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Prélogo del ITC

Hasta hace unas décadas, las pequefias y medianas empresas (PYMES), el soporte de muchas economias,
hacian todas sus operaciones comerciales dentro de sus fronteras nacionales. Ahora éstas exportan e
importan desde todos los rincones del mundo. Pero incluso en la mejor de las épocas, la mayoria de estas
pequenas empresas no han tenido acceso a la consultoria legal, mucho menos en el clima econémico
actual en el que muchas se ven forzadas a reducir sus costos.

Para enfrentar este reto, el Centro de Comercio Internacional (ITC), un organismo mixto de la
Organizacion Mundial del Comercio (OMC) y de las Naciones Unidas, ha creado una red de abogados
especializados en el comercio internacional para crear una serie de Contratos Modelo que toman en
cuenta la creciente sofisticacion de las operaciones comerciales internacionales, que incorporan los
estindares internacionalmente reconocidos y las mejores practicas, a la vez que intentan hacer la
practica tan sencilla como sea posible en el contexto internacional.

Firmas de abogados lideres con experiencia en el comercio internacional provenientes de 51 paises
apoyaron a especialistas trabajando de manera gratuita en la redaccion de los contratos modelo que — con
minimas modificaciones — podran ser utilizados para celebrar contratos en cualquier parte del mundo.
Estos Contratos Modelo para actividades claves del comercio como la compraventa de mercaderias,
distribucion, provision de servicios, asociaciones empresariales, etc., son una forma concreta y practica
para que las pequenas firmas aseguren sus negocios internacionales. Los Contratos Modelo también
hacen las veces de un puente entre las diversas tradiciones culturales y legales que se ven reflejadas en
el comercio global.

Es igualmente importante asegurar que estos Contratos Modelo lleguen a las pequefias empresas en los
paises en donde mas se requieren. Por ello es importante para el ITC trabajar junto con su red global
de instituciones de apoyo al comercio, como las cimaras de comercio, que pondran estos contratos a
disposicion de las empresas en varios idiomas a través de sus sitios de Internet y por otros medios.

Un aspecto interesante de esta tarea es la manera como un grupo de contratos distintos fueron
sustancialmente armonizados identificando y redactando las disposiciones que eran comunes para la
mayoria de ellos. Esta tendencia apunta hacia una creciente convergencia de puntos de vista entre los
expertos y las personas de negocios sobre como se lleva a cabo el comercio internacional. Estas son
buenas noticias para las PYMES, porque la armonizacién simplifica la comprensién y la practica del
comercio internacional, y reduce el costo de las transacciones comerciales.

Deseamos expresar nuestro sincero agradecimiento al equipo redactor y a todos los miembros del
Comité Pro-bono del ITC sobre Contratos Comerciales Internacionales Modelo para PYMES quienes
han contribuido habil y eficientemente con su tiempo, conocimientos y experiencia en hace que estos
Contratos Modelo estén disponibles para todos.

Jean-Paul Vulliéty

Presidente, Comité Pro-Bono del Patricia R. Francis

ITC sobre Contratos Comerciales Directora Ejecutiva
Internacionales Modelo para PYMES Centro de Comercio Internacional



Prdlogo para la edicion costarricense

La Promotora del Comercio Exterior de Costa Rica (PROCOMER) y el Centro de Conciliaciéon y
Arbitraje de la Camara de Comercio de Costa Rica (CCA) aprecian profundamente la iniciativa del
Centro de Comercio Internacional (ITC) de poner a disposicién de las pequefias y medianas empresas
(PYMES) modelos de acuerdos que responden a sus necesidades en materia de celebracién de contratos,
en el marco de sus actividades comerciales.

Para PROCOMER y CCA es de suma importancia brindar apoyo a las pequefias y medianas empresas
a fin de promover relaciones comerciales exitosas a nivel internacional. Contar con diferentes modelos
de contratos, es un pilar fundamental para el desarrollo y la expansién de la actividad econémica. Los
acuerdos comerciales ofrecidos en este manual responden a las necesidades y requerimientos actuales
del comercio internacional y se adecuan a las practicas de negocio de los principales sistemas juridicos
existentes.

El contenido del presente documento es un conjunto de contratos modelo al cual las PYMES podran
recurrir en sus operaciones comerciales vinculadas a: distribucién, desarrollo de cooperacion, asociacion
de empresas, venta internacional de mercancias, joint venture, aprovisionamiento en mercancias a escala
internacional a largo plazo, fabricacién de mercancias, distribucion de mercancias a escala internacional,
agencia comercial internacional. Dichos modelos de contratos fueron concebidos y validados por el
Comité Pro-Bono del Centro de Comercio Internacional para Contratos Comerciales Modelo, integrado
por profesionales de paises con distintas culturas y doctrinas juridicas.

PROCOMER y CCA se enorgullecen de asociarse al ITC para difundir entre las PYMES costarricenses
estos modelos de contratos, que les permitirin proteger mejor sus intereses en la negociacion y
celebracion de los distintos acuerdos necesarios para el desarrollo de sus actividades comerciales. Esta
guia contribuird necesariamente al desarrollo y al fortalecimiento de las PYMES, motor de crecimiento
de la economia del pafs.

Este documento est4 disponible en la pagina web del ITC, www.intracen.org, en www.procomer.com
y en www.camara-comercio.com. También serd impreso en Costa Rica y quedard gratuitamente a
disposicion de las PYMES vy otros interesados, como estudiantes, consultoras, universidades, cimaras
y asociaciones sectoriales, sector publico, etc. Estas impresiones se materializaron gracias al esfuerzo
financiero y humano realizado en colaboracion por ambas instituciones costarricenses para asegurar su
amplia distribucién y difusion.
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Marcela Brooks Zoila Rosa Volio
Directora Asesoria Legal Directora Ejecutiva
Promotora del Comercio Exterior Centro de Conciliacién y Arbitraje

Camara de Comercio de Costa Rica
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Introduccion

Este libro contiene los principales contratos comerciales internacionales que
las pequenas y medianas empresas (PYMES) necesitardn en sus operaciones
comerciales. Todos los contratos estdn armonizados en su estructura y contenido
al incluir cada uno de ellos clausulas estandarizadas idénticas o recurrentes.

Los nueve Contratos Modelo y las cldusulas estandarizadas fueron elegidos con
base a una encuesta realizada a instituciones representativas de las PYMES a
nivel mundial. La finalidad es que sean usados primordialmente por PYMES
por una razén obvia: es comun que las empresas mas pequefas tengan un
acceso limitado al asesoramiento legal. Por lo tanto, estos Contratos Modelo
seran especialmente ttiles para contratos de limitado valor econémico, con la
intencion de desalentar que las PYMES redacten los contratos por su cuenta.
De cualquier manera se recomienda que las PYMES obtengan asesoria legal —
cuando ello sea posible — al momento de celebrar contratos internacionales.

Los Contratos Modelo fueron redactados por un grupo desemejante y
experimentado de abogados internacionales especializados en la rama del
derecho comercial y derecho de los contratos, y luego fueron analizados por
un comité de abogados mercantiles y académicos representativos de una gran
variedad de sistemas juridicos, culturales, comerciales y econémicos (vea los
detalles en la pagina de reconocimientos). Los Contratos Modelo aspiran lograr
un equilibrio justo entre los intereses de todas las partes involucradas en los
contratos (comprador/vendedor, proveedor/distribuidor, principal/agente, etc.)
sin conceder una ventaja indebida a cualquiera de ellos. También toman en
cuenta estandares y principios internacionalmente reconocidos y generalmente
aceptados.

Las clausulas estandarizadas se refieren a aspectos como los “avisos 6
notificaciones”, “excesiva onerosidad”, “fuerza mayor”, “derecho aplicable”
y “solucion de controversias” Con la finalidad de lograr congruencia y
armonizacion, estas clausulas fueron identificadas desde un inicio por el comité
redactor, aprobadas, y luego reintroducidas en un lenguaje unificado para cada
contrato especifico en lamedida de lo posible. Algunos contratos incluyen algunas
clausulas optativas u opciones que reflejan las elecciones comunes que pueden
hacen las partes durante el proceso de negociacién. Los redactores se limitaron
a proporcionar solo las opciones mas comunes. Algunas opciones utiles pero
complejas, que seguramente hubieran resultado atractivas para los especialistas
pero que hubieran complicado los contratos, fueron omitidas intencionalmente.

Esto nos lleva a nuestra preocupacioén por la simplicidad, la cual subyace al
proceso de redaccion. La seguridad juridica no ha sido sacrificada en el altar de
la simplificacion excesiva de los Contratos Modelo. Sin embargo, los contratos
no fueron disefiados para especialistas, que es muy comin cuando la operacién
comercial tiene a las PYMES como protagonistas.



Introduccion

Cada Contrato Modelo contiene los elementos basicos que una persona que no
es especialista deberd completar o considerar cuando celebra un contrato. Los
usuarios notaran que ninguno de los Contratos Modelo se divide en dos partes
(disposiciones particulares y disposiciones generales). Dicha clasificacion es
muy comun en contratos de derecho anglosajon. Asi, las partes podran confiar
que el contrato, con sus anexos (en su caso), no se basa en un grupo de términos
generales y condiciones contenidas en otros documentos incorporados “por
referencia”. En algunos casos, los Contratos Modelo podran contener aspectos
desarrollados a mayor detalle que en los contratos utilizados por especialistas
experimentados, con disposiciones propias al tipo de industria, condiciones
generales y esquemas de solucion de controversias. Habiendo dicho lo anterior,
todos los Contratos Modelo evitan la complejidad cuando ésta ha podido
evitarse de una manera segura y realista.

Serecomiendaenérgicamente alasempresas que utilicen estos Contratos Modelo
que procuren obtener asesoramiento legal cuando ello sea posible, debido a la
gran cantidad de opciones, practicas comerciales y a las incertidumbres legales
que derivan de cualquier operacién internacional.

Estos Contratos Modelo se veran complementados en lo sucesivo con materiales
de entrenamiento desarrollados por el ITC.

Los Contrato Modelo que se incluyen en esta publicacion son:

d Contrato Modelo del ITC paraunaAlianza Contractual Internacional™:
Un acuerdo marco para una alianza o colaboracién entre partes.

m Contrato Modelo del ITC para un Joint Venture Corporativo
Internacional (versiéon abreviada)™: Un contrato marco para una
asociacién empresarial entre dos partes que desean formar una compania
en copropiedad.

u Contrato Modelo del ITC para la Compraventa Comercial
Internacional de Mercaderias (version abreviada): Un contrato para
la venta de mercaderias fabricadas entre un vendedor y un comprador.

d Contrato Modelo del ITC para la Compraventa Comercial
Internacional de Mercaderias (versién estindar): Un contrato para
la compraventa internacional de mercaderias manufacturadas™ entre
un vendedor y un comprador. Incluye disposiciones adicionales y
explicaciones sobre aspectos tales como la falta de conformidad y
limitaciones a la responsabilidad del vendedor.

u Contrato Modelo del ITC para el Suministro Internacional
de Mercaderias a Largo Plazo: Un contrato para el suministro
internacional a largo plazo de mercaderias de mercaderias entre un
proveedor y un cliente.

m Contrato Modelo del ITC para la Manufactura Internacional de
Mercaderias: Un contrato mediante el cual un cliente desea que el
fabricante disefie, manufacture y entregue ciertas mercaderias, que el
cliente desea integrar a sus propios productos finales o servicios.

Para una version mas detallada, el lector puede consultar: “Acuerdos Modelo CCI de Joint
Venture Contractual”, ITC, Ginebra, 2004.

Para una version mas detallada, consulte: “Acuerdos Modelo CCI de Joint Venture
Corporativo”, ITC, Ginebra, 2005.

Para la compraventa internacional de mercaderias perecederas, por favor refiérase a
“Compraventa Comercial Internacional de Productos Perecederos: Modelo de Contrato y
Guia del Usuario”, ITC, Ginebra, 1999.

ok



Introduccion

Xi

Contrato Modelo del ITC para la Distribucion Internacional
de Mercaderias: Un contrato para la distribuciéon de mercaderias
manufacturados, entre un proveedor y un distribuidor, sin importar si
el proveedor es o no el fabricante de las mercaderias manufacturadas.

Contrato Modelo del ITC de Agencia Comercial Internacional: Un
contrato bajo el cual un agente comercial negocia la venta o compra de
mercaderias a nombre de otra persona (el principal).

Contrato Modelo del ITC para el Suministro Internacional de
Servicios: Un contrato mediante el cual un proveedor de servicios
provee ciertos servicios a un cliente.
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Este Contrato Modelo es un marco para una Alianza o colaboracién entre
dos Partes en el que no se crea un ente corporativo distinto de propiedad
comun. La Alianza se basa tinicamente en el acuerdo entre las Partes. (Se le
llama frecuentemente un joint venture contractual.)

L.

Cada Alianza contractual o colaboraciéon es diferente. Este Contrato
Modelo establece una serie o “mend” de posibilidades dependiendo de
la finalidad de la Alianza. Las disposiciones que no son relevantes a la
Alianza en lo particular deberan eliminarse.

El Contrato Modelo contempla la formacion de un Comité de Gestion en
el que las dos Partes se veran conjuntamente representadas. En algunos
casos podra ser apropiado i) indicar la autoridad de ciertas personas en
lo particular o de los subcomités y/o ii) asegurarse que ciertos “asuntos
reservados” requieran de una decisién unanime.

El Contrato Modelo contempla que ambas Partes compartirdin los gastos de
la Alianza en un 50-50. Es importante establecer qué clase de gastos van a
ser compartidos. Si una parte va a ser pagada con trabajo u otra forma de
contribucién, la base para la remuneracion debera establecerse claramente
—ya sea al comienzo de la relacion o a través del Comité de Gestion.

El Articulo 3 contempla que cada parte tendrd dreas de responsabilidad para
contribuir hacia el éxito de la Alianza. En algunos casos estos serin
expresados en términos generales — y no significardn un compromiso
formal y legal. En otros casos un compromiso legalmente vinculante sera
apropiado.

El Articulo 6 establece disposiciones para compartir el conocimiento y el
desarrollo tecnoldgico de una forma relativamente sencilla. En algunos casos
(por ejemplo, cuando los derechos de Propiedad Intelectual sean de vital
importancia), podran requerirse contratos de licencia mas detallados.

Fijar la vigencia de la Alianza. {Tendrd ésta una vigencia especifica con
una renovacién subsecuente que requerird del consentimiento mutuo?
¢Continuarad indefinidamente sujeto al derecho de las partes de darla
por terminada — ya sea unilateralmente mediante aviso o en alguna otra
circunstancia especifica?
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7. Una Alianza contractual no siempre implica la creacion de una empresa separada
que genera ingresos en la cual las Partes habran de compartir ganancias asi
como los costos. Si los acuerdos involucran la generacién de ingresos o
reparticiéon de ganancias, tome en cuenta i) la necesidad de obtener
asesoria sobre las implicaciones fiscales y ii) el peligro de que, en muchas
jurisdicciones, cada parte podria resultar responsable solidariamente ante
terceras Personas por reclamaciones (causadas por cualquiera de las partes)
que surjan de las actividades de cualquiera de ellas respecto de la Alianza.

8. Cuando la empresa si implica el establecimiento de un negocio distinto
que generara ganancias, esta requerira de un contrato formal de “sociedad”
o la creacién de un joint venture corporativo.

Este Contrato Modelo es solo un marco general — y deberd adecuarse a las
circunstancias de la Alianza o de la colaboracion en lo particular.
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CONTRATO MODELO ITC PARA UNA ALIANZA
CONTRACTUAL INTERNACIONAL

PARTES:

Nombre (razén social)

En lo sucesivo mencionada como “ABC”

Nombre (razén social)

En lo sucesivo mencionada como “XYZ”

ABCy XYZ se mencionan conjuntamente como “las Partes” e individualmente
como una “parte”.

[Agregar cualquier informaciéon adicional que pueda ser necesaria, por ejemplo, identidad
fiscal de las partes]
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A. ABC tiene su establecimiento principalmente en [especificar] y tiene
especializacion técnica en el area de [especificar].

B. XYZ tiene su establecimiento principalmente en [especificar] y se dedica
principalmente al 4rea de [especificar].

C. Las Partes creen que hay beneficios mutuos que lograr mediante el trabajo
conjunto y han acordado establecer una Alianza colaborativa en el area de
[especificar] bajo los términos de este contrato.

Objetivos y principios clave

1.1 Las Partes acuerdan establecer una Alianza colaborativa (la “Alianza”)
cuyos objetivos primordiales son:

Especificar los objetivos primarios de la Alianza. Los siguientes son solo
ejemplos:

1.1.1  Para poner la especialidad técnica de ABC en el campo de
............................... a disposicion de XYZ para asi desarrollar su

1.1.2  Para explorar las diferentes sinergias que pueden obtenerse
mediante el trabajo conjunto, particularmente en el area de .....

1.1.3  Para ocasionalmente llevar a cabo Proyectos conjuntos de
investigacion [y considerar la explotacion comercial conjunta de
cualquier nueva tecnologia o productos resultantes de su investigacion
conjuntal,

1.1.4  De manera general, para explorar acuerdos comerciales que
sean mutuamente benéficos para las Partes.

1.2 Cada parte reconoce que el éxito de la Alianza requerira de una relacién
cooperativa de trabajo basada en la buena comunicacién y en el trabajo en
equipo entre las Partes en todos los niveles.

1.3 Las Partes confirman su intencion de establecer y desarrollar la Alianza
de acuerdo con los principios establecidos en este contrato con miras a lograr
el éxito de la Alianza en su interés mutuo [Opcion, cuando sea apropiado agregar:
“Incluyendo logros y otras metas seiialadas en el plan de la Alianza que se anexa al
presente contrato”].
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2.

Comité de Gestion

2.1  LasPartes crearan un comité (“Comité de Gestiéon”) que serd responsable
de la organizacion, direccion y manejo de la Alianza. El papel del Comité de
Gestién serd primordialmente el de:

[especificar el papel del Comité de Gestion. Lo que sigue es solo un ejemplo:
2.1.1  Dar direccion estratégica y operativa a la Alianza;

2.1.2  Para aprobar Proyectos en lo particular a realizarse en la Alianza,
incluyendo cualquier compromiso de aportar fondos de las Partes para
aquellos Proyectos aprobados;

2.1.3  Para desarrollar objetivos y metas que haga el progreso de la Alianza
medible;

2.1.4  Para identificar cudles son los recursos necesarios para apoyar a la
Alianza y acordar las responsabilidades de cada parte en proporcionar
estos recursos;

2.1.5  Para garantizar que las comunicaciones entre las Partes sea activa y
coordinada;

2.1.6  Para proporcionar un foro en el que cualesquier problema pueda atenderse
de manera constructiva y resolverse.|

2.2 Cada parte designard dos (2) representantes [variar el niimero como
pueda ser apropiado] para fungir como miembros del Comité de Gestion (y
consultara con la otra parte antes de tal designacién o cualquier cambio en
la representacion). Cada miembro tendra un voto. Las decisiones se tomaran
por mayoria simple (cuando al menos un (1) representante de cada parte esté
incluido en ese voto mayoritario).

2.3 Los miembros iniciales del Comité de Gestién seran: [especificar nombres]
(designados por ABC) vy [especificar nombres] (designados por XYZ).

24  El Presidente del Comité de Gestion sera designado por [especificar ABC
0 XYZ como sea apropiado] pero no tendra voto de calidad alguno.

2.5 El Comité de Gestién se reunira regularmente (sea telefénicamente,
por videoconferencia o en persona) y, a menos que se acuerde lo contrario, al
menos trimestralmente. Salvo acuerdo en contrario, el lugar (si la reunién es
en persona) alternara entre las Partes. Se fomentara la comunicacién frecuente
entre los miembros del Comité de Gestion.

2.6 Cualquier decisiéon tomada por el Comité de Gestiéon con relacién a la
Alianza serd obligatoria, y cuando se requiera una accién de las Partes, esta
se llevara a cabo por las Partes. La omision de una parte en cumplir sera un
incumplimiento con este contrato.

Aportes de las Partes

[Comentario: Este Articulo puede ser apropiado como un marco para establecer las
principales responsabilidades y aportaciones de cada parte a la Alianza. {Qué es lo que
cada parte espera que la otra contribuya a la Alianza?]
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3.1  Se espera que cada una de las partes contribuird su conocimiento,
habilidades o servicios particulares para auxiliar al establecimiento y éxito de
la Alianza. Las responsabilidades generales de cada parte son las sefialadas en
este Articulo 3.

3.2 Los aportes generales de ABC hacia la Alianza seran:
[Estos son solo ejemplos. Adecue la descripcion para cada Alianza.|

3.2.1  [Para proveer asistencia técnica (incluso a través de la capacitacion) en
el dreade ... bajo términos razonables a ser acordados
por las Partes a través del Comité de Gestion (asistencia técnica que se
aportard de conformidad con el contrato de asistencia técnica)];

3.3 Los aportes generales de XYZ hacia la Alianza seran:

3.3.1  [Usar sus contactos, conocimiento y red de distribucion en [pais] para
auxiliar en la promocién de [productos de ABC]];

3.3.2  [Auxiliar con el reclutamiento de un equipo local, instalaciones y recursos
para la operacion de la Alianza];

333 oo ]

34  Cada parte llevara a cabo todos los esfuerzos razonables para aportar su
contribucién con la finalidad de promover el éxito de la Alianza. Cada parte sera
responsable de asegurarse en aportar sus contribuciones a la Alianza usando
toda su diligencia y habilidad que pueda ser razonable en las circunstancias.

[Alternativa: Si se pretende que sea tinicamente una declaracion general de buena fe sin
responsabilidad legal, suprimir el Articulo 3.4 anterior y reemplazarlo con lo siguiente:

“3.4  Cada parte llevard a cabo todos los esfuerzos razonables para contribuir su
aporte con la finalidad de promover el éxito de la Alianza. La Alianza, sin embargo, se
sustentard en la confianza entre las Partes y ninguna de ellas (a menos que se especifique
lo contrario en este contrato) tendrd responsabilidad legal hacia la otra respecto del
estandar, adecuacion o desemperio de su aportacion.”]

Proyectos conjuntos

[Comentario: Un Articulo como este puede ser apropiado cuando se vaya a emprender un
Proyecto de investigacion u otro Proyecto técnico. Las disposiciones deberdn adecuarse a
las circunstancias de cada Alianza.]

4.1 Un objetivo particular de la Alianza es identificar Proyectos
apropiados para la investigacién conjunta u otra colaboracién entre las Partes,
particularmente en el campo de [especificar campo]. Estos Proyectos se enfocaran
a desarrollos en el que los resultados seran de beneficio para ambas Partes.
Estos Proyectos podran llevar, en casos apropiados, hacia acuerdos para la
explotacién comercial conjunta.

4.2 La investigacién conjunta u otros Proyectos a realizarse por la Alianza
seran acordados y dirigidos por el Comité de Gestién quienes deberan:

4.2.1  Establecer el monto de los recursos financieros requeridos para el
Proyecto (incluyendo cualquier compromiso de financiamiento
minimo de las Partes) y asignaran personal a los Proyectos
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aprobados por el Comité de Gestion incluyendo la designacién
de un Gerente de Proyecto para dirigir al equipo del Proyecto;

4.2.2  Aprobar los planes especificos de investigacion; y

4.2.3 Desarrollar metas especificas de cumplimiento y revisar el
avance periédicamente.

4.3 Una vez que el Comité de Gestién haya aprobado los planes para un
Proyecto, el equipo del Proyecto se coordinard e implementara las actividades
de las partes. El equipo del Proyecto trabajard de manera abierta y colaborativa
y se reunird con la regularidad que el Gerente de Proyecto estime necesaria
para coordinar sus actividades. Cada parte, a través del Gerente de Proyecto,
sometera periédicamente al Comité de Gestion informes sobre los avances en
sus actividades en cada uno de los Proyectos conjuntos de investigacion.

44  Cuando las Partes lo consideren necesario, se celebrara para el Proyecto
un contrato mas detallado del proyecto conjunto de investigacién u otro
Proyecto colaborativo a ser financiado por las Partes.

Gastos de la Alianza

[Comentario: Este articulo o disposiciones similares, pueden ser apropiadas cuando las
partes van a soportar los gastos de la Alianza que habrin de ser cubiertos de una Cuenta
Mancomunada. La idea de poner limites al compromiso de aportar fondos es optativa.|

5.1 Para los fines de este Articulo:

[Bdrrese la siguiente definicién en caso de que se fije limite] “Compromiso Maximo de
Financiamiento” significa, con relacion a una parte, el compromiso maximo de
esa parte de aportar financiamiento para la Alianza, especificamente:

ABC: [especificar compromiso mdximo]
XYZ: [especificar compromiso mdximo]
o aquellas otras cantidades que las Partes puedan ocasionalmente acordar;

“Presupuesto” significa el presupuesto anual para la Alianza [0 un Proyecto
particular] aprobado por el Comité de Gestion;

“Porcién del Aporte” significa la parte de los gastos de la Alianza que seran
cubiertos por cada parte, especificamente: ABC — [especificar| porcentaje; XYZ
— [especificar] porcentaje;

“Cuenta Mancomunada” significa la cuenta o cuentas, a nombre de ambas
Partes, relacionadas con las operaciones de la Alianza y que serdn administradas
por [especificar parte o administrador],

“Gerente de Proyecto” significa el gerente de Proyecto o gerente general
designado por el Comité de Gestion.

5.2 Cada parte contribuird su Porcién del Aporte para los gastos de la
Alianza trimestralmente de acuerdo con el Presupuesto fijado por el Comité
de Gestion [Opcion, agregue si es aplicable: “hasta, en cada caso, su Compromiso
Mdximo de Financiamiento™].

5.3  Por lo menos 30 dias antes de concluir cada trimestre, el Comité de
Gestion [o cuando sea aplicable: el Gerente de Proyecto] notificara por escrito a
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cada parte de la Porcién del Aporte para los gastos de la Alianza que deberan
pagar por ese trimestre de acuerdo con el Articulo 5.2. Cada parte pagara la
cantidad depositandola en la Cuenta Mancomunada a mas tardar el dltimo
dia del trimestre en cuestion.

54  Por lo menos 60 dias previos al fin de cada ano, el Comité de Gestién
revisara las necesidades futuras de financiacién de la Alianza para preparar
el Presupuesto para el siguiente ano. [Opcion, y de ser aplicable: “Ninguna parte
estard obligada a proporcionar financiamiento en cantidades superiores a su Compromiso
Miximo de Financiamiento.”|

5.5 A menos que las Partes acuerden lo contrario:

5.5.1 Todos los avisos respecto al financiamiento conforme a este
Articulo 5 seran enviados al domicilio dela parte correspondiente
tal y como se especifica o de acuerdo con el Articulo 17;

5.5.2 Todos los pagos se haran por cada parte en [divisa] disponible en
la Cuenta Mancomunada;

5.5.3 (Sin perjuicio al Articulo 12) Si una parte incumple o se
demora con cualquier pago este causard un interés a razén
de [especificar] % sobre la tasa base para mutuos del Banco
[especificar] por el tiempo que va de la fecha de su vencimiento
hasta la fecha efectiva de pago.

5.6  Unicamente se harin pagos de la Cuenta Mancomunada por trabajo
realizado o proporcionado a la Alianza. Los procedimientos para los pagos
y la facturacion para reembolsar a una parte (o a cualquier miembro de su
grupo corporativo) por trabajo realizado por él para la Alianza sera la que
establezca de vez en cuando el Comité de Gestion [Alternativamente: Eliminar
“la que establezca de vez en cuando el Comité de Gestion” y reemplazar con: “Como se
describe en el anexo a este contrato”].

5.7  Cualquier cheque o pago girado contra los fondos de la Cuenta
Mancomunada debera contar con la firma o la autorizacién por escrito del
Gerente de Proyecto u otra persona autorizada por el Comité de Gestion.

5.7.1  Cualquier cheque o cualquier otro pago superior a [especificar
limite] (o cualquier otra cantidad que pueda determinar el
Comité de Gestién) también requerird la firma de aquella otra
persona que serd designada por el Comité de Gestion.

5.7.2  Cualquier cheque o pago superior a [especificar limite] debera
contar, ademas de las firmas mencionadas anteriormente, con
la autorizacion expresa del Comité de Gestion.

5.8  Se llevaran libros completos y apropiados de la Alianza de acuerdo con
la practica contable estandar bajo la supervision del Comité de Gestion. Estos
libros estaran disponibles en todo momento para la inspeccién por cada una
de las partes o por su representante autorizado.

5.9  Serealizara una auditoria a la Cuenta Mancomunada cada 12 meses (o
cada periodo considerado como apropiado por el Comité de Gestiéon) por un
auditor independiente y un informe, en la forma que establezca el Comité de
Gestioén, sera preparado y sometido a consideracion de cada una de las Partes.
Los honorarios por la auditoria seran pagados de los fondos autorizados en el
Presupuesto.
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5.10 Si a la conclusién de la Alianza existe algiin remanente en la Cuenta
Mancomunada (luego de pagarse todos los honorarios, gastos y costas
pendientes), el remanente serd distribuido entre las Partes de manera
proporcional a su Porcién del Aporte.

Propiedad Intelectual

[Comentarios: Este Articulo, o disposiciones similares pueden ser adecuadas cuando
el intercambio y desarrollo de informacion técnica involucre Derechos de Propiedad
Intelectual (DPI). Provee un marco de puntos clave. Se ha preparado sobre la base
que los DPI desarrollados conforme a la Alianza serdn propiedad conjunta y que el “ir
al mercado” requerird del consentimiento de ambas Partes. La claridad es importante
respecto a los derechos después de la terminacion de la Alianza. En muchos casos, se
podrian requerir acuerdos de licencia mds detallados para cubrir los acuerdos de DPI,
especialmente cuando los DPI de una parte se ponen a disposicion de la otra parte
conforme a la Alianza.]

6.1 Para los fines de este Articulo:

“DPI Anteriores” significan el conocimiento técnico existente y otra
Propiedad Intelectual de una parte relevante al Proyecto y disponible
para ser revelada y usada para los fines de la Alianza.

“Propiedad Intelectual” significa cualquier patente, derecho de autor,
derecho sobre un disefio u otra proteccion de la Propiedad Intelectual
incluyendo cualquier proceso secreto, conocimientos técnicos u otra
informacién confidencial (junto con cualquier solicitud para lograr tal
proteccion).

“Proyecto” significa un Proyecto en lo particular aprobado por el
Comité de Gestion y que serd ejecutado por la Alianza.

“DPI del Proyecto” significa cualquier conocimiento técnico especifico,
informacién confidencial u otra Propiedad Intelectual desarrollada
conforme a la Alianza.

“Marcas del Proyecto” significan aquellas marcas o nombres utilizadas
primordialmente para la Alianza o cualesquier productos o servicios
desarrollados conforme a la Alianza; y

“Territorio” significa [especificar].

6.2  Mediante acuerdos a ser coordinados por el Comité de Gestion, cada
parte revelard a la otra parte tanto de sus DPI Anteriores como pueda ser
necesario o deseable para permitir que el Proyecto se lleve a cabo de manera
efectiva. La revelacién incluira, de ser apropiado, acuerdos suficientes para
instruir personal capacitado de la otra parte en el uso y aplicacién de dichos
DPI Anteriores.

6.3  Todos los DPI Anteriores de propiedad de una parte continuara siendo
propiedad de esa parte. La otra parte no usara ni revelara los DPI Anteriores
salvo para los fines especificos de la Alianza o como expresamente lo permita
el Comité de Gestion.

6.4  Cada parte garantiza a la otra que, hasta donde tiene conocimiento,
el uso de sus DPI Anteriores de acuerdo con este contrato no infringira
ningin derecho de Propiedad Intelectual de ningtn tercero. Una parte no da
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ninguna garantia o afirmacién de ningtn tipo respecto a sus DPI Anteriores
(incluyendo, pero sin limitarse, sobre su adecuaciéon para un uso o aplicacion
particular).

6.5 Todos los DPI del Proyecto, salvo acuerdo en contrario de las partes,
perteneceran conjuntamente a las Partes como copropietarios. Cada parte,
si asi se lo requiere la otra, celebrard aquellos contratos de cesién u otra
documentacién formal que pueda ser necesaria o deseable para registrar tal
copropiedad.

6.6  Durante la vigencia de este contrato, el Gerente de Proyecto actuando
de su propia iniciativa o por instruccién del Comité de Gestion implementara
el procedimiento para obtener el registro inicial de los derechos de Propiedad
Intelectual de cualquier DPI del Proyecto. Los gastos para solicitar tal
proteccion inicial (incluyendo el costo del primer registro) serdn cubiertos de
la Cuenta Mancomunada. Cualquier decisién subsecuente sobre proceder a la
proteccion mediante el registro sera tomada por el Comité de Gestion.

6.7  En caso de infraccién por un tercero de un DPI del Proyecto o en el caso
de que cualquiera de los DPI del Proyecto supuestamente infrinja derechos
de Propiedad Intelectual de un tercero, se reunira el Comité de Gestién para
decidir sobre las acciones a tomar y las Partes estaran obligadas a tomar los
pasos para implementar tales acciones.

6.8  Cada parte adoptard aquellos procedimientos de confidencialidad que
puedan ser razonablemente necesarios o prudentes de acuerdo con las buenas
practicas de la industria (incluyendo el obtener compromisos de confidencialidad
de empleados clave) para garantizar la custodia segura de los materiales que
formen parte de los DPI del Proyecto o de los DPI Anteriores de una parte.

6.9  Salvo acuerdo especifico y por escrito de las Partes, ninguna de ellas
usard las marcas o nombres comerciales de la otra parte en el curso de sus
negocios asi como ninguna clase de publicidad relativa a la Alianza.

6.10 Si alguna parte desea “salir al mercado” o explotar comercialmente
cualquier producto, servicio o tecnologia derivada sustancialmente del trabajo
realizado por la Alianza, notificara a la otra parte y llevaran a cabo de buena
fe las discusiones entre las Partes sobre los acuerdos para el uso de cualquier
DPI o Marcas del Proyecto. Salvo acuerdo en contrario:

6.10.1 Cada parte tendra el derecho de usar en el curso normal de sus
negocios cualquier conocimiento tecnolégico no confidencial
desarrollado durante la Alianza;

6.10.2 Cualquier explotacién o publicidad de los DPI del Proyecto (o el
uso de Marcas del Proyecto) requerird el consentimiento previo
de ambas Partes.

Las disposiciones de este Articulo 6.10 subsistirdn a la terminacién de este
contrato.

Proveedor/distribuidor preferente

[Comentario: Este Articulo podrd ser apropiado cuando una de las Partes pueda ser
designada como proveedor o distribuidor preferente de los productos desarrollados conforme
a la Alianza.]
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71 Se prevé que el negocio de XYZ, si se desenvuelve en el campo de
[especificar], creard la necesidad de [especificar por ejemplo, productos]. Cualquier
decision para desarrollar ese negocio sera exclusiva de XYZ. Si XYZ decide
desarrollar este negocio, queda acordado que ABC se convertird en el “proveedor
preferente” de XYZ de [especificar productos] y tendra el derecho preferente de
proveerlos a XYZ bajo la condicién de que el precio, especificaciones, calidad
y tiempos de entrega acordados seran no menos favorables que las condiciones
de otros proveedores potenciales similares.

7.2 Si XYZ decide distribuir [especificar productos] internacionalmente, las
Partes negociardn de buena fe sobre la designacién de ABC como distribuidor
exclusivo en [territorios] por un periodo inicial de [especificar] anos (renovables
mediante acuerdo) sobre términos comerciales a ser acordados en un contrato
separado de distribucion.

Intercambio temporal y empleados

[Comentario: Este Articulo solo serd apropiado si existe la posibilidad de que las Partes
puedan intercambiar temporalmente a sus empleados.]

8.1  Las Partes reconocen que el traslado temporal de personal (y otros
intercambios de personal, y considerardn implementar un programa para
el traslado temporal de personal. Las condiciones para tales intercambios
seran los acordados por las Partes (si es necesario a través de los recursos y
el conocimiento técnico del Comité de Gestién) podran ser apropiados para
desarrollar la Alianza.

8.2 Cualesquier empleados, provengan de ABC o de XYZ que sean trasladados
o enviados a las instalaciones de la otra durante la Alianza continuaran siendo
empleados de la Parte que los haya enviado. El patrén 6 parte empleadora: i) sera
responsable de asegurarse de que sus empleados cumplan con las regulaciones y
normas de seguridad aplicables en el lugar de trabajo y ii) indemnizara a la otra
parte por cualquier dafio o lesién causada por un acto negligente u omisién de
cualquiera de sus empleados en las instalaciones de la otra parte.

Confidencialidad y anuncios

9.1  Cada parte hara todo su esfuerzo razonable para mantener confidencial
toda la informacion comercial y técnica que pueda adquirir con relacion a los
clientes, negocios o asuntos de la otra parte. Ninguna parte usara o revelar tal
informacién salvo que sea con el consentimiento previo de la otra parte. Esta
restriccion no aplicara para la informacién:

9.1.1  Que sea o se haga d de conocimiento puablico sin culpa de esa
parte;

9.1.2  Que ya esté en posesion de esa parte sin ningan deber de
confidencialidad;

9.1.3  Que deba ser revelada por ley o por las reglas de cualquier bolsa
de valores u 6rgano regulador reconocido.

9.2 [Incluya el Articulo 9.2 cuando el suministro de asistencia técnica sea
parte de los acuerdos para establecer la Alianza. De no ser asi, suprima el
Articulo 9.2.] El Articulo 9.1 no restringird ni evitard que una parte haga
uso, en el curso normal de su negocio, de cualquier conocimiento técnico o



12

Capitulo 1 — Alianza Contractual Internacional

10.

1.

informacién adquirida conforme a los acuerdos contemplados en los Articulos
33 y 34 de este contrato, con la salvedad de que i) dicho uso no incluira el
sublicenciamiento, ii) se mantengan medidas apropiadas para asegurar la
confidencialidad y iii) no se revele a terceros salvo en la medida que ello sea
permitido por el Articulo 9.1. Esto quedara sujeto a las disposiciones contenidas
en cualquier acuerdo sobre asistencia técnica o acuerdo de Proyecto que (en
el caso de conflicto) sea cubierto por este Articulo 9 respecto del uso de
informacion revelada conforme a esos contratos.

9.3  Cada parte usara todos sus esfuerzos razonables para asegurarse de que
sus empleados, agentes y cualesquier afiliados observen estas obligaciones de
confidencialidad.

94  No se hard ningn anuncio en conexién con la Alianza o con este
contrato sin el previo consentimiento de la otra parte (aprobacién que no sera
irrazonablemente retenida o denegada) salvo como pueda requerirse por ley o
por cualquier bolsa de valores o por cualquier autoridad gubernamental.

9.5  Las disposiciones de este Articulo 9 subsistirdn a la terminacién de este
contrato.

Restricciones a las Partes

[Comentarios: El alcance de un acuerdo de no competir u otras restricciones a las Partes
deberdn redactarse cuidadosamente para cada Alianza en lo particular. En muchas
jurisdicciones las restricciones serdn dificiles de hacer efectivas a menos que sean razonables
en cuanto su alcance, lerritorio y vigencia.|

10.1  Es la intencién de las Partes trabajar de manera cercana y colaborativa
entre ellas para desarrollar la Alianza. Por lo tanto, durante la vigencia de la
Alianza:

10.1.1 ABC no celebrard ninguna Alianza similar con ninguna otra
parte para operar en el adrea de [especificar] o para (directa o
indirectamente) realizar negocios en el area de [especificar] de
una manera que compita con XYZ en [especificar Territorio];

10.1.2 XYZ no celebrara ninguna Alianza similar con ninguna otra
parte para operar en el drea de [especificar] o para (directa o
indirectamente) realizar negocios en el 4rea de [especificar] de
una manera que compita con ABC en [especificar Territorio].

10.2 Ninguna de las partes, fuera de la Alianza, llevara a cabo (sea por si o
a través de cualquier tercero) ningin proyecto de Investigacién que compita
directamente con otro Proyecto de Investigacion que esté llevando a cabo la
Alianza.

10.3 Durante el periodo de la Alianza [Opcion, agregar de ser apropiado: “y por
un (1) afio posterior a su terminacion,”] ninguna de las partes intentara emplear o
atraer a cualquier empleado de la otra parte desempenando alguna actividad
gerencial o técnica con relacion a las operaciones de la Alianza.

Responsabilidad

I1.I  Se contempla que durante la vigencia de la Alianza cada parte (y sus
empleados y representantes) podran hacer recomendaciones o consejos a
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12.

la otra como parte de la relacién entre las Partes. Ambas partes reconocen
que tales recomendaciones y consejos se hardn libremente y sin ninguna
garantia o responsabilidad. Ninguna de las partes tendra ninguna pretension,
responsabilidad o causa de accién en contra de la otra parte respecto de tal
recomendacién o consejo proporcionado durante la vigencia de la Alianza.

11.2 Ninguna de las partes tendra responsabilidad por alguna responsabilidad
que surja en el curso de las operaciones de los negocios de la otra parte.

11.3  Los Articulos 11.1 y 11.2 quedan sujetos a cualquier término que
puedan acordar en un contrato de asistencia técnica, contrato de Proyecto
u otro contrato entre las Partes respecto de la responsabilidad por proveer
informacién u otra asistencia técnica.

Vigencia y terminacion

[Comentario: Este Articulo contempla que la Alianza continuard hasta que se dé por
terminada mediante aviso o acuerdo conjunto. En algunos casos, podrd preferirse que la
Alianza tenga una vigencia definida (por ejemplo dos aiios) y que cualquier renovacion o
extension requiera un acuerdo conjunto de las Partes.]

12.1 La Alianza iniciara su vigencia con la entrada en vigencia del presente
contrato. Continuard indefinidamente sujeto a su terminacién de conformidad
con el presente Articulo 12. No obstante cada parte reconoce que es vital para
el éxito de la Alianza preservar la flexibilidad y responder a los cambios de
circunstancias y a la experiencia practica. Cada parte considerara de buena fe
cualquier propuesta hecha por la otra parte para el desarrollo de la Alianza.

12.2 La Alianza podrd darse por terminada mediante acuerdo entre las
Partes en cualquier momento.

12.3 Cualquiera de las partes podra dar aviso por escrito con por lo menos
[3 meses] [variar el periodo como sea apropiado] de anticipaciéon en cualquier
momento para dar por terminada la Alianza, pero en ningin caso podra darse
aviso antes de [especificar fecha, por ejemplo dos aiios después del comienzo].

124  Cualquiera de las partes tendra derecho a dar por terminada la Alianza
sila otra parte (la “Parte Incumplidora”) incurre en cualquiera de los siguientes
supuestos:

12.4.1 Si la Parte Incumplidora comete un incumplimiento esencial
de este contrato (o cualquier otro contrato entre las Partes
celebrado conforme al presente contrato) y omite remediar su
incumplimiento dentro de los 45 dias luego de recibir el aviso
por la otra parte para que lo haga (y que dicho aviso especifique
que la otra parte pretende hacer valer su derecho de terminacién
conforme a este Articulo); o

12.4.2 Si se hace un solicitud o se emite una orden para que se designe
aun administrador, depositario, gerente o cualquier otro similar
en una bancarrota sobre una parte sustancial de los activos o
negocios de la Parte Incumplidora (y dicha solicitud u orden no
es desechada dentro de los 30 dias).

12.5 [Opcion: Agregue este Articulo 12.5 si un cambio en la propiedad de la otra parte
podria ser grave: “12.5 Una parte tendrd el derecho a dar por terminada la Alianza
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13.

mediante aviso otorgado con [45 dias] de anticipacion si un tercero adquiere un interés
controlador en la otra parte (y, para estos fines, un “interés controlador” significa i) la
propiedad o control (directo o indirecto) de mds del 50% del capital con derecho a voto de
aquella otra parte o ii) el derecho de designar o remover una mayoria de los directores de
aquella parte).” Si no es apropiado entonces suprima este Articulo 12.5.]

12.6 En caso de terminacion:

12.6.1 Las Partes consultardn y se esforzardn razonablemente en
acordar un programa ordenado para finalizar las actividades de
la Alianza;

12.6.2 Los términos de este contratoy (a menos que las Partes acuerden
lo contrario) los términos de cualquier contrato de asistencia
técnica y/o contrato de Proyecto concluirdn automaticamente
salvo:

a)  Las disposiciones del Articulo 9 (Confidencialidad y
anuncios), 11 (Responsabilidad) y 21 (Procedimiento de
solucién de controversias) que continuardn vigentes junto
con aquellas disposiciones especificadas en este contrato
o cualquier contrato de Proyecto o contrato de asistencia
técnica que subsistan a la terminacién de éste; y

b)  Cada parte permanecerd responsable por cualquier
incumplimiento de sus obligaciones previo a la terminacion.

Fuerza mayor

13.1 Se entenderd por “fuerza mayor™ guerra, emergencia, accidente,
incendio, sismo, inundacién, tormenta, huelga industrial o cualquier otro
hecho o impedimento que la parte afectada pruebe que estuvo fuera de su
control y que no pudo haber razonablemente previsto los hechos al momento
de la celebracién del presente contrato 6 evitar o superar los hechos, 6 de evitar
0 superar sus consecuencias.

13.2  No se considerara que la parte afectada por los hechos de fuerza mayor
ha incumplido con las obligaciones contractuales afectadas por los hechos de
fuerza mayor previstas en este contrato, ni sera responsable ante la otra, por
cualquier retraso en el cumplimiento o el incumplimiento de cualquiera de
sus obligaciones en la medida en que la demora o incumplimiento se deban
a hechos de fuerza mayor que hayan sido debidamente notificados a la otra
parte de conformidad con el Articulo 13.3. El momento para el cumplimiento
con esa obligacién se aplazara, sujeto a lo previsto en el Articulo 13.4.

13.3  Sise presenta un hecho de fuerza mayor que afecte o tenga la posibilidad
de afectar a las partes en el cumplimiento con cualquiera de sus obligaciones
contempladas en este contrato, la parte afectada notificara a la otra parte
dentro de un plazo razonable sobre la naturaleza del hecho en cuestién y el
efecto que tiene en su capacidad de cumplir.

134  Sicualquiera de las partes se ve impedida o retrasada en el cumplimiento
de cualquiera de sus obligaciones asumidas en el presente contrato por causa de
fuerza mayor por un periodo continuo superior a tres [especificar otra cantidad]
meses, la otra parte tendra derecho de terminar el contrato mediante aviso
fehaciente dado a la otra Parte afectada por la fuerza mayor.
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14.

[Alternativa: Si se prefiere, reemplace el Articulo 13.4 con la siguiente alternativa: “13.4
Si cualquiera de las partes se ve impedida o retrasada en el cumplimiento de cualquiera
de sus obligaciones asumidas en el presente contrato por causa de fuerza mayor por un
periodo continuo superior a [seis| meses, las Partes negociardn de buena fe, y usarin
sus mejores esfuerzos para acordar sobre las modificaciones a este contrato o acuerdos
alternativos que puedan resultar justos y razonables con miras a aligerar sus efectos. Pero
si no acuerdan sobre tales modificaciones o arreglos dentro de un periodo de 30 dias, la
otra parte tendrd derecho de terminar este contrato dando aviso fehaciente a la Parte
afectada por la fuerza mayor.”|

Cambio de circunstancias (excesiva onerosidad sobreviniente)

[Comentario: Las Partes deberdn tener libertad para consultar entre ellas en caso de
existir un cambio de circunstancias — especialmente una que torne excesivamente oneroso
el cumplimiento para una de las partes. Sin embargo, una PYME solo debe incluir la
opcion del Articulo 14.4 (derecho de referir a los juzgados/tribunal arbitral para hacer
una revision o dar por terminado el contrato) si i) la PYME considera poco probable que
vaya a ser utilizada en su contra por una parte ubicada en una posicion tdctica superior
0 ii) el derecho de referir a un tribunal/tribunal es ya un derecho existente bajo la ley
aplicable en el caso de existir excesiva onerosidad. |

14.1  Si el cumplimiento con este contrato se torna mas oneroso para una de
las Partes, esa parte continuara obligada a cumplir sus obligaciones sujeto a las
siguientes disposiciones sobre el cambio de circunstancias (excesiva onerosidad
sobreviniente).

14.2  Sin embargo, si después del momento de la celebracién de este contrato,
ocurrieran eventos que no hubieran sido contemplados por las Partes y que
alteren de modo fundamental el equilibrio de este contrato, poniendo una
excesiva carga en una de las Partes en el cumplimiento de sus obligaciones
contractuales (excesiva onerosidad sobreviniente), esa parte tendrd derecho a
solicitar la revisién de este contrato siempre que:

14.2.1 Los eventos no pudieran haberse tomado en cuenta
razonablemente por la parte afectada al momento de la
celebracion de este contrato;

14.2.2 Los eventos estan mas alla del control de la parte afectada; y

14.2.3 El riesgo de los sucesos no es uno que, conforme a este contrato,
la Parte afectada hubiera tenido que soportar.

14.3 Cada parte de buena fe considerard cualquier propuesta para una
revisiéon enviada por la otra parte en el interés de la relacion entre las Partes.
Sin embargo, ninguna revisiéon cobrara eficacia a menos que asi sea acordado
o ambas Partes de conformidad con el Articulo 18.2 [Opcidn, agregar cuando la
opcion del Articulo 14.4 se incluya: “O establecida conforme al Articulo 14.4.”]

[Opcion: Vea comentario al principio del Articulo 14. Agregar si se desea; de lo contrario
suprima. “14.4 Si las Partes omiten lograr un acuerdo sobre la revision solicitada dentro
de [especificar tiempo limite de ser apropiado], una parte podrd acudir al procedimiento de
solucion de controversias previsto en el Articulo 21. El [juzgado/tribunal arbitral] tendri
la facultad de hacer cualquier revision a este contrato que considere justo y equitativo
en las circunstancias o de terminar este contrato en una fecha y bajo los términos a
serialarse.”|
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15.

16.

17.

18.

No hay sociedad o agencia

[Comentario: Véase la nota introductoria 7. Podrd ser dificil evitar la responsabilidad
solidaria en muchas jurisdicciones si la Alianza implica que se comparten ingresos o

utilidades. ]

Nada en este contrato i) se interpretard a manera de que se constituye una
sociedad de derecho entre las Partes, ii) que constituye que cualquiera de
las partes sea agente del otro para cualquier propésito o iii) dardn derecho a
cualquier parte para comprometer o vincular a la otra (o ningin miembro de
su respectivo grupo) de manera alguna.

Cesion y subcontratacion

16.1  Este contrato es personal a las Partes y ninguna de las partes podra sin
la autorizacién previa por escrito de la otra:

16.1.1 Ceder, hipotecar, gravar o de cualquier otra manera transferir
o negociar con, o crear un fideicomiso sobre, cualquiera de sus
derechos; o

16.1.2  Subcontratar o de cualquier otra manera delegar en todo o en
parte sus derechos u obligaciones derivadas de este contrato
hacia otra persona.

Avisos

17.1  Cualquier aviso que se requiera conforme a este contrato se hara por
escrito (que podra incluir correo electrénico) y podra ser notificado enviandolo
o transmitiéndolo al domicilio de la otra parte especificada en el Articulo 17.2
siguiente, de una manera que se asegure que pueda probarse la recepcion del
aviso.

17.2  Para los fines del Articulo 17.1, los detalles de notificacién son los
siguientes, a menos que otros detalles hayan sido debidamente notificados de
conformidad con este Articulo:

17.2.1 ABC: [especificar detalle];
17.2.2 XYZ: [especificar detalle].

Clausula de integracion

18.1  Este contrato establece el acuerdo completo entre las Partes con respecto
de la Alianza. Ninguna parte ha celebrado este contrato basindose en una
declaracion, garantia o promesa de la otra parte que no esté expresamente
mencionada o referida en este contrato. Este Articulo no excluird la
responsabilidad por declaraciones fraudulentas. [Opcidn, agregar cuando sea
relevante: “Este contrato reemplaza cualquier acuerdo previo o entendimiento anterior
entre las partes con respecto cualquier materia”.]

18.2 Este contrato no podrd ser variado salvo por acuerdo de las Partes
por escrito (que podra incluir correo electrénico). [Opcidn, cuando la opcion del
Articulo 14.4 o0 equivalente (referencia al juzgado o tribunal arbitral) haya sido incluida,
agregar a la oracion anterior: “O de conformidad con el Articulo 14.4”.]
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19.

20.

21.

Efecto de disposiciones invalidas o inejecutables

Si alguna disposicién de este contrato es declarado por un tribunal u otra
autoridad competente que es invalido o inejecutable en todo o en parte, este
contrato continuara valido respecto de sus demas disposiciones, a menos que
se pueda concluir de las circunstancias que (sin la disposicion declarada nula
e invalida) las partes no hubieran celebrado este contrato. Las Partes usaran
todos sus esfuerzos razonables para reemplazar las disposiciones declaradas
nulas e invélidas por disposiciones que sean vilidas conforme a la ley aplicable
y se acerquen lo mas posible a su intencion original.

Autorizaciones

20.1 Este contrato estd condicionado a la obtencién previa de las siguientes
autorizaciones [especificar las autorizaciones u otras condiciones requeridas, por
ejemplo, de autoridades gubernamentales o regulatorias].

20.2 La parte responsable de obtenerla usara todo su esfuerzo razonable para
obtener tales autorizaciones y notificardn a la otra parte rdpidamente sobre
cualquier dificultad con la que se encuentren.

Procedimiento de solucion de controversias

21.1  Sisurge una controversia derivada de este contrato, las Partes buscaran
resolverla de una manera amigable. Considerardn la designacion de un
mediador para auxiliarles en la solucién de dicha controversia. Ninguna parte
comenzard acciones legales o procedimientos arbitrales a menos que se haya
transmitido un aviso con 30 dias de anticipacién a la otra parte.

21.2  Cualquier disputa, controversia o reclamacién que surja o se relacione
con este contrato (incluyendo su celebracion, interpretacion, cumplimiento,
incumplimiento, terminacién o invalidez) sera resuelto conforme a las reglas
de [especificar la institucion arbitral] por [especificar el niimero de drbitros, por ejemplo,
drbitro tinico, tres drbitros| designados de conformidad con dichas reglas. El lugar
del arbitraje serd [especificar]. El idioma del arbitraje sera [especificar].

[Las siguientes son alternativas a una institucion arbitral especifica conforme al
Articulo 21.2:

Alternativa 1: Arbitraje ad hoc

“21.2° Cualquier disputa, controversia o pretension que surja o se relacione con este
contrato, incluyendo su celebracion, interpretacion, cumplimiento, incumplimiento,
terminacion o invalidez, serd resuelto conforme a las reglas de UNCITRAL [especificar
otras reglas| por [especificar el nitmero de drbitros, por ejemplo, drbitro tinico, tres drbitros]
designados por [especificar el nombre de la institucion o persona nominadora].El lugar del
arbitraje serd [especificar]. El idioma del arbitraje serd [especificar].”]

[Alternativa 2: Tribunales estatales

“21.2 Cualquier disputa, controversia o reclamacion que surja o se relacione con este
contrato, incluyendo su celebracion, interpretacion, cumplimiento, incumplimiento,
terminacion o invalidez, serd resuelto por los tribunales de (especificar lugar y pais) los
cuales tendrdn jurisdiccion exclusiva.”]
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22.

Derecho aplicable

La ley [especificar ley nacional] se aplicara a este contrato.

FIRMAS DE LAS PARTES

Firmado por y a nombre de ABC

Firmante: .........ccooooeiiiiiiiiiiieel

Firmado por y a nombre de XYZ

Firmante: .......ccoooovoeiiiiiiiiiieeel



Capitulo 2
Joint Venture Corporativo Internacional

Este Contrato Modelo es un marco para un joint venture entre dos Partes
para establecer una compania en mancoman (“JVC”). Sus aspectos clave
son:

1. Este contrato contempla la copropiedad del JVC en partes iguales al 50-50. Si
hay mas de dos Partes, o una habra de tener una participacién mayoritaria,
sus disposiciones necesitaran adaptarse.

2. Cada parte hace un aporte financiero inicial al capital del JVC. Es importante
establecer si una parte tendrd una obligacién continua de proveer
financiamiento al JVC. El Articulo 5 se ha redactado sobre la base de que
cualquier financiamiento futuro requiere del consentimiento mutuo.

3. Cada JVC corporativo debe constituirse en cada jurisdiccion particular. Esto
usualmente lo determina la ley aplicable. Serd necesario preparar los
Articulos constitutivos/estatutos u otros documentos constitutivos en
esa jurisdicciéon que sean congruentes con el contrato de joint venture. Es
recomendable asegurar que el contrato de joint venture aborde cuestiones
clave abordadas en el contrato entre las Partes.

4. Paradar claridad al desarrollo del Negocio del JVC, es buena practica contar
con un Plan de Negocios acordado por las Partes desde el inicio. Este podria
anadirse, o por lo menos identificarse en el contrato de joint venture.

5. Muchos joint ventures involucran la aportaciéon de las partes de activos,
bienes, tecnologia o servicios o acuerdos relacionados de distribucién o
suministro. Estos frecuentemente requieren de “contratos accesorios”
a celebrarse con miras de detallar los términos (precio, especificacion,
responsabilidad, etc.).

6. La direccion y manejo del JVC queda por lo general en las manos del
Consejo de Administracion del JVC. Es importante desde el inicio aclarar el
equilibrio de poder de decisién entre i) las Partes como accionistas, ii) el
Consejo y iii) los directivos individuales del JVC. Es comtn especificar que
ciertos “Asuntos Reservados” requeriridn el consentimiento mutuo de las
Partes sea como accionistas o como miembros del Consejo.

7. La venta de las acciones de una de las partes en el JVC, conforme al Acuerdo
Modelo, solo puede hacerse por mutuo consentimiento.
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8. Si una parte desea que concluya el joint venture, esto usualmente requiere del
mutuo acuerdo. El Articulo 14.3 contempla, luego de un procedimiento
razonablemente largo, que una parte puede, no obstante, solicitar la
disolucién del JVC en ciertas circunstancias de deterioro o bloqueo.

Si se involucran aspectos mas complejos o se requiere de un amplio espectro
de opciones, consulte el (version larga) Acuerdo Modelo CCI de Joint Venture
Corporativo (el “Contrato JVC” version larga”).
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CONTRATO MODELO ITC PARA UN JOINT
VENTURE CORPORATIVO INTERNACIONAL

PARTES:

Nombre (razén social)

Referido como “ABC”

Nombre (razén social)

Referido como “XYZ”

ABCy XYZ se mencionan conjuntamente como “las Partes” e individualmente
como una “Parte”.

[Agregar cualquier informacion adicional requerida por ejemplo la identidad fiscal de las
Partes]
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A. ABCy XYZ (las “Partes”) han acordado constituir una nueva compania
de propiedad conjunta (el “JVC”) que sera constituida para llevar a cabo
los Negocios en la manera prescrita en este contrato.

B. Las Partes han acordado que sus relaciones como accionistas en el JVC
se regiran por los términos de este contrato.

Interpretacion

1. En este contrato los siguientes términos tendrdn los siguientes
significados:

“Consejo” significa el Consejo de Administracion del JVC;

“Negocio” significa el Negocio que desempenara el JVC [especificar la
naturaleza del Negocio] de conformidad con el Plan de Negocios que
pueda ser ocasionalmente actualizado por el Consejo;

“Cierre” significa concluir con la constitucion del JVC de conformidad
con el Articulo 3;

“Miembro del Grupo ABC” significa ABC y cualquier compaiia
subsidiaria o matriz de ABC y cualquier otra subsidiaria mientras
continte perteneciendo a dicha compania matriz;

“Miembro del Grupo XYZ” significa XYZ y cualquier compaiia
subsidiaria o matriz de XYZ y cualquier otra subsidiaria mientras
continte perteneciendo a dicha compania matriz;

“Acciones” significan las Acciones ordinarias en el capital del JVC;

[Opcion: Si el JVC habri de operar en un Territorio especifico, agregar: “lerritorio”
significa [especificar].]

1.2 Cualquier referencia a una “Forma Acordada” es a el formulario del
documento al que se hace referencia acordado por las Partes y firmado
por ellas para identificarlo, previo a la firma de este contrato (con aquellas
modificaciones, si las hay, que puedan ser acordadas por escrito en un futuro
por las Partes).

1.3 Cualquier referencia en este contrato a una cantidad en [especificar
divisa] incluird su equivalente al valor mercado en cualquier otra divisa en el
momento relevante.

Objeto del JVC

2.1 Las Partes desean establecer el JVC con el propésito de [describir objeto
del Negocio] (el “Negocio”) [Opcion si la JVC operard vinicamente en un lerritorio
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determinado, agregar: “En el Territorio”]. El Negocio serd conducido en el interés
de la JVC de acuerdo con el Plan de Negocios vigente. El Plan de Negocios
inicial se adjunta a este contrato [suprimir si no se adjuntaj.

2.2 Cada parte actuara de buena fe hacia la otra para promover el éxito de
la JVC [Opcion, agregar si es aplicable: “Con la finalidad de lograr los objetivos y otras
metas establecidas en el Plan de Negocios”]. Las Partes confirman su intencién de
consultar sobre aquellas cuestiones que afecten materialmente el desarrollo del
Negocio.

3. Establecimiento del JVC: Condiciones previas

3.1 Las Partes [Opcion: Si una parte es responsable por la constitucion inicial de
la compaiia, remplace “las Partes” con el nombre de la Parte que serd responsable,
por ejemplo, “ABC”] tomaran los pasos apropiados para la constituciéon de
la JVC en [especifique el pais]. Previo al Cierre de su constitucion, la JVC no
comerciard ni realizard Negocios de manera alguna. El Cierre estara sujeto a
que las condiciones siguientes (“Condiciones Previas”) hayan sido previamente
satisfechas o se hubiera hecho una renuncia a ellas: [especificar cualquier condicién
previa especifica por ejemplo]

3.1.1  [Aprobacion por una autoridad regulatoria especifical;
B2 e

3.2 Cada parte hara un esfuerzo razonable para asegurarse de que las
condiciones previas sean satisfechaslo antes posible y notificara inmediatamente
a la otra parte de cualquier dificultad que se presente. Si la condicién previa no
ha sido satisfecha (o no sea ha renunciado a ella) para el [especificar fecha], este
contrato (con la salvedad de las disposiciones del Articulo 12 (confidencialidad)
y el Articulo 24 (procedimiento de solucién de controversias), salvo acuerdo en
contrario, cesard y terminara automaticamente y ninguna de las partes podra
intentar reclamacion alguna en contra de la otra.

4. Establecimiento del JVC: Cierre

4.1  El cierre de la constitucion serd el [especificar la fecha] (o, si se lleva
a cabo mas tarde, dentro de los 7 dias siguientes al cumplimiento o de la
renuncia a todas las condiciones previas) cuando los siguientes hechos y
asuntos mencionados en este Articulo 4 tengan lugar. Si no se ha constituido
previamente conforme al Articulo 3.1, las Partes haran que la JVC se constituya
con las siguientes caracteristicas:

4.1.1  El JVC se constituird en [pais] como una [especificar el tipo de
compaiiia, por ejemplo, una sociedad de responsabilidad limitada por
Acciones],

4.1.2 Los Articulos constitutivos/estatutos del JVC seran de la Forma
Acordada [adjunta al presente contrato: Suprimir si los Articulos
constitutivos Jestatutos no han sido incluidos],

4.1.3  El nombre del JVC sera “[especificar]”;

4.14 La oficina [registrada] del JVC se ubicara en [especificar]
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4.1.5 Los directivos del JVC seran:
Directores de ABC: [especificar] Directores de XYZ:  [especificar]
[ 1 [ 1

[ 1 [ 1
4.1.6  Los auditores del JVC seran [especificar].

4.2 ABC suscribird incondicionalmente [especificar niimero] Acciones a un
valor nominal de [especificar] por accion, cuyo pago se realizard en fondos
disponibles en la cuenta de banco acordada por las Partes (la “Cuenta del JVC”).
XYZ suscribird incondicionalmente [especificar niimero] Acciones en efectivo a
un valor nominal de [especificar] por accién, cuyo pago se realizara con fondos
disponibles del Cuenta del JVC. Las Partes haran que el JVC expida:

4.2.1  [Especificar niimero] Acciones a ABC [que incluird las Acciones
iniciales [especificar niimero si ABC ya ha creado la compaiiia por
su cuenta| ordinarias en la JVC suscritas para ABC al momento de
constitucion)|; y

4.2.2  [Especificar nitmero] Acciones a XYZ;

y que los nombres de ABC y XYZ sean anotados en el registro
de accionistas del JVC como los respectivos tenedores de las
Acciones suscritas por ellos [y que los titulos de acciones sean
expedidos a ABC y XYZ respecto de dichas Acciones: Suprimir si los
certificados de acciones no se expiden conforme a la Ley local].

4.3 [Omitir este Articulo si las Partes no hacen préstamos para financiar la JVC al
Cierre asi como para el capital.] Adicionalmente, las Partes, haran préstamos a la
JVC al Cierre en [divisa] por las siguientes cantidades:

Las condiciones de estos préstamos, incluyendo los intereses, seran los mismos
para cada parte o de la manera que de vez en cuando lo acuerden con el
Consejo. Dichos préstamos seran repagados a las Partes al mismo tiempo y en
las mismas proporciones.

44  Las Partes haran que se firmen los siguientes contratos accesorios:

[Especificar cualquier contrato adicional a ser suscrito al Cierre para establecer el
Negocio del JVC — por ejemplo:

4.4.1  El contrato de cesion/compraventa (en la Forma Acordada) entre
............................... y la JVC para la transmision de ...............cccccceeee;

4.4.2  Elcontratodedistribucion (enlaFormaAcordada)entre..............................
y la JVC respecto la distribucion de .............................. ;

4.4.3  El contrato de asistencia tecnologica (en la Forma Acordada) entre

4.4.4  Elcontratodesuministro (enla FormaAcordada)entre....................cou......
y la JVC para el suministro de ..............cccccoeceee. ;
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4.4.5  Elcontrato de servicios (en la Forma Acordada) entre ..................ou........
y la JVC para la provision de servicios a la JVC como se establezca en el
mismo;

4.4.6  El (Los) contrato(s) de licencia de marca (en la Forma Acordada) entre
............................... y la JVC para el licenciamiento del uso de la marca

[Comentario: Se incluyen varios ejemplos de estos como anexos a la
Forma Larga del Acuerdo de JVC.]

b. Capital y financiamiento adicional

[Comentario: Este Contrato Modelo contempla que las Acciones del JVC serdn detentadas
al 50-50 entre las dos Partes. Si hay mds de dos Partes o las Acciones no serin
detentadas en partes iguales, se deberdan adaptar las cldusulas a estas circunstancias.
En algunos casos, serd apropiado contar con diferentes “clases” de Acciones (por ejemplo,
Acciones ABC serin detentadas por ABC y las Acciones XYZ serdn detentadas por
XYZ) concediendo diferentes derechos a cada clase.]

5.1 El JVC, de conformidad con y una vez ocurran los supuestos y
operaciones descritos en el Articulo 4, tendra un capital suscrito de [especificar
monto] que consistird de [especificar niimero] Acciones propiedad de ABC y
[especificar nitmero] Acciones propiedad de XYZ.

5.2 El capital accionario del JVC podra incrementarse de vez en cuando
por aquella cantidad que sea acordada mutuamente pero en cualquier caso,
salvo acuerdo en contrario, el capital accionario del JVC sera detentado en
proporciones del 50% por ABC (o miembro(s) del Grupo ABC) y 50% por XYZ
(o miembro(s) del Grupo XYZ).

5.3  Siel Consejo del JVC estima que se requiere de mayor financiamiento,
el JVC primero acudira a sus propias fuentes bancarias. Si no es posible obtener
financiamiento de las fuentes bancarias del JVC, ninguna de las partes estara
obligada a proporcionar mas financiamiento al JVC. Cualquier financiamiento
que las partes acuerden otorgar (salvo acuerdo en contrario) sera otorgado por
las Partes en proporciones iguales (sea mediante suscripcién de acciones de
capital, préstamos o de cualquier otra forma).

54  Las Partes no estaran obligadas a proporcionar garantias por los
préstamos efectuados por terceros a favor del JVC, pero si lo hacen, seran en
proporciones iguales. Si se demanda a una parte debido a dicha garantia, esa
parte tendra derecho a una contribucién de la otra parte por una cantidad
suficiente para asegurar que la responsabilidad total sera soportada en partes
iguales.

6. Administradores y gestion

6.1  LosNegociosyasuntos del JVC serdn (salvo los Asuntos de los Accionistas
mencionados en el Articulo 7.2) manejados por el Consejo de Administracién
del JVC. El Consejo consistira de cuatro (4) personas [modifique el niimero como
sea apropiado] de los cuales:

6.1.1 ABC tendra derecho a designar dos (2) administradores
(“Administradores ABC”) y de remover a cualquier director
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designado para dicho cargo (o de designar a otro en lugar de la
persona removida); y

6.1.2 XYZ tendrd derecho a designar dos (2) administradores
(“Administradores XYZ”) y de remover a cualquier director
designado para dicho cargo (o de designar a otro en lugar de la
persona removida); y

6.2 En el ejercicio de su derecho, cada designacién y remociéon por ABC o
XYZ de un administrador le serd notificada por escrito a la otra parte y a la
JVC. ABC y XYZ usaran sus votos en la JVC para asegurarse de que el Consejo
del JVC se constituya en la manera descrita en este contrato.

6.3  Sedard un aviso de por lo menos catorce (14) dias de anticipaciéon a cada
miembro del Consejo previo a cualquier junta del Consejo, pudiéndose hacer
el aviso en un plazo mas breve si asi lo aprueba por escrito por lo menos un (1)
administrador ABC y un (1) administrador XYZ. Cualquier aviso incluird una
agenda identificando con detalle razonable los asuntos a tratarse en la junta
y se acompanara con las copias de los documentos relevantes. El Consejo se
reunird con regularidad (ya sea telefénicamente, por videoconferencia o en
persona) y, salvo acuerdo en contrario, por lo menos trimestralmente.

6.4  Para que exista el quérum necesario para tratar Negocios en las juntas
del Consejo se requerira de la presencia de por lo menos un (1) administrador
ABCy por lo menos un (1) administrador XYZ al momento de tratarse asuntos
del Negocio.

6.5 El presidente serd designado entre los administradores de [ABC].
[Alternativamente: Si se prefiere, suprima la oracion anterior y reemplace con “La
designacion del presidente rotard cada [aiio/junta] entre un administrador de ABC y un
administrador de XYZ”.] El presidente no tendra voto de calidad.

6.6  En las juntas del Consejo, cada administrador tendra derecho a un
voto. Para que sean validas las resoluciones del Consejo, se requerira del voto
afirmativo de por lo menos un (1) administrador de ABC y por lo menos un
(1) administrador de XYZ. Si en una junta del Consejo las Partes no estan
representadas por un nimero igual de Administradores ABCy Administradores
XYZ, uno de los directores presentes nominado por la Parte representada por
el menor ndmero de administradores tendra derecho en esa junta al voto o a
los votos adicionales que resulten de los directores presentes representando a
cada parte teniendo en total un nimero igual de votos.

Asuntos reservados

[Comentario: En vista del alcance de las atribuciones que se proponen para el Consejo, la
lista de “Asuntos Reservados” deberd ser revisada. Este Articulo asegura que la JVC no
podrd en ningiin caso tomar las determinaciones que aqui se indican sin la aprobacion de
ambas Partes. Esta lista deberd adaptarse a las circunstancias. Los Asuntos Reservados
serdn de especial importancia si una de las Partes tiene un voto minoritario.|

7.1 Los siguientes asuntos (“Asuntos Reservados”) requeririn de la
aprobacién previa de ABC y de XYZ:

7.J.1  Cualquier emisiéon de Acciones (o titulos convertibles en
Acciones) del JVC distintos a una emisiéon de Acciones a



Capitulo 2 — Joint Venture Corporativo Internacional 27

7.2

ABC y XYZ en proporciones iguales como se especifica en el
Articulo 5.2;

7.1.2  Cualquier modificacion a los Articulos constitutivos /estatutos
del JVG;

7.1.3  Cualquier venta total o sustancial de una parte del JVC;

714  Cualquier préstamo recibido por el JVC que pudiera resultar en
que la suma de los mutuos recibidos por la JVC sean superiores
a [especificar cantidad] u otra cantidad que las Partes puedan
determinar de vez en cuando;

7.1.5  La aprobacién del presupuesto anual y del plan operativo del

JVG;

7.1.6  Cualquier expansion del Territorio de comercializacién del JVC
mas alla de [especificar Territorio] o cualquier desarrollo de la
linea de productos del JVC mas alla de [especificar] (como pueda
ser mejorado o ampliado de vez en cuando);

7.1.7  Cualquier reorganizaciéon importante que afecte la JVC,
incluyendo la formacién de cualquier subsidiaria del JVC;

7.1.8  Cualquier contrato o compromiso del JVC que tenga un valor de
[especificar monto] o que involucre una erogacién superior a ese
monto (o cualquier otro limite que las Partes puedan acordar);

7.1.9  La designacion (o remocion) y los términos de contratacién de
cualquier ejecutivo y la designacion (o remocién) de cualquier
empleado cuya remuneracion sea superior a [especificar monto] (o
cualquier otro asunto que las Partes puedan acordar);

7.1.10  La designacion (o remocién) de los auditores del JVC o cualquier
cambio significativo en las politicas contables del JVC;

7.1.11 Cualquier cambio a la politica de dividendos en un afio
especificado en el Articulo 10;

7.1.12 El inicio, transacciéon o abandono de cualquier litigio o el
reconocimiento de responsabilidad del JVC que involucre
una suma mayor a [especificar monto] (distinta a una demanda
en contra de un Miembro del Grupo ABC o un Miembro del
Grupo XYZ);

7.1.13  Cualquier pago del JVC a cualquier Miembro del Grupo ABC
o del Grupo XYZ (sea bajo el rubro de cargos de gestién o
administracién, bonos, regalias por licenciamiento, el repago
de préstamos, dividendos o cualquier otro) a menos que esté
permitido segin los limites previamente aprobados por el
Consejo;

71.14 Que el JVC solicite la designaciéon de un sindico, o la
reorganizacién o liquidacion conforme a cualquier legislacion
de insolvencia o cualquier accién similar.

Podra concederse la aprobacién para los fines del Articulo 7.1:

7.2.1  En los casos especificados en los Articulos 7.1.1, 7.1.2 y 7.1.3
[revisar lista para decidir los asuntos que requieran previa aprobacion
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de los accionista en lugar de aprobacion del Consejo] (“Asuntos de
Accionistas”), si ABC y XYZ lo aprueban por escrito o mediante
una resolucién unanime en un asamblea general de accionistas
del JVC o mediante una resolucién por escrito;

7.2.2 Tratindose de los demas Asuntos Reservados, por acuerdo
unanime de todos los administradores sea por resolucion que
conste por escrito o mediante la resolucién unanime en una
asamblea del Consejo.

7.3 Las disposiciones del Articulo 7.1 aplicardn igualmente a cualquier otro
asunto que emprenda una subsidiaria del JVC como si se hubieran incluido
referencias al “JVC”, en el caso de existir tal subsidiaria.

Asambleas generales

8.1  Las asambleas generales de las Partes en su calidad accionistas del
JVC se llevaran a cabo de conformidad con las disposiciones aplicables de los
Articulos constitutivos/estatutos que incluiran las condiciones de que:

8.1.1  El quérum para tratar cualquier Negocio requerird de la
presencia de un representante debidamente autorizado para
cada una de las Partes;

8.1.2 La convocatoria a una asamblea deberd incluir un orden del
dia que identifique con detalle razonable los asuntos a tratarse
(salvo que las Partes acuerden lo contrario);

8.1.3  El presidente de la asamblea sera designado por [especificar ABC
0 XYZ como sea apropiado] pero no tendra voto de calidad.

Contribuciones adicionales de las Partes

[Comentario: Este Articulo puede ser apropiado como un marco para establecer las
responsabilidades de cada parte hacia el JVC que sean adicionales, por ejemplo, a las
condiciones especificadas para i) las contribuciones financieras conforme a los Articulos 4
0 5 0 ii) los servicios, productos o asistencia técnica a ser proveida conforme a los contratos
accesorios contemplados en el Articulo 4.4].

9.1  Se pretende que cada parte contribuya su conocimiento especializado,
habilidades o servicios para auxiliar en el establecimiento y éxito del JVC. Las
responsabilidades generales de cada parte son aquellas que se describen en este
Articulo 9.

9.2 Las contribuciones generales de ABC hacia la JVC seran:

[Estos son solo ejemplos. Modifique la descripcion de acuerdo a las circunstancias

de cada JVC.]

9.2.1  [Para proveer asistencia técnica (incluyendo el brindar entrenamiento) en
elcampode ... bajo términos razonables a ser acordados
con la JVC a través del Consejo [la asistencia técnica se proveerd bajo los
términos del contrato de asistencia técnica;]

922 [oeeeeeeeserennn]
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10.

1.

9.3 Las contribuciones generales de XYZ hacia la JVC seran:

9.3.1  [Para usar sus contactos, conocimientos y red de distribucion en [pais]
para auxiliar en la promocion de los productos del JVCJ;

9.3.2  [Para auxiliar en el reclutamiento de empleados locales, instalaciones y
recursos para la operacion del JVC];

R I S |

94  Cada parte se esforzard razonablemente en aportar su contribuciéon
con la finalidad de promover el éxito del JVC. Cada parte aportara su
contribucién hacia la JVC con toda la diligencia y la habilidad necesaria segin
las circunstancias.

[Alternativa: Si se pretende que esto sea una declaracion general de Buena voluntad sin
responsabilidad legal, suprima el Articulo 9.4 anterior y reemplicelo con lo siguiente:

“9.4  Cada parte se esforzard razonablemente en contribuir hacia el éxito del JVC. No
obstante, la relacion entre las Partes y la JVC se fincard sobre la confianza y ninguna
parte tendrd (a menos que se especifique lo contrario en este contrato o en cualquier otro
contrato entre la parte y el JVC) responsabilidad hacia el JVC o hacia la otra parte
respecto del estandar, adecuacion o cumplimiento de su contribucion hacia el JVC.”]

Politica de dividendos

Las Partes acuerdan que (salvo un acuerdo conforme al Articulo 7 para un
ano de ejercicio en lo particular) el JVC distribuird a manera de dividendo
NO MENOS QUE ..couveeeremenerneenennns [por ejemplo, cincuenta (50)] % de las utilidades
auditadas luego de impuestos con relacion a cada afo de ejercicio.

Transferencia de Acciones

11.1  Amenos que se trate de una transferencia efectuada con el consentimiento
previo y por escrito de la otra parte, ni ABC ni XYZ vendera, transferira,
dard en prenda, gravara, dispondra ni de cualquier otra forma negociara con
cualquier otro derecho o interés en sus Acciones en el JVC (incluyendo el
otorgamiento de cualquier derecho de opcién sobre las Acciones o relativo a
ellas).

11.2  El consentimiento para transferir a una parte que sea miembro de su
propio grupo no se negara sin razén. ABC y XYZ, respectivamente, acuerdan
procurar, que en el caso de que un miembro de su grupo que detente Acciones
en el JVC deje de ser una subsidiaria totalmente propiedad de esa parte, la
subsidiaria primero transferira todas sus Acciones en la JVC a la parte relevante
(0 a cualquier otro miembro del grupo).

11.3  En ningln caso se registrard ni surtira efectos ninguna transferencia de
Acciones del JVC a menos que el cesionario previamente celebre un acuerdo
en el que acepte obligarse al presente contrato (incluyendo este Articulo 11)
en la misma medida que el cedente lo hubiera estado de no haber efectuado la
transferencia.
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12.

13.

14.

Confidencialidad

12.1 Cada una de las Partes se esforzard razonablemente para mantener
confidencial (y para asegurarse de que sus empleados y agentes mantengan en
confidencialidad) toda la informacién comercial y técnica que puedan adquirir,
i) con relacién al JVC, o ii) con relacién a los clientes, Negocios o asuntos de la
otra parte (o cualquier miembro de su respectivo grupo). Ninguna de las partes
usara o revelard cualquier informacion sin el consentimiento de la otra parte,
o, en el caso de informacién relacionada con la JVC, en el curso ordinario de
hacer avanzar el Negocio del JVC. La restriccion prevista en este Articulo 12.1
no aplica para informacién:

12.1.1 Que ya sea de conocimiento publico sin culpa de la otra parte;

12.1.2 Que ya esté en posesion de la otra parte previo a su revelacién
sin ninguna obligacién de confidencialidad; o

12.1.3 Que deba ser revelada por esa parte conforme a cualquier
legislacion, reglamento de una bolsa de valores o por sentencia
vinculante, orden o requerimiento de cualquier tribunal u otra
autoridad competente.

12.2 Cada parte pondra todo su empefio para asegurarse (en la medida que
sea posible) que el JVC y sus directivos, empleados y agentes observen una
obligacién similar de confidencialidad a favor de las Partes en este contrato.

12.3 Las disposiciones de este Articulo 12 subsistirdn a la terminacién de
este contrato.

Restricciones a las Partes

[Comentario: Las restricciones a la habilidad de una parte de realizar actividades que
compitan podrd ser dificil de hacer efectivas a menos que sean especificas y de alcance
razonable, e indiquen Territorio y vigencia.|

13.1  Ni ABC ni XYZ ni ningtin otro miembro de su grupo respectivo podra
(directa o indirectamente por su cuenta o de manera conjunta con otra
persona, firma o compaiiia) realizar o involucrarse en un Negocio Competidor
en el Territorio durante la vigencia de este contrato.

13.2 Para estos fines: “Negocio Competidor” significa [especificar]; y
“Territorio” significa [especificar].

13.3  Durante la vigencia de este contrato [Opcion, agregar de ser apropiado:
“Y por un (1) ajio después de su terminacion”], ninguna parte intentard emplear o
atraer a cualquier empelado de la otra parte involucrado en alguna capacidad
gerencial o técnica con relacion a las operaciones del JVC.

Bloqueo o terminacion

14.1  En caso de que surja un bloqueo, deterioro u otra circunstancia en que
las partes deseen terminar o modificar sustancialmente la estructura del JVC,
el asunto serd referido a los presidentes/ejecutivos en jefe de las Partes quienes
intentaran resolver el asunto sobre una base amigable.



Capitulo 2 — Joint Venture Corporativo Internacional 31

15.

16.

14.2  Si el asunto no puede resolverse mediante acuerdo en las discusiones
iniciales, la otra parte podra dar aviso a la otra de que pretende resolver
formalmente la situacion dentro de los 90 dias. Las Partes continuardn
negociando de buena fe con miras de resolver el asunto incluso por uno de los
siguientes métodos:

14.2.1 La compra por el JVC de las Acciones de la parte insatisfecha en
términos aceptables a las Partes (solo si el JVC puede efectuar la
compra y que ello sea financieramente posible);

14.2.2 La compra por la otra parte de las Acciones en el JVC de la parte
insatisfecha (o la venta de las Acciones de esa Parte a una o mas
terceras Partes);

14.2.3 La venta de la totalidad de las Acciones emitidas por el JVC a
un tercero; o

14.2.4 La liquidacion del JVC.

14.3  Sino se ha acordado el método para resolver la controversia dentro de los
90 dias posteriores a la entrega de la notificacién prevista en el Articulo 14.2,
la parte insatisfecha podra notificar un aviso requiriendo que el JVC sea
liquidada. No obstante, no se podra notificar una requerimiento para liquidar
el JVC dentro de un periodo de dos (2) anos [variar el periodo como sea apropiado]
posterior al establecimiento del JVC.

14.4  Luego de recibir un aviso conforme al Articulo 14.3 o tan pronto como
sea posible, las Partes utilizardn sus respectivos poderes y votos para hacer
que el JVC sea puesta en liquidacién. Las Partes cooperardn para asegurarse
que todos los contratos celebrados por el JVC previo a tal liquidaciéon sean
concluidos sujeto a los acuerdos que las Partes puedan hacer mutuamente. Las
Partes procuraran acordar en una adecuada distribucién de los activos del JVC
(incluyendo cualquier propiedad intelectual propiedad del JVC) previo a tal
liquidacion.

Supremacia de este contrato

151 ABC y XYZ usara cada uno sus respectivos poderes (incluyendo sus
votos en el JVC) u otros medios a su disposicion para asegurarse que este
contrato sea debidamente observado y cumplido.

15.2 Las Partes procurardn asegurarse que los Articulos constitutivos/
estatutos sean congruentes con los términos de este contrato. Si existe
algin conflicto entre este contrato y los Articulos constitutivos/estatutos,
este contrato prevalecerd entre las Partes y deberdn hacer los cambios a los
Articulos constitutivos/estatutos que puedan ser necesarios para darle efectos
a este contrato.

Fuerza mayor

16.1 Se entenderd por “fuerza mayor™ guerra, emergencia, accidente,
incendio, sismo, inundacién, tormenta, huelga industrial o cualquier otro
hecho o impedimento que la parte afectada pruebe que estuvo fuera de su
control y que no pudo haber razonablemente previsto los hechos al momento
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17.

de la celebracién del presente contrato, o de evitar o superar los hechos, o de
evitar o superar sus consecuencias.

16.2 No se considerara que la parte afectada por los hechos de fuerza mayor
ha incumplido con las obligaciones contractuales afectadas por los hechos de
fuerza mayor previstas en este contrato, ni sera responsable ante la otra, por
cualquier retraso en el cumplimiento o el incumplimiento de cualquiera de
sus obligaciones en la medida en que la demora o incumplimiento se deban
a hechos de fuerza mayor que hayan sido debidamente notificados a la otra
parte de conformidad con el Articulo 16.3. El momento para el cumplimiento
con esa obligacion se aplazara, sujeto a lo previsto en el Articulo 16.4.

16.3  Sise presenta un hecho de fuerza mayor que afecte o tenga la posibilidad
de afectar a las partes en el cumplimiento con cualquiera de sus obligaciones
contempladas en este contrato, la parte afectada notificard a la otra parte
dentro de un plazo razonable sobre la naturaleza del hecho en cuestién y el
efecto que tiene en su capacidad de cumplir.

164 Sicualquiera de las partes se ve impedida o retrasada en el cumplimiento
de cualquiera de sus obligaciones asumidas en el presente contrato por causa de
fuerza mayor por un periodo continuo superior a tres [especificar otra cantidad]
meses, la otra parte tendrd derecho de terminar el contrato mediante aviso
fehaciente dado a la otra Parte afectada por la fuerza mayor.

[Alternativa: Si se prefiere, reemplace el Articulo 16.4 con la siguiente alternativa: “16..4
Si cualquiera de las partes se ve impedida o retrasada en el cumplimiento de cualquiera
de sus obligaciones asumidas en el presente contrato por causa de fuerza mayor por un
periodo continuo superior a [seis| meses, las Partes negociardn de buena fe, y usarin
sus mejores esfuerzos para acordar sobre las modificaciones a este contrato o acuerdos
alternativos que puedan resultar justos y razonables con miras a aligerar sus efectos. Pero
si no acuerdan sobre tales modificaciones o arreglos dentro de un periodo de 30 dias, la
otra parte tendrd derecho de terminar este contrato dando aviso fehaciente a la Parte
afectada por la fuerza mayor”.]

Cambio de circunstancias (excesiva onerosidad sobreviniente)

[Comentario: Las Partes deberdin tener la libertad para consultar entre ellas en caso de
existir un cambio de circunstancias — especialmente una que torne excesivamente oneroso
el cumplimiento para una de las partes. Sin embargo, una PYME solo debe incluir la
opcion del Articulo 17.4 (derecho de referir a los juzgados/tribunal arbitral para hacer
una revision) si i) la PYME considera que no es probable que vaya a ser utilizado en su
contra por una parte ubicada en una posicion tdctica superior o ii) el derecho de referir a
un tribunalftribunal ya es un derecho existente bajo la ley aplicable en el caso de existir
excesiva onerosidad. |

17.1  Si el cumplimiento con este contrato se torna mas oneroso para una de
las Partes, esa parte continuara obligada a cumplir sus obligaciones sujeto a las
siguientes disposiciones sobre el cambio de circunstancias (excesiva onerosidad
sobreviniente).

17.2  Sin embargo, si después del momento de la celebracién de este contrato,
ocurrieran eventos que no hubieran sido contemplados por las Partes y que
alteren de modo fundamental el equilibrio de este contrato, poniendo una
excesiva carga en una de las Partes en el cumplimiento de sus obligaciones
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18.

19.

20.

contractuales (excesiva onerosidad sobreviniente), esa parte tendra derecho a
solicitar la revision de este contrato siempre que:

1721 Los eventos no pudieran haberse tomado en cuenta
razonablemente por la parte afectada al momento de la
celebracion de este contrato;

17.2.2  Los eventos estan mas alla del control de la parte afectada; y

17.2.3 El riesgo de los sucesos no es uno que, conforme a este contrato,
la Parte afectada hubiera tenido que soportar.

17.3 Cada parte de buena fe considerard cualquier propuesta para una
revision enviada por la otra parte en el interés de la relacion entre las Partes.
Sin embargo, ninguna revisién cobrara eficacia a menos que asi sea acordado
por ambas Partes de conformidad con el Articulo 22.2 [Opcion, agregar cuando
la opcion del Articulo 17.4 se incluya: “O establecida conforme al Articulo 17.4.”]

[Opcion: Vea comentario al inicio del Articulo 17. Agregar si se desea; de lo contrario
suprima.

“174 Si las Partes omiten lograr un acuerdo sobre la revision solicitada dentro de
[especificar tiempo limite de ser apropiado], una parte podrd acudir al procedimiento de
solucién de controversias previsto en el Articulo 24. El [juzgado/tribunal arbitral] tendri
la facultad de hacer cualquier revision a este contrato que considere justo y equitativo en las
circunstancias o de terminar este contrato en una fecha_y bajo los términos a sefialarse.”|

Costos

Todos los costos derivados y relacionados con la constitucién del JVC seran
cubiertos y pagados por el JVC. Cada parte habra de (salvo acuerdo en contrario)
de soportar sus costos incurridos en la preparacion, ejecuciéon y cumplimiento
con este contrato.

No hay sociedad o agencia

Nada en este contrato i) se interpretard a manera de que se constituye una
sociedad de derecho entre las Partes, ii) hard que una parte sea un agente
de la otra para cualquier propésito o iii) dara derecho a cualquier parte para
comprometer o vincular a la otra (o a cualquier miembro de su respectivo
grupo) de manera alguna.

Cesion y subcontratacion

20.1 Este contrato es personal a las Partes y ninguna de las partes podra sin
la autorizacién previa por escrito de la otra:

20.1.1 Ceder, hipotecar, gravar o de cualquier otra manera transferir
o negociar con, o crear un fideicomiso sobre, cualquiera de sus
derechos; o

20.1.2 Subcontratar o de cualquier otra manera delegar en todo o en
parte sus derechos u obligaciones derivadas de este contrato
hacia otra persona.
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21.

22.

23.

24.

Avisos

21.1  Cualquier aviso que se requiera conforme a este contrato se hara por
escrito (que podra incluir correo electrénico) y podra ser notificado enviandolo
o transmitiéndolo al domicilio de la otra parte especificada en el Articulo 21.2
siguiente, de una manera que se asegure que pueda probarse la recepcion del
aviso.

21.2 Para los fines del Articulo 21.1, los detalles de notificacién son los
siguientes, a menos que otros detalles hayan sido debidamente notificados de
conformidad con este Articulo:

21.1.1  ABC: [especificar detalle];
21.1.2  XYZ: [especificar detalle].

Clausula de integracion/modificaciones

22.1 Este contrato [y cuando resulte apropiado: “Y cualquier otro contrato celebrado
al Cierre conforme al Articulo 47] establece el acuerdo completo entre las
Partes con respecto de la Alianza. Ninguna parte ha celebrado este contrato
basandose en una declaracion, garantia o promesa de la otra parte que no esté
expresamente mencionada o referida en este contrato. Este Articulo no excluird
la responsabilidad por declaraciones fraudulentas. [Opcidn, agregar cuando sea
relevante: “Este contrato reemplaza [el Acuerdo de Confidencialidad, Compromiso,
cualquier Acuerdo Preliminar o Memorando de Entendimiento]”.|

22.2  Este contrato no podra ser variado salvo por acuerdo escrito de las
Partes [Opcion, cuando la opcion del Articulo 17.4 o equivalente (referencia al juzgado o
al tribunal arbitral) haya sido incluida, agregar a la oracion anterior: “O de conformidad
con el Articulo 17.47].

Efecto de disposiciones invalidas o inejecutables

Si alguna disposicién de este contrato es declarado por un tribunal u otra
autoridad competente que es invalido o inejecutable en todo o en parte, este
contrato continuara valido respecto de sus demds disposiciones, a menos que
se pueda concluir de las circunstancias que (sin la disposicién declarada nula
e invalida) las partes no hubieran celebrado este contrato. Las Partes usardn
todos sus esfuerzos razonables para reemplazar las disposiciones declaradas
nulas e invélidas por disposiciones que sean validas conforme a la ley aplicable
y se acerquen lo mas posible a su intencién original.

Procedimiento de solucion de controversias

24.1 Si surge una controversia derivada de este contrato, las Partes buscaran
resolverla de una manera amigable. Consideraran la designacién de un
mediador para auxiliarles en la solucién de dicha controversia. Ninguna parte
comenzard acciones legales o procedimientos arbitrales a menos que se haya
transmitido un aviso con 30 dias de anticipacién a la otra parte.

24.2  Cualquier disputa, controversia o reclamacién que surja o se relacione
con este contrato (incluyendo su celebracion, interpretacién, cumplimiento,
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25,

incumplimiento, terminacioén o invalidez) sera resuelto conforme a las reglas
de [especificar la institucion arbitral] por [especificar el niimero de drbitros, por ejemplo,
drbitro tinico, tres drbitros| designados de conformidad con dichas reglas. El lugar
del arbitraje sera [especificar]. El idioma del arbitraje sera [especificar].

[Las siguientes son alternativas a una institucion arbitral especifica conforme al
Articulo 24.2:

Alternativa 1: Arbitraje Ad hoc

“24.2 Cualquier disputa, controversia o pretension que surja o se relacione con este
contrato, incluyendo su celebracion, interpretacion, cumplimiento, incumplimiento,
terminacion o invalidez, serd resuelto conforme a las reglas de UNCITRAL [especificar
otras reglas| por [especificar el niimero de drbitros, por ejemplo, drbitro tinico, tres drbitros]
designados por [especificar el nombre de la institucion o persona nominadora].El lugar del
arbitraje serd [especificar]. El idioma del arbitraje serd [especificar].”]

[Alternativa 2: Tribunales estatales

“24.2 Cualquier disputa, controversia o reclamacion que surja o se relacione con este
contrato, incluyendo su celebracion, interpretacion, cumplimiento, incumplimiento,
terminacion o invalidez, serd resuelto por los tribunales de (especificar lugar y pais) los
cuales tendrdn jurisdiccion exclusiva.”]

Derecho aplicable

La ley [especificar ley nacional] se aplicard a este contrato.

FIRMAS DE LAS PARTES
Firmado por y a nombre de ABC

Firmante: ..o

Firmado por y a nombre de XYZ

Firmante: ..o






Capitulo 3

Compraventa Comercial Internacional de Mercaderias

El presente Contrato Modelo contiene las reglas substantivas para un contrato
de compraventa internacional, por ejemplo, los derechos y obligaciones
principales de las Partes, los remedios en caso de incumplimiento por el
Comprador; los remedios en caso de incumplimiento por el Vendedor; las
disposiciones generales que se aplican de manera equitativa para ambas
partes. También contiene clausulas estandar generalmente aceptadas para los
contratos comerciales internacionales.

El Contrato Modelo ha sido redactado bajo influencia de la Convencién de
las Naciones Unidas sobre los Contratos de Compraventa Internacional de
Mercaderias (CISG [sus siglas en inglés]), ampliamente aceptada por abogados
de distintas sistemas juridicos y de diversa formacién. El Contrato Modelo
articula los requerimientos practicos derivados de la practica comercial con las
reglas generales de la CISG.

El Contrato Modelo puede ser interpretado como un marco general para
varios tipos de contratos de compraventa internacional de mercaderias. Al
implementarlo, las Partes deberdn adaptarlo a la naturaleza de cada operaciéon
de compraventa al igual que a los requisitos especificos de las leyes aplicables,
en caso de existir tales requisitos.

Se llama la atencién sobre los siguientes puntos:

L. El Contrato Modelo para la Compraventa Internacional de Mercaderias
se presenta en dos versiones — la version “estandar” y la versién “corta”.
La version estandar incluye definiciones de conceptos importantes (por
ejemplo, el concepto de falta de conformidad), comentarios especiales
(es decir, sobre el aviso de falta de conformidad), explicaciones
y/o advertencias a las Partes (por ejemplo, sobre la limitacién de
la responsabilidad del Vendedor, sobre la validez de la clausula de
intereses). La version corta estd mas orientada hacia la practica, ampara
los principales derechos y obligaciones de las Partes sin explicaciones
especiales. Ademas, la version corta solo contiene algunas de las clausulas
estandar, a diferencia de la version estandar del Contrato Modelo de
compraventa que contiene todas las clausulas estandarizadas que se
incluyen en los demés Contratos Modelos de esta guia.

2. El Contrato Modelo puede dividirse en cuatro partes. La primera parte
establece las reglas sobre las Mercaderias: Entrega, precio, condiciones de
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pago y sobre la documentacién a ser proporcionada. La segunda parte
rige los remedios del Vendedor en caso de su incumplimiento con el pago
en el momento pactado; los remedios del Comprador en caso de falta de
entrega de la mercaderias en el momento pactado, falta de conformidad
de las mercaderias, la transferencia de propiedad y los defectos legales.
La tercera parte contiene las reglas para resolver el contrato y sobre los
darfios y perjuicios — causales de resolucion del contrato, procedimiento
de resolucion, efectos de la resoluciéon en general, al igual que reglas
sobre la restitucion, dafos y la mitigacion de los dafnos. La cuarta parte
contiene las disposiciones estdndar.

El Contrato Modelo adopta el concepto de falta de conformidad mismo
que tiene sus origenes en la CISG. Este concepto es mas amplio que
el concepto de danos o defectos materiales (utilizado cominmente
en paises de derecho civil) que abarca las diferencias en la calidad,
cantidad, la entrega de mercaderias de diferentes tipos y los defectos en
el empaque. Sin embargo, los casos especificos de falta de conformidad
tal y como se definen en la CISG corresponden tipicamente a la forma
como se definen los defectos materiales en los paises de derecho civil.
Tales casos incluyen la inadecuacién de la Mercaderias para un uso
ordinario o para un fin especifico, al igual que la falta de conformidad
respecto a una muestra o modelo.

La responsabilidad del Vendedor por la falta de conformidad se
maneja de manera casi idéntica bajo la CISG y la mayoria de las reglas
nacionales que rigen la responsabilidad del Vendedor por los defectos
materiales. Ademas, dentro del sistema de la CISG, la “falta de entrega”
y la “falta de conformidad” son formas estrictamente separadas de
incumplimiento contractual. El mismo sistema se adopta en el presente
Contrato Modelo, especificamente: (a) reglas especiales relativas a los
remedios del Comprador en caso de que no entregue en el momento
pactado; (b) reglas especiales sobre los remedios del Comprador en caso
de falta de conformidad de las mercaderias; (c) reglas generales relativas
a la resolucion del contrato derivado de un incumplimiento con las
obligaciones contractuales.

Sobre la resolucion del contrato (“resolucion” de contrato, también tomado de la
CISG, y que significa la terminacion del contrato), el Contrato Modelo usa
el concepto de “incumplimiento esencial” del contrato que se encuentra
en la CISG, pero con modificaciones importantes. El Contrato Modelo
primero define todos los supuestos que constituyen un incumplimiento
contractual (cuando una de las partes incumple cualquiera de sus
obligaciones derivadas del contrato, incluyendo el cumplimiento
defectuoso, parcial o impuntual). Con base en lo anterior, el Contrato
Modelo establece las reglas para dos situaciones distintas.

El primer supuesto es el caso en el que el incumplimiento del contrato
constituye un incumplimiento esencial. Tal es el caso cuando el
cumplimiento estricto y puntual de la obligacién incumplida es esencial
de acuerdo al contrato; o cuando el incumplimiento priva de manera
sustancial a la parte agraviada de lo que razonablemente tenia derecho
a esperar. El Contrato Modelo también deja abierta la posibilidad de
que las Partes especifiquen los supuestos que seran considerados como
un incumplimiento esencial, por ejemplo, el pago tardio, la entrega
impuntual, la falta de conformidad, etc. En caso de un incumplimiento



Capitulo 3 — Compraventa Comercial Internacional de Mercaderias 39

esencial, el Contrato Modelo permite a la parte afectada declarar el
contrato resuelto, sin fijar un plazo adicional para cumplir lo especificado
en el contrato.

En el segundo supuesto, el incumplimiento del contrato no constituye
un incumplimiento esencial. La parte agraviada esta obligada a fijar
un plazo adicional para el cumplimiento. La parte agraviada podra
declarar el contrato resuelto solo cuando la otra parte incumpla con
su obligaciéon dentro de dicho periodo adicional. El Contrato Modelo
adopta la regla de la CISG: Una declaracion de resolucién solo serd
efectiva si se hace mediante aviso a la otra parte.

5. La clausula sobre la ley aplicable del Contrato Modelo es especifica a la
compraventa internacional de mercaderias. Especifica que las cuestiones
no reguladas por el contrato son regidas por las CISG. Las cuestiones
no reguladas por la CISG lo seran por los Principios UNIDROIT; y en
la medida en que tales cuestiones no sean regidas por los Principios
UNIDROIT, se regiran por las leyes nacionales acordadas por las Partes.
En lo que respecta a la aplicacion de la CISG, se hace notar que las Partes
pueden excluir total o parcialmente a aplicacién de la CISG. Las Partes
también pueden convenir sobre reglas que modifiquen, reemplacen o
complementen las de la CISG.

6. Las fuentes principales de derecho contractual uniforme usado en
la redaccién del presente Contrato Modelo son las siguientes: la
Convencion de las Naciones Unidas sobre los Contratos de Compraventa
Internacional de Mercaderias (CISG); Ley Uniforme de Venta
Internacional de Mercaderias (ULIS, su abreviatura en inglés); Principios
UNIDROIT sobre los Contratos Comerciales Internacionales; Principios
de Derecho Contractual Europeo (PECL); Modelo de Contrato I'TC para
la Compraventa Comercial Internacional de Productos Perecederos;
Contrato Modelo para la Compraventa Internacional de la CCI — Bienes
Manufacturados para la Reventa.
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CONTRATO MODELO ITC PARA LA
COMPRAVENTA COMERCIAL INTERNACIONAL
DE MERCADERIAS (VERSION CORTA)

PARTES:

Vendedor

Nombre (razén social)

Representada por (nombre y apellido, domicilio, cargo, titulo legal de
representacion)

Comprador

Nombre (razén social)

Representada por (nombre y apellido, domicilio, cargo, titulo legal de
representacion)

En lo sucesivo denominadas como “las Partes”
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Mercaderias

1.1 Sujeto a lo dispuesto en este contrato, el Vendedor entregara las
siguientes mercaderia(s) (en lo subsecuente “las Mercaderias”) al Comprador.

1.2 Descripcion de las Mercaderias (los detalles necesarios para definir/
especificar las Mercaderias que son objeto de la compraventa, incluyendo
calidad requerida, descripcién, certificados, pais de origen, otros detalles).

1.3 Calidad de las Mercaderias (incluyendo unidades de medida).
1.3.1  Cantidad total .......cccoooiiiiiiii e
1.3.2  Pago contra entrega ..........cccoccevevuenncnes (en caso de ser apropiado)

1.3.3 Porcentaje de tolerancia: Mas 0 MENOS .......cccccceuvecucricucnnenns %
(en caso de ser apropiado)

1.4 Inspeccién de las Mercaderias (cuando se requiera una inspeccion,
especificar, como sea apropiado, los detalles de la organizacion responsable por
inspeccionar la calidad y/o cantidad, lugar, fecha y/o periodo de inspeccion,
responsabilidad de costos de inspeccion).

L5  Empaquetado ......ccccccoooiiiiiiiiiiiiiiii e

1.6 Demas especificaciones ...........cccociriieniiiiiniiiiiiiiinieieneeeeeenc e

Entrega

2.1 Seran de aplicacién los Incoterms de la Camara de Comercio
Internacional (en lo sucesivo “CCI”) (con referencia a la versiéon més reciente
de los Incoterms a la fecha de celebracién del contrato).

2.2 Lugar de eNtrega .......ccoocoiiiiiiiiiiiiiiiieiece e
2.3 Fecha o periodo de entrega ..............cccoooiiiiiiiiiiiiiiiiiiiccc
24  Transportista (nombre y domicilio, de ser aplicable) ............................

2.5  Demas términos de entrega (si los hay) ...

Precio

S Precio total .oooeiieiiie e
3.2 Precio por unidad (de ser apropiado) ............ccccccoiiiiiiiiiiiii
3.3 Cantidad en NUMETOS ....c.eeeviiiiieriiiiiieiie et
34  Cantidad en Letras .......ccocoiiiiiiiiiiie e
3.5 DIVISA ceiiiiie e

3.6 Método para determinar el precio (de ser apropiado) .........ccccceerninne.

Condiciones de pago

4.1  Medios de pago (por ejemplo, efectivo, cheque, giro bancario,
CLANSTEIEIICIAY ..viiiiiiiiiiii ettt ettt e et ettt eare e

4.2 Detalles de la cuenta bancaria del Vendedor (de ser apropiado) ...........
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4.3 Momento para el Pago ...........ccociiiiiiiiii

Las Partes podridn convenir un método de pago similar a los supuestos
mencionados a continuacién, en cuyo caso se debe especificar el método
convenido y proporcionar los detalles correspondientes:

u Pago por anticipado [especificar detalles] ........................cccocooen.

d Pago por cobranza documentaria [especificar detalles] ...................
d Pago por medio de crédito documentario irrevocable [especificar

AELALIES] oo
d Pago respaldado por garantia bancaria [especificar detalles] ...........

O Otros medios de pago [especificar detalles] .......................c.cocoo..

b. Documentos

5.1  EI Vendedor pondra a disposicion del Comprador (o presentard al
banco especificado por el Comprador) la siguiente documentacién (marcar los
espacios correspondientes e indicar, segtin sea el caso, el nimero de copias a
ser proporcionadas):

| Factura comercial ........ooooommiee e

u Los siguientes documentos de transporte (especificar requisitos
detalladamente) .........cocoiieiiiieiiiie e

Lista de empaque ...........ccooieiiiiiiiiiiicccec
Documentos de SeZUIO ............cocooiiiiiiiiiiiiiiic e
Certificado de origen .............ccocooiviiiiiiiii
Certificado de INSPecCiON ........ccccvvvciiriinieniiiiiniciicceceeee

Documentos de aduana ..........oooooeoeeeeieeee e,

I I Iy I Ty

Otros dOCUMEINTOS ....oveeeieiie e

5.2 Adicionalmente, el Vendedor pondrd a disposicion del Comprador
los documentos mencionados en los Incoterms emitidos por la CCI segtin lo
convenido por las Partes en el Articulo 2 de este contrato.

6. Incumplimiento de la obligacion del Comprador de pagar el precio
en el momento pactado

6.1  Siel Comprador incumple con pagar el precio en el momento convenido,
el Vendedor otorgard al Comprador un término adicional de tiempo igual a
(especificar duraciéon) para el cumplimiento de la obligacion de pago. Si el
Comprador incumple con la obligacién de pago al finalizar el término adicional,
el Vendedor podra declarar el presente contrato resuelto de conformidad con el
Articulo 10 de este contrato.

6.2 Si el Comprador incumple con su obligacion de pagar el precio en el
momento convenido, el Vendedor en todo caso tendra derecho, sin limitar
cualquier otro derecho que le pudiera corresponder, a cobrar intereses sobre
el saldo insoluto (tanto antes o como después de cualquier fallo) a la tasa
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de [especificar] % anual. [Alternativamente: Especificar cualquier otra tasa de interés
convenida por las Partes.|

[Comentario: Las Partes deben tomar en cuenta que en ciertos sistemas legales el pago de
intereses es ilicito o sujeto a una tasa legal mdxima o hay una disposicion sobre intereses
legales sobre pagos impuntuales.]

Incumplimiento de la obligacion del Vendedor de entregar las
Mercaderias al momento pactado

7.1 Siel Vendedor incumple con su obligacion de entregar las Mercaderias en
el momento pactado, el Comprador otorgara al Vendedor un término adicional
de (especificar duracién) para cumplir con la entrega. Si el Vendedor incumple
en su obligacion de entregar las Mercaderias al finalizar el término adicional,
el Comprador podra declarar el presente contrato resuelto de conformidad con
el Articulo 10 de este contrato.

[Opcion: “7.2 Si el Vendedor se demora con la entrega de cualquier mercancia amparada
por este contrato, el Comprador tiene derecho a solicitar dafios liquidados en la cantidad
igual a 0.5% (las partes podrin convenir cualquier porcentaje: ...............ccccocuuee. %
) del precio de las Mercaderias por cada dia completo de demora a partir de la fecha
pactada de entrega o el ltimo dia del periodo de entrega pactado, tal y como se especifica
en el Articulo 2 de este contrato, sujeto a que el Comprador notifique al Vendedor de la
demora. ]

Cuando el Comprador notifique al Vendedor dentrode .............................. dias de la fecha
pactada de entrega o el viltimo dia del periodo de entrega pactado, los dajios se generardin
a partir de la fecha pactada de entrega o a partir del iiltimo dia de del periodo de entrega
pactado. Cuando el Comprador notifique al Vendedor con mds de .............................
dias después de la fecha pactada de entrega o el iiltimo dia del periodo de entrega pactado,
los darios se generan a partir de la fecha de tal notificacion. Los dajios liquidados por
TOTA 1O EXCCACTAN ... % del predio de la mercancia demorada. Los daiios
liquidos por motivos de demora no impiden la resolucion de este contrato de acuerdo al
Articulo 10.7]

Falta de conformidad

8.1  El Comprador examinara las Mercaderias, o hard que sean examinadas
dentro del periodo de tiempo mdas breve que sea posible de acuerdo a las
circunstancias. El Comprador notificard al Vendedor en caso de cualquier falta
de conformidad de las Mercaderias, especificando la naturaleza de la falta de
conformidad, dentro de .......ccoccccevneueunaee. dias después que el Comprador haya
descubierto o debiera haber descubierto la falta de conformidad. En cualquier
caso, el Comprador pierde el derecho de apoyarse en la falta de conformidad
si omite notificar al Vendedor de la misma dentro de un periodo que no
excederd de dos afos (u otro periodo de tiempo) a partir de la fecha en que las
Mercaderias fueron entregadas fisicamente a la parte Compradora.

8.2  En caso de que el Comprador haya enviado un aviso de falta de
conformidad al Vendedor, el Comprador podra a su discrecion:

8.2.1 Requerirle al Vendedor que entregue cualquier cantidad faltante
de las Mercaderias, sin gasto adicional para el Comprador;
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10.

8.2.2 Requerirle al Vendedor que reemplace las Mercaderias por
mercaderias conformes, sin gasto adicional para el Comprador;

8.2.3 Requerirle al Vendedor que repare las Mercaderias, sin costo
adicional para el Comprador;

8.2.4 Reducir el precio en la misma proporciéon que el valor de las
Mercaderias efectivamente entregadas tuvieron al momento
de la entrega respecto al valor que mercaderias conformes
hubieran tenido en ese momento. El Comprador no podra
reducir el precio si el Vendedor reemplaza las Mercaderias con
mercaderias conformes de acuerdo con el parrafo 8.2.2 y 8.2.3
de este Articulo o si el Comprador se rehdsa en aceptar tal
cumplimiento para parte del Vendedor;

8.2.5 Declarar el presente contrato resuelto de conformidad con el
Articulo 10 de este contrato.

En cualquier caso el Comprador tendra derecho a demandar dafnos.

[Opcion: “8.3 La responsabilidad del Vendedor de conformidad con el presente Articulo
por la falta de conformidad de las Mercaderias se limita a [especificar limitacion(es)”.]

Transferencia de propiedad

El Vendedor debera entregar al Comprador las Mercaderias especificadas en el
Articulo I de este contrato libres de cualquier derecho o pretensién de terceros.

[Opcion: “Retencion de dominio. El Vendedor deberd entregar al Comprador las
Mercaderias especificados en el Articulo 1 de este contrato libre de cualquier derecho o
pretension de terceros. La propiedad de las Mercaderias no pasard al Comprador hasta
en tanto el Vendedor haya recibido el pago completo del precio de las Mercaderias. Hasta
que la propiedad de las Mercaderias pase al Comprador, la Compradora mantendrd
las Mercaderias separados de las Mercaderias propiedad del Comprador y terceros y
adecuadamente almacenados, protegidos, asegurados e identificados como propiedad del
Vendedor”.]

Resolucion” del contrato

10.1 Hay incumplimiento de contrato cuando una de las partes no cumple
con cualquiera de sus obligaciones derivadas de este contrato, incluyendo
cumplimiento defectuoso, parcial o impuntual.

10.2  Existe un incumplimiento fundamental del contrato en el caso de que:

10.2.1 El cumplimiento estricto con la obligacién que no se ha cumplido
es esencial conforme a este contrato; o

10.2.2 El incumplimiento priva sustancialmente a la parte agraviada
de lo que razonablemente tenia derecho a esperar conforme al
presente contrato.

[Opcion: “Las Partes adicionalmente acuerdan que los siguientes supuestos serin
considerados como incumplimiento esencial de contrato:

*  Nota: Para efecto del presente Contrato Modelo el concepto “Resolucion” se toma de la CISG y significa
terminacion del contrato.
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11.

(Especificar los casos que constituyan un incumplimiento esencial de contrato por ejemplo
el pago impuntual, entrega impuntual, falta de conformidad, etc.)”.]

10.3  Encasode un incumplimiento de contrato de acuerdo con el parrafo 10.1
del presente Articulo, la parte agraviada, podra, mediante aviso a la otra parte,
fijar un plazo adicional de (especificar duracion) para el cumplimiento. Durante
este periodo adicional la parte agraviada podra suspender el cumplimiento
de sus propias obligaciones reciprocas y podrd demandar dafos, pero no
podra declarar resuelto el presente contrato. Si la otra parte omite cumplir
al finalizar el plazo adicional, la parte afectada podra declarar resuelto el
presente contrato.

104 En caso de un incumplimiento esencial de contrato conformidad al
parrafo 10.2 del presente Articulo, la parte agraviada podra declarar el presente
contrato resuelto sin necesidad de otorgar un término adicional para que la
otra parte cumpla.

10.5 Una declaracion de resolucion de este contrato surte efectos Ginicamente
si es notificada a la otra parte.

Fuerza mayor - excusa por el incumplimiento

11.1  Se entenderd por “fuerza mayor™ guerra, emergencia, accidente,
incendio, sismo, inundacién, tormenta, huelga industrial o cualquier otro
hecho o impedimento que la parte afectada pruebe que estuvo fuera de su
control y que no pudo haber razonablemente previsto los hechos al momento
de la celebracién del presente contrato, o de evitar o superar los hechos, o de
evitar o superar sus consecuencias.

11.2 No se considerara que la parte afectada por los hechos de fuerza mayor
ha incumplido con las obligaciones contractuales afectadas por los hechos de
fuerza mayor previstas en este contrato, ni sera responsable ante la otra, por
cualquier retraso en el cumplimiento o el incumplimiento de cualquiera de
sus obligaciones en la medida en que la demora o incumplimiento se deban
a hechos de fuerza mayor que hayan sido debidamente notificados a la otra
parte de conformidad con el Articulo 11.3. El momento para el cumplimiento
con esa obligacién se aplazara, sujeto a lo previsto en el Articulo 11.4.

11.3  Sise presenta un hecho de fuerza mayor que afecte o tenga la posibilidad
de afectar a las partes en el cumplimiento con cualquiera de sus obligaciones
conforme a este contrato, la parte afectada notificara a la otra parte dentro de
un plazo razonable sobre la naturaleza del hecho en cuestién y el efecto que
tiene en su capacidad de cumplir.

114  Sicualquiera de las partes se ve impedida o retrasada en el cumplimiento
de cualquiera de sus obligaciones asumidas en el presente contrato por causa de
fuerza mayor por un periodo continuo superior a tres [especificar otra cantidad]
meses, la otra parte tendra derecho de terminar el contrato mediante aviso
fehaciente dado a la otra Parte afectada por la fuerza mayor.

[Si se prefiere, reemplazar la 11.4 con la siguiente alternativa:

“11.4 Si cualquiera de las partes se ve impedida o retrasada en el cumplimiento de
cualquiera de sus obligaciones asumidas en el presente contrato por causa de fuerza mayor
por un periodo continuo superior a tres [especificar otra cantidad] meses, las Partes
negociardn de buena fe, y usardn sus mejores esfuerzos para convenir sobre modificaciones
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12.

13.

14.

al presente contrato o arreglos alternativos que sean justos y razonables con miras de
reducir sus efectos, pero si no llegasen a convenir sobre las modificaciones o arreglos dentro
de un periodo adicional de 30 [especificar cualquier otra cifra] dias, la otra parte tendri
derecho a dar por terminado el presente contrato por medio de un aviso por escrito a la
Parte afectada por el evento de fuerza mayor”.]

Clausula de integracion

12.1 El presente contrato describe la totalidad del acuerdo entre las
Partes. Ninguna de las Partes ha celebrado el presente contrato fidndose
en las declaraciones, garantias o promesas de la otra parte que no se hayan
expresado o referido en el presente contrato. El presente Articulo no excluye
de responsabilidad derivada de declaraciones o garantias fraudulentas.
[Agregar donde sea apropiado: “El presente contrato reemplaza cualquier acuerdo previo
o entendimiento anterior entre las partes con respecto al objeto del presente.”]

12.2  El presente contrato no podra ser modificado salvo por acuerdo escrito
de las Partes (que puede incluir correo electrénico).

Avisos

13.1 Cualquier aviso que se requiera conforme al presente contrato se hara
por escrito (que incluye correo electrénico) y podra ser entregado dejandolo o
envidndolo al domicilio de la otra parte que se especifica en el Articulo 13.2
siguiente, de manera que se asegure que se pueda probar la recepcion del aviso.

13.2  Para efectos del Articulo 13.1, los detalles para las notificaciones son
los siguientes, salvo que otros detalles hubieran sido debidamente notificados
conforme a este Articulo.

Procedimiento de solucion de controversias

Cualquier disputa, controversia o pretension que surja o se relacione con el
presente contrato, incluyendo su celebracion, interpretacion, cumplimiento,
incumplimiento, terminacion o invalidez serd resuelto conforme a las reglas de
[especificar la institucion de arbitraje] por [especificar el niimero de drbitros, por ejemplo,
drbitro tinico o, en caso de ser apropiado, tres drbitros| designados de conformidad
con tales reglas. El lugar del arbitraje sera [especificar|. El idioma del arbitraje
sera [especificar].

[Las siguientes son alternativas a designar a una institucion arbitral especifica conforme
al Articulo 14.

Alternativa 1: Arbitraje ad hoc

“Cualquier disputa, controversia o pretension que surja o se relacione con el | presente
contrato, incluyendo su celebracion, interpremcio’n, cumplimiento, incumplimiento,
terminacion o invalidez, serd resuelto bajo las reglas de UNCITRAL [especificar otras
reglas| por [especificar el niimero de drbitros, por ejemplo, arbitro iinico o, en caso de ser
apropiado, tres drbitros] designados por [especificar nombre de persona o entidad que
designa]. El lugar del arbitraje serd [especificar]. Elidioma del arbitraje serd [especificar].”]
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15.

[Alternativa 2: Tribunales Estatales

“Cualquier disputa, controversia o pretension que surja o se relacione con este contrato,
en particular su celebracion, interpretacion, cumplimiento, incumplimiento, terminacion
o invalidez, serd dirimido de manera definitiva por los tribunales de (especificar lugar y
pais) los cuales gozardn de jurisdiccion exclusiva.”]

Ley Aplicable y principios guia

15.1 Todas las cuestiones relativas al presente contrato que no estén
expresamente resueltas por las disposiciones de este contrato seran regidas por
la Convencién de las Naciones Unidas sobre los Contratos de Compraventa
Internacional de Mercaderias (Convencién de Viena de 1980 sobre la
Compraventa, en lo subsecuente CISG).

Las cuestiones no previstas por la CISG seran regidas por los Principios
UNIDROIT sobre los Contratos Comerciales Internacionales (en lo
subsecuente los Principios UNIDROIT), y en la medida en que tales
cuestiones no fueran previstas por los Principios UNIDROIT, por
referencia a [especificar la ley nacional relevante al escoger una de las siguientes
opciones:

La ley nacional aplicable en el pais donde el Vendedor tiene su establecimiento, o

La ley nacional aplicable en el pais donde el Comprador tiene su establecimiento,
0

La ley nacional aplicable de un tercer pais (especificar el pais).]

15.2 Este contrato serd cumplido en un espiritu de buena fe y lealtad
comercial.

FECHA'Y FIRMA DE LAS PARTES

Vendedor Comprador

Firma Firma
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CONTRATO MODELO ITC PARA LA
COMPRAVENTA COMERCIAL INTERNACIONAL
DE MERCADERIAS (VERSION ESTANDAR)

PARTES:

Vendedor

Nombre (denominacién social de la empresa)

Representada por (nombre y apellido, domicilio, cargo, titulo legal de
representacion)

Comprador

Nombre (denominacién social de la empresa)

Representada por (nombre y apellido, domicilio, cargo, titulo legal de
representacion)

En lo sucesivo denominadas como “las Partes”
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Mercaderias
1.1 Sujeto a lo dispuesto en este contrato, el Vendedor entregara las siguiente
mercaderia(s) (en lo sucesivo “las Mercaderias”) al Comprador.

1.2 Descripciéon de las Mercaderias (detalles necesarios para definir/
especificar las Mercaderias que son objeto de la compraventa, incluyendo
requisitos de calidad, descripcion, certificados, pais de origen y demés detalles).

1.3 Calidad de las Mercaderias (incluyendo unidades de medida).
1.3.1  Cantidad total ..ot
1.3.2  Pago por entrega ..........ccccccvvueunnee. (en caso de ser apropiado)

1.3.3  Porcentaje de tolerancia: Mas 0 menos ............ccccccccvvnnee. % (en
caso de ser apropiado)

1.4 Inspeccién de las Mercaderias (cuando se requiera una inspeccion,
especificar, como sea apropiado, detalles de la organizacion responsable para
inspeccionar la calidad y/o cantidad, lugar y fecha y/o periodo de inspeccion,
responsabilidad de costos de inspeccion).

L5  EmpPaquetado ......cccocivoiiiiiiiiiiiniieiiiieiee e e

1.6 Demas especificaciones. ........cccoeverrennee. (por ejemplo el uso planeado
de las Mercaderias)

Entrega

2.1 Seran de aplicaciéon los Incoterms de la Camara de Comercio
Internacional (en lo sucesivo “CCI”) vigentes, (por referencia la versién
méas reciente de los Incoterms a la fecha de celebracion del contrato)

2.2 Lugar de eNtreZa .......ccoociiiiiiiiiiiiiiiiiieieecc e
2.3 Fecha o periodo de entrega ..............cccoeiiiiiiiiiiiiiiiiiiiiccccc

[Comentario: Cuando se realizardn entregas sucesivas las Partes deberdn indicar
cada fecha de entrega para cada envio.]

24  Transportista (de ser aplicable) (nombre y domicilio del transportista,
PErsona de CONLACTO) ...oviueuimiueriiieiieeieiieeieeeeie e seaee

2.5 Demas disposiciones de entrega (silas hay) ...

Precio

3.1 Precio total ...
3.2 Precio por unidad de medida (de ser apropiado) ...........cccceceeiiiiiiinns
3.3 Cantidad en NUINETO ......cccoiiiiiiiiiiiiiiiice e
34  Cantidad en letras ..o
3.5 DIVISA oo

3.6 Método para determinar el precio (de ser apropiado) .........ccceceevuinnnne.



Capitulo 3 — Compraventa Comercial Internacional de Mercaderias (estdndar) 51

4. Condiciones de pago

4.1 Forma de pago (por ejemplo efectivo, cheque, giro bancario,
EFANSTETEIICIA) L.oiviiiiiiiiiiiie e e et earae e

4.2 Detalles de la cuenta bancaria del Vendedor [de ser apropiado] ...............
4.3 Momento de pago [especificar época de pago] ..................ccccccooeiiiiiiin

Las Partes podran optar por un arreglo de pago similar a los supuestos
mencionados a continuacién, en cuyo caso deberan especificar el arreglo
pactado y proporcionar los detalles correspondientes:

O Pago por adelantado

Cantidad a ser pagada (precio total o parte del precio o porcentaje
del precio total) ......coccoieviiiiiiiiiii e

Ultima fecha para recibir el pago en el banco del Vendedor ........

Condiciones especiales aplicables a este pago [de existir| ...............
d Pago por cobranza documentaria

Cantidad a pagarse [precio total o pago por entrega parcial| ...............

Ultima fecha en que se puede recibir el pago ............ccccoooevennn..

Forma de pago: (por ejemplo, documentos a cambio de pago —
D/P, documentos a cambio de aceptacion — D/A) en lo sucesivo:

Los documentos a ser presentados se especifican en el Articulo
5 de este contrato. Pago por cobranza via documentacién sera
sujeto a las Reglas Uniformes Relativas a Cobranzas publicadas
por la Camara de Comercio Internacional (CCI).

d Pago por medio crédito documentario irrevocable

El Comprador debera obtener un crédito irrevocable documentario
a favor de el Vendedor mismo que serd emitido por una institucién
bancaria reconocida, sujeto a las Reglas y Usos Uniformes relativos
a los Créditos Documentarios publicadas por la Camara de
Comercio Internacional (CCI). La cuestién debera ser notificada
por lo menos 14 dias antes de la fecha pactada para la entrega,
o antes de la fecha pactada de entrega de conformidad con el
Articulo 2 de este contrato, como resulte apropiado, a menos que
las Partes acuerden lo contrario como se especifica a continuacién:

[Fecha en la que el crédito documentario deberd ser notificado al Vendedor,
OFT]. oo

El crédito vencera 14 dias después de concluido el periodo o fecha
de entrega especificados en el Articulo 2 de este contrato, salvo
pacto en contrario por las Partes: ...........ccccoeoiiiviiiiiiiiniins

El crédito documentario no tiene que ser confirmado, salvo
acuerdo en contrario de las Partes: ........c..ccccovvieniniiniiiininin.

Todos los costos incurridos en relacion con la confirmacién seran
pagados por el Vendedor, a menos que las Partes acuerden otra
cosa, como se especifica A CONLINUACION: .eivniiiiie e,
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El crédito documentario sera exigible a la vista y permitira envios
parciales y transbordos, salvo pacto en contrario de las Partes:

Pago respaldado por garantia bancaria

El Comprador proporcionard, con por lo menos 30 dias previo
a la fecha pactada de entrega o del inicio del periodo de entrega
especificado en el Articulo 2 de este contrato, a menos que las
partes acuerden algan otra fecha: ..., , 1) ya sea una
garantia bancaria a primer demanda sujeto a las Reglas Uniformes
de la CCI relativas a las Garantias a Primer Requerimiento
publicadas por la CCI; o ii) una carta crédito contingente sujeta
ya sea a dichas reglas o a las Reglas y Usos Uniformes relativos a
los Créditos Documentarios publicadas por la CCI, en cualquier
caso emitidas por una institucién bancaria reconocida.

Otros arreglos de pago

Documentos

5.1

5.2

El Vendedor pondra a disposicion del Comprador (o presentara al
banco especificado por el Comprador) la siguiente documentacién (marcar los
espacios correspondientes e indicar, seglin sea el caso, el nimero de copias a
ser proporcionadas):

a
a

U U oJdoodd

Factura comercial ..o,

Los siguientes documentos de transporte (especificar requisitos
detalladamente): ........ccuviiiiiiiiiieiiiiiee e

Lista de Empaque ..........ccocoooiiiiiiiiiiiiiiiiicc e
Documentos de SeZUI0 .........cccccciiviiiiiiiiiiiiiiiic e
Certificado de origen .............ccccoeiiiiiiiiiiiii
Certificado de INSPeccion ...........cocceeivviiniininiiniiiiinienecicseen
Documentos de aduana ..o

Otros dOCUIMENTOS .....oooiiiiiiiiiiiiiiiee e

Adicionalmente, el Vendedor pondra a disposicién del Comprador los
documentos mencionados en los Incoterms de la CCI elegido por las Partes
conforme al Articulo 2 de este contrato.

Incumplimiento del Comprador con su obligacion de pagar el precio
en el momento pactado

6.1

Si el Comprador incumple con pagar el precio en el momento pactado,
el Vendedor fijara al Comprador un periodo de tiempo adicional (especificar
la duracién, por ejemplo, 7 dias, 14 dias, 30 dias, etc. u optar por un “plazo de
duracién razonable”) para cumplir con el pago. Si el Comprador continta sin
pagar el precio al vencimiento del plazo adicional, el Vendedor podra declarar
el resuelto a este contrato de conformidad con el Articulo 11 de este contrato.
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6.2 Si el Comprador incumple con pagar el precio en el momento pactado,
el Vendedor, tendra en todo caso derecho, sin limitar cualquier otro derecho
que le pudiera corresponder, a cobrar intereses sobre el saldo insoluto (previo o
después de cualquier fallo) a una tasa de [especificar] % anual. [Alternativamente:
Especificar otra tasa de interés convenida por las Partes.|

[Comentario: Las Partes deberdn tomar en consideracion que en ciertos sistemas legales el
pago de intereses es ilicito, o sujeto a una tasa legal mdxima, o existe una disposicion para
intereses legales sobre pagos impuntuales.]

Incumplimiento de la obligacion del Vendedor de entregar las
Mercaderias al momento pactado

7.1 Siel Vendedor incumple con su obligacién de entregar las Mercaderias
en el momento pactado, el Comprador otorgara al Vendedor un plazo adicional
de (especificar duracién, por ejemplo, 7 dias, 14 dias, 30 dias, etc. u optar por
un “plazo de duracién razonable”) para cumplir con la entrega. Si el Vendedor
incumple con su obligaciéon de entregar las Mercaderias al finalizar el plazo
adicional, el Comprador podra declarar resuelto este contrato de conformidad
con el Articulo de 11 de este contrato.

[Opcion: Las Partes podrdn convenir sobre dajios liquidados en caso de entrega impuntual.
Si asi lo convienen, pudieran usar la siguiente clausula modelo sobre dajios liquidados,
salvo pacto en contrario.

“7.2  Si el Vendedor se demora con la entrega de cualquier mercancia de acuerdo con
este contrato, el Comprador tiene derecho a exigir dafios liquidados por un monto igual al
0.5% (las partes podrin convenir cualquier porcentaje: .............................. %) del precio
de las Mercaderias por cada dia entero de retraso a partir de la fecha pactada de entrega
o del wltimo dia del periodo de entrega pactado, tal y como se especifica en el Articulo 2
de este contrato, sujeto a que el Comprador notifique al Vendedor de la demora.]

Cuando el Comprador notifique al Vendedor dentro de .................. dias de la fecha
pactada de entrega o el viltimo dia del periodo de entrega pactado, los darios se generarin
a partir de la fecha pactada de entrega o a partir del iltimo dia del periodo de entrega
pactado. Cuando el Comprador notifique al Vendedor con mds de .............ccoc......
dias después de la fecha pactada de entrega o del ultimo dia del periodo de entrega
pactado, los dajios se generardn a partir de la fecha de tal notificacion. Los darios
liguidados por demora no excederdn ..., % del precio de la mercancia
entregada tardiamente. Los davios liquidados por motivo de demora no afectan el derecho
a resolver este contrato de acuerdo con el Articulo 11.”]

Falta de conformidad

8.1  Habra falta de conformidad cuando el Vendedor entregue:

8.1.1. Solo parte o una cantidad mayor o menor de las Mercaderias
especificadas en el Articulo 1 de este contrato;

8.1.2  Mercaderias que no sean aquellas a las que el presente contrato
se refiere o mercaderias de diferente tipo;

8.1.3 Mercaderias que carecen de la calidad o caracteristicas
especificadas en el Articulo 1 de este contrato o carecen de la
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calidad de una muestra o modelo que el Vendedor haya ofrecido
al Comprador;

8.14  Mercaderias que carecen de la calidad o caracteristicas
necesarias para su uso ordinario o comercial;

8.1.5 Mercaderias que carecen de la calidad y caracteristicas para un
uso especifico del cual el Vendedor, expresa o ticitamente haya
hecho saber al Vendedor al momento de la celebracién de este
contrato;

8.1.6  Mercaderias que no son empacadas o embaladas en la manera
descrita en el Articulo 1 de este contrato. [Comentario: A falta de
tal clausula, serd de la manera usual para tales mercaderias o, cuando
no exista tal manera, de una manera adecuada para preservar y proteger
a las Mercaderias.]

8.2 El Vendedor sera responsable de acuerdo con el parrafo 8.1 del presente
Articulo por la falta de conformidad que llegase a existir al momento en que
el riesgo es transferido al Comprador, aun y cuando la falta de conformidad se
haga aparente hasta después de tal momento.

[Comentario: Las Partes podrin limitar la responsabilidad del Vendedor por la falta de
conformidad de las Mercaderias. Sin embargo, tal cldusula contractual serd nula si la
falta de conformidad era conocida por el Vendedor y éste omitié notificar al Comprador
de tal hecho. Si las Partes convienen en limitar la responsabilidad del Vendedor por la
falta de conformidad, podrian usar la siguiente clausula:

La responsabilidad del Vendedor derivada del parrafo 8.1 del presente Articulo por la
falta de conformidad de las Mercaderias se limita a [especificar la limitacion (es)].]

8.3  El Vendedor no serd responsable de acuerdo con el parrafo 8.1 del
presente Articulo por la falta de conformidad si, al momento de la celebracién
de este contrato, el Comprador conocia o no podia desconocer de esa falta de
conformidad.

84  El Comprador examinara las Mercaderias o hard que sean examinadas,
dentro del plazo de tiempo mas breve posible atendidas las circunstancias. El
Comprador notificara al Vendedor sobre cualquier falta de conformidad de las
Mercaderias, especificando la naturaleza de la falta de conformidad, dentro de
............................... dias después de que el Comprador la haya o debiera haberla
descubierto. En cualquier caso, el Comprador perdera el derecho a invocar la
falta de conformidad de las mercaderias si no lo comunica al Vendedor a mas
tardar dentro de un periodo de dos afnos (otro periodo de tiempo) a partir de la
fecha en que las Mercaderias se pusieron efectivamente en poder del Comprador.

Comentario: Las Partes podrin especificar que el aviso de falta de conformidad serd por
escrito. Las Partes también podrdn convenir que cuando el aviso de falta de conformidad
haya sido enviado por medio de carta u otro medio apropiado, el hecho de que el aviso
se demore 0 no llega a su destino, no privard al Comprador de su derecho a invocarla.|

8.5 En caso de que el Comprador haya enviado un aviso de falta de
conformidad al Vendedor, el Comprador podra a su discrecion:

8.5.1 Requerirle al Vendedor que entregue cualquier cantidad faltante
de las Mercaderias, sin costo adicional para el Comprador;

8.5.2 Requerirle al Vendedor que reemplace las Mercaderias con
mercaderias conformes, sin costo adicional para el Comprador;
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8.5.3 Requerirle al Vendedor que repare las Mercaderias, sin costo
adicional para el Comprador;

8.5.4 Reducir el precio en la misma proporcién que el valor de las
Mercaderias efectivamente entregadas tuvieron al momento
de la entrega respecto al valor que mercaderias conformes
hubieran tenido en ese momento. El Comprador no podra
reducir el precio si el Vendedor reemplaza las Mercaderias
con mercaderias conformes de acuerdo con el parrafo 8.5.2'y
8.5.3 de este Articulo o si el Comprador se rehisa a aceptar tal
cumplimiento para parte del Vendedor;

8.5.5 Declarar el presente contrato resuelto de conformidad con el
Articulo 11 de este contrato.

En cualquiera de los casos el Comprador tendra el derecho a reclamar los dafios
y perjuicios tal y como se prevé en el Articulo 14 de este contrato.

[9. Procedimiento pericial [opcionall

9.1 En caso de que el Comprador no esté satisfecho con la calidad de las Mercaderias
entregadas o a ser entregadas, deberd informar al Vendedor de su insatisfaccion a la
brevedad posible, y en cualquier caso dentro los ........................ dias de la entrega de
las Mercaderias.

9.2 El  Comprador, inmediatamente solicitard a la  siguiente institucion
............................... que designe a un perito. Si no se especifica institucion por las Partes,
entonces el Comprador inmediatamente procederd a designar a un perito. Cualquier
perito designado serd independiente de las Partes.

9.3 El Perito considerard y comunicard a las Partes sobre la supuesta falta de
conformidad de las Mercaderias.

9.4 Para tal efecto, el perito tendrd derecho a inspeccionar la totalidad de las
Mercaderias o muestras tomadas bajo su supervision, y podrd llevar a cabo cualquier
prueba que considere apropiada.

9.5  El perito someterd su dictamen a ambas partes por (especificar el medio, por
ejemplo, correo registrado). El dictamen serd definitivo y obligatorio para las Partes a
menos que, dentro de ............ccveeecene. dias de haberse recibido, éste sea objetado por
una de las Partes mediante el inicio de procesos de acuerdo con el procedimiento de
solucion de controversias previsto en este contrato.

9.6 Los honorarios del perito y los gastos serin cubiertos por el Comprador a la
Sfinalizacion del procedimiento pericial, pero serin reembolsados al Comprador por
el Vendedor si se determina que efectivamente existe una falta de conformidad de las
Mercaderias.]

10. Transferencia de propiedad

10.1  El Vendedor debera entregar al Comprador las Mercaderias especificadas
en el Articulo 1 de este contrato libres de cualquier derecho o pretensién de
terceros.

[Opcion: Las Partes podrin convenir sobre la reserva de dominio si tal clausula es vilida
bajo la ley aplicable al contrato. Conforme a una clausula de este tipo, las Mercaderias
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11.

continuardn siendo propiedad del Vendedor hasta que se cumpla con el pago total del
precio. Si las Partes lo convienen, pudieran usar la siguiente clausula:

“10.1 Reserva de dominio. La propiedad de las Mercaderias especificadas en el Articulo
I de este contrato no serd transferida al Comprador hasta en tanto el Vendedor haya
recibido el pago completo del precio por las Mercaderias. Hasta que la propiedad de las
Mercaderias pase al Comprador, el Comprador mantendrd las Mercaderias separadas de
las Mercaderias propiedad del Comprador y de terceros y adecuadamente almacenadas,
protegidas, aseguradas ¢ identificadas como propiedad del Vendedor.”]

10.2  Si un tercero reclama tener sobre las Mercaderias especificadas en el
Articulo 1, un derecho o pretension, el Comprador notificara al Vendedor de
tal derecho o pretension de tercero y solicitard que el Vendedor le entregue
otros bienes libres de derechos y pretensiones de terceros sin costo adicional
para el Comprador. [Alternativamente, el Comprador podrd solicitar al Vendedor que
libere las Mercaderias de los derechos o pretensiones de terceros dentro de (especificar
periodo de tiempo, por ejemplo, tiempo razonable, inmediatamente, 30 dias, etc.) sin costo
adicional para el Comprador.|

10.3 Si el Vendedor cumple con la solicitud efectuada conforme al
parrafo 10.2 del presente Articulo, y el Comprador no obstante sufre una
pérdida, el Comprador podra demandar danos y perjuicios de conformidad
con el Articulo 14 de este contrato.

104  Siel Vendedor no llegase a cumplir con la solicitud hecha de conformidad
con el parrafo 10.2 de este Articulo, el Comprador podra declarar este contrato
resuelto de acuerdo con el Articulo 11 de este contrato y podrd demandar
danos y perjuicios conforme al Articulo 14.3 de este contrato. Si el Comprador
no declara este contrato resuelto tendra el derecho de demandar danos y
perjuicios conforme al Articulo 14.3 de este contrato.

10.5 EI Comprador perdera su derecho a declarar este contrato resuelto
si omite notificar al Vendedor tal y como se dispone en el parrafo 10.2 del
presente Articulo dentro de un periodo de ..........ccccecvicinnes dias [Alternativa:
Tiempo razonable, inmediatamente, etc. a partir del momento en que se enterd o se debiera
haber enterado del derecho o pretension de tercero respecto a las Mercaderias].

10.6  El Vendedor no serd responsable conforme al presente Articulo si la
existencia del derecho o pretensién de tercero sobre las Mercaderias hubiera
sido notificado al Comprador al momento de la celebracién de este contrato
y el Comprador convino en tomar las Mercaderias sujeto a tal derecho o
pretension,

[10.7  Opcional: “No podrd tomar accién legal el Comprador luego de transcurrido un
aiio (especificar otro periodo de tiempo) a partir de la fecha en la que el Comprador se
enterd de la existencia de tal derecho o pretension de tercero sobre las Mercaderias.”|

Resolucion” del contrato

11.1  Habra incumplimiento de contrato cuando una de las partes no cumple
con cualquiera de sus obligaciones derivadas de este contrato, incluyendo el
cumplimiento defectuoso, parcial o tardio.

* Nota: A los efectos del presente Contrato Modelo el concepto “Resolucion” se toma de la CISG y significa

terminacion del contrato.
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12.

13.

11.2 Habra incumplimiento esencial del contrato en el caso de que:

11.2.1 El cumplimiento estricto con la obligacién incumplida sea
esencial conforme a este contrato; o

11.2.2 El incumplimiento prive sustancialmente a la parte agraviada
de lo que razonablemente tenia derecho a esperar conforme al
presente contrato.

[Opcion: “Adicionalmente, las Partes acuerdan que los siguientes supuestos serin
considerados como incumplimiento esencial de contrato:

(Especificar los casos que constituyan un incumplimiento esencial de contrato, por ejemplo,
el pago tardio, entrega tardia, la falta de conformidad, etc.)”.]

11.3  En caso de un incumplimiento de contrato conforme al parrafo 11.1 del
presente Articulo, la parte agraviada, podra, mediante un aviso a la otra parte,
fijar un plazo adicional razonable de tiempo [alternativamente, las Partes podrin
especificar la duracion, por ejemplo 15 dias, 30 dias] para el cumplimiento. Durante
este plazo adicional la parte agraviada podra suspender el cumplimiento de
sus propias obligaciones reciprocas y podra demandar dafios y perjuicios, pero
no podra declarar resuelto este contrato. Si la otra parte omite cumplir al
finalizar el plazo adicional, la parte afectada podra declarar resuelto el este
contrato.

114 En caso de un incumplimiento esencial de contrato conforme al
parrafo 11.2 del presente Articulo, la parte agraviada podra declarar el este
contrato resuelto sin necesidad de otorgar un término adicional para que la
otra parte cumpla.

11.5 Una declaracién de resolucion de este contrato surte efectos Ginicamente
si es notificada a la otra parte.

Efectos de la resolucion en general

12.1  Laresolucion de este contrato librard a ambas partes de su obligacion de
efectuar y de recibir cumplimiento futuro, salvo la indemnizacién de danos y
perjuicios que pueda ser debida.

12.2 La resolucién de este contrato no excluye el derecho a demandar dafos
y perjuicios por incumplimiento.

12.3  La resolucién de este contrato no afecta disposicién alguna de este
contrato sobre la solucién de controversias o cualquier otra disposicion de este
contrato que opere incluso después de su resolucion.

Restitucion

13.1 Alaresolucién de este contrato, cualquiera de las partes podra demandar
la restitucion de lo que hubiera entregado, debiendo hacer dicha parte una
restitucion simultanea de lo que hubiera recibido.

13.2  Si ambas partes deben restituirse, lo haran de manera concurrente.
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14.

13.3  En caso que el Vendedor tenga la obligacion de reembolsar el precio,
también serd responsable por el interés generado sobre el mismo a la tasa fijada
en el Articulo 6.2 de este Contrato, a partir de la fecha de pago.

134 El Comprador debera abonar al Vendedor el importe de todos los
beneficios que haya obtenido de las Mercaderias o de una parte de ellas, segin
sea el caso:

13.4.1 En caso de que tenga la obligacion de restituir las Mercaderias
o parte de ellas; o

13.4.2 Cuando le sea imposible restituir las Mercaderias o parte de
ellas, pero el contrato hubiera sido resuelto.

Daiios y perjuicios

14.1  Cualquier incumplimiento confiere a la parte agraviada un derecho a
los dafios y perjuicios sea exclusivo o en conjunto con cualquier otro remedio,
salvo cuando el incumplimiento sea justificado por casos de fuerza mayor tal
y como se dispone en el Articulo 17 de este contrato.

14.2  Cuando este contrato no sea resuelto, los dafos y perjuicios por el
incumplimiento por una de las Partes consistirdin a una cantidad igual a la
pérdida, incluyendo el lucro cesante, sufrido por la otra parte. Tales dafos
no excederan la pérdida que la Parte que incumplié debié haber previsto al
momento de la celebracién la conclusion de este contrato, habida cuenta los
hechos y circunstancias que conocia o deberia de haber conocido, como posible
consecuencia del incumplimiento de este contrato.

14.3  [A ser adaptado al contrato en lo particular] En caso de resolucion de este
contrato, donde exista un precio corriente para las Mercaderias, los dafos
seran iguales a la diferencia entre el precio fijado por este contrato y el precio
corriente al momento de la resolucién. Al calcular el monto de los dafos, el
precio corriente que se tomara serd el del lugar donde se debi6 de efectuado
la entrega de las Mercaderias. Si no hubiere precio corriente o si su aplicacién
resulta inapropiada, sera el precio en otra plaza que pueda razonablemente
sustituir ese lugar, habida cuenta de las diferencias de costo del transporte de
las Mercaderias. Si no existe precio corriente para las Mercaderias, los dafos
se calculardn de la misma manera que en el parrafo 14.2 de este Articulo.

144 Si este contrato es resuelto y si, de una manera razonable y dentro de
un periodo de tiempo razonable después de la resolucion [las Partes podrin
determinar un término concreto], el Comprador ha adquirido mercaderias en
sustitucion o el Vendedor ha revendido las mercaderias, la Parte que exija
danos y perjuicios recuperara la diferencia entre el precio del contrato y el
precio pagado por las Mercaderias compradas en substitucion o aquel obtenido
por su reventa.

14.5 Los danos referidos en los parrafos 14.5 y 14.6 de este Articulo podran
incrementarse por cualquier gasto razonable incurrido como resultado del
incumplimiento o hasta el monto de cualquier pérdida, incluyendo lucro
cesante, que debié haberse previsto por la Parte que incumplié al momento de
la celebracién de este contrato, habida cuenta los hechos y circunstancias que
le eran conocidos o debié de haber conocido, como una posible consecuencia
del incumplimiento de este contrato.
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15.

16.

14.6 Los dafos y perjuicios seran pagados en un solo desembolso [las Partes
podrin especificar otra solucion. Comentario: Los dafios y perjuicios podrin ser pagados
en cuotas o pagos parciales en los casos en que la naturaleza del dafio lo haga apropiado.
Los daiios y perjuicios a ser pagados en cuotas o pagos parciales podrin ser sujetos a
indices].

14.7 Los dafos serdn determinados en la divisa en la cual se haya expresado
la obligacién monetaria [las Partes podrin convenir sobre otra solucion, por ejemplo,
la divisa en la que se haya sufrido el dario].

Reduccion del daiio

Una parte que invoque el incumplimiento de este contrato deberd adoptar
las medidas que sean razonables, atendidas las circunstancias para reducir
la pérdida, incluso el lucro cesante, resultante del incumplimiento. Si omite
tomar tales medidas, la Parte que incumplié podra pedir una reduccién a los
dafos por la cuantia en que debia haberse reducido la pérdida.

Cambio de circunstancias (excesiva onerosidad sobreviniente)

[Comentario: Las Partes deberdn tener la libertad para consultar entre ellas en caso
de existir un cambio importante de circunstancias — especialmente una que torne
excesivamente oneroso el cumplimiento para una de las partes. Sin embargo, una PYME
solo debe incluir la opcion del Articulo 16.3 (derecho de referir a los juzgados/tribunal
arbitral para hacer una revision o dar por terminado el contrato) si i) la PYME considera
poco probable que vaya a ser utilizada en su contra por una parte ubicada en una
posicion tdctica superior o ii) el derecho de referir a un juzgado/tribunal arbitral ya es un
derecho existente bajo la ley aplicable en el caso de existir excesiva onerosidad.|

16.1 Cuando el cumplimiento de este contrato se torne mas oneroso para
una de las Partes, esa parte continuara obligada a cumplir con sus obligaciones
sujeto a las siguientes disposiciones sobre el cambio de circunstancias (excesiva
onerosidad sobreviniente).

16.2  Sin embargo, si después del momento de la celebraciéon de este contrato,
ocurrieran eventos que no hubieran sido contemplados por las Partes y que
alteren de modo fundamental el equilibrio de este contrato, poniendo una
carga excesiva en una de las Partes en el cumplimiento de sus obligaciones
contractuales (excesiva onerosidad sobreviniente), esa parte tendra derecho a
solicitar la revisién de este contrato siempre que:

16.2.1 Los eventos no pudieran haberse tomado en cuenta
razonablemente por la parte afectada al momento de la
celebracion de este contrato;

16.2.2 Los eventos estan mads alla del control de la parte afectada;

16.2.3 El riesgo de los sucesos no es de los que, conforme a este
contrato, la Parte afectada hubiera tenido que soportar;

16.2.4 Cada parte de buena fe considerard cualquier propuesta para
una revisiéon enviada por la otra parte en el interés de la relacion
entre las Partes.
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17.

[Opcion [agregar si se desea: De lo contrario suprimir si no es aplicable o no es exigible
conforme a la ley que rige al contrato.

“16.3  Silas Partes no logran un acuerdo sobre la revision solicitada dentro de [especificar
tiempo limite de ser apropiado], una parte podrd acudir al procedimiento de solucion
de controversias previsto en el Articulo 22. El [juzgado/tribunal arbitral] tendrd la
Sfacultad de hacer cualquier revision a este contrato que considere justo y equitativo en las
circunstancias o de terminar este contrato en una fecha y bajo los términos a sefialarse.”.|

Fuerza mayor - excusa por el incumplimiento

171  Se entenderd por “fuerza mayor™ guerra, emergencia, accidente.
incendio, sismo, inundacién, tormenta, huelga industrial o cualquier otro
hecho o impedimento que la parte afectada pruebe que estuvo fuera de su
control y que no pudo haber razonablemente previsto los hechos al momento
de la celebracién del presente contrato, o de evitar o superar los hechos, o de
evitar o superar sus consecuencias.

17.2 No se considerara que la parte afectada por los hechos de fuerza mayor
ha incumplido con las obligaciones contractuales afectadas por los hechos de
fuerza mayor previstas en este contrato, ni sera responsable ante la otra, por
cualquier retraso en el cumplimiento o el incumplimiento de cualquiera de
sus obligaciones en la medida en que la demora o incumplimiento se deban
a hechos de fuerza mayor que hayan sido debidamente notificados a la otra
parte de conformidad con el Articulo 17.3. El momento para el cumplimiento
con esa obligacion se aplazard, sujeto a lo previsto en el Articulo 17.4.

17.3  Sise presenta un hecho de fuerza mayor que afecte o tenga la posibilidad
de afectar a las partes en el cumplimiento con cualquiera de sus obligaciones
conforme a este contrato, la parte afectada notificara a la otra parte dentro de
un plazo razonable sobre la naturaleza del hecho en cuestién y el efecto que
tiene en su capacidad de cumplir.

174  Sicualquiera de las partes se ve impedida o retrasada en el cumplimiento
de cualquiera de sus obligaciones asumidas en el presente contrato por causa de
fuerza mayor por un periodo continuo superior a tres [especificar otra cantidad]
meses, la otra parte tendra derecho de terminar el contrato mediante aviso
fehaciente dado a la otra Parte afectada por la fuerza mayor.

[Alternativa: Si se prefiere, reemplace el Articulo 17.4 con la siguiente alternativa:

“174 Si cualquiera de las partes se ve impedida o retrasada en el cumplimiento de
cualquiera de sus obligaciones asumidas en el presente contrato por causa de fuerza
mayor por un periodo continuo superior a tres [especificar otra cantidad] meses, las
Partes negociardin de buena fe, y usardn sus mejores esfuerzos para acordar sobre las
modificaciones a este contrato o acuerdos alternativos que puedan resultar justos y
razonables con miras a aligerar sus efectos. Pero si no acuerdan sobre tales modificaciones
o arreglos dentro de un periodo de 30 [especificar cualquier otro niimero] dias, la otra
parte tendrd derecho de terminar este contrato dando aviso fehaciente a la Parte afectada
por la fuerza mayor.”.|
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18.

19.

20.

21.

Clausula de integracion

18.1 El presente contrato describe la totalidad del acuerdo entre las
Partes. Ninguna de las Partes ha celebrado el presente contrato fidndose
en las declaraciones, garantias o promesas de la otra parte que no se hayan
expresado o referido en el presente contrato. El presente Articulo no excluye
la responsabilidad derivada de declaraciones o garantias fraudulentas. [Agregar
donde sea apropiado: “El presente contrato reemplaza cualquier acuerdo previo o
entendimiento anterior entre las partes con respecto al objeto del presente”.]

18.2  EI presente contrato no podra ser modificado salvo por acuerdo escrito
de las Partes (que puede incluir correo electrénico). [Agregar en caso del Articulo
16.3 0 su equivalente se incluye: “O de conformidad con el Articulo 16.3”.]

Avisos

19.1  Cualquier aviso que se requiera conforme a este contrato se hara por
escrito (que incluye correo electrénico) y podra ser entregado dejandolo o
envidndolo al domicilio de la otra parte como se especifica en el Articulo 19.2
siguiente, de manera que se asegure que la recepcioén del aviso pueda probarse.

19.2  Para los fines del Articulo 19.1, los detalles para la notificacién son los
siguientes, salvo que otros detalles se hayan notificado de acuerdo con este
Articulo.

Efecto de disposiciones invalidas o inejecutables

Si cualquier disposicion de este contrato fuese declarada por el juzgado u
otra autoridad competente que es invalida o inejecutable en todo o en parte,
este contrato continuara valido respecto de sus demas disposiciones, a menos
que de las circunstancias se concluya que, sin la disposiciéon declarada nula
e invalida, las partes no hubieran celebrado este contrato. Las Partes usaran
todos sus esfuerzos razonables para reemplazar las disposiciones declaradas
nulas e invélidas por disposiciones que sean validas conforme a la ley aplicable
y se acerquen lo mas posible a su intencion original.

Autorizaciones /agregar en donde sea relevante/

21.1  EI presente contrato estda condicionado a la obtencién previa de las
siguientes autorizaciones [especificar las autorizaciones u otras condiciones requeridas,
por ejemplo, de autoridad gubernamental o regulatoria].

21.2  La parte responsable de obtenerla usara todo su esfuerzo razonable para
obtener tales autorizaciones y notificara a la otra parte puntualmente en caso
existir dificultad alguna.
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22.

23.

Procedimiento de solucion de controversias

Cualquier disputa, controversia o demanda derivada o relacionada con el
presente contrato, incluyendo su celebracion, interpretacion, cumplimiento,
incumplimiento, terminaciéon o invalidez serd dirimido bajo las reglas de
[especificar la institucion de arbitraje] por [especificar el niimero de drbitros, es decir
arbitro tinico o, en caso de ser apropiado, tres drbitros| designados de conformidad
con tales reglas. El lugar del arbitraje serd [especificar]. El idioma del arbitraje
sera [especificar].

[Las siguientes son alternativas a designar a una institucion arbitral especifica conforme
al Articulo 22:

Alternativa 1: Arbitraje Ad hoc

“Cualquier disputa, controversia o demanda derivada o relacionada con el presente
contrato, incluyendo su celebracion, interpretacion, cumplimiento, incumplimiento,
terminacion o invalidez, serd dirimido definitivamente bajo las reglas de UNCITRAL
[especificar otras reglas] por [especificar el niimero de drbitros, es decir arbitro tinico o,
en caso de ser apropiado, tres drbitros| designados por [especificar nombre de persona o
entidad que designa]. El lugar del arbitraje serd [especificar]. El idioma del arbitraje serd
[especificar].”]

[Alternativa 2: Tribunales Estatales

“Cualquier disputa, controversia o demanda derivada o relacionada con el presente
contrato, en particular su celebracion, interpretacion, cumplimiento, incumplimiento,
terminacion o invalidez, serd dirimido de manera definitiva por los tribunales de
(especificar lugar y pais) los cuales gozardin de jurisdiccion exclusiva.”.]

Ley aplicable y principios guia

23.1 Todas las cuestiones relativas a este contrato que no estén expresamente
resueltas por las disposiciones contenidas en el contrato serdn regidas por la
Convencion de las Naciones Unidas sobre los Contratos de Compraventa
Internacional de Mercaderias (Convencién de Viena de 1980 sobre la
Compraventa, en lo subsecuente la CISG).

Las cuestiones no previstas en la CISG serdn regidas por los Principios
UNIDROIT sobre los Contratos Comerciales Internacionales (en lo subsecuente
los Principios UNIDROIT), y en la medida en que tales cuestiones no fueran
previstas por los Principios UNIDROIT, por referencia a [especificar la ley
nacional relevante eligiendo una de las siguientes opciones:

La ley nacional aplicable en el pais donde el Vendedor tiene su establecimiento, o
La ley nacional aplicable en el pais donde el Comprador tiene su establecimiento, o
La ley nacional aplicable de un tercer pais (especificar el pais)].

23.2 Este contrato sera cumplido en un espiritu de buena fe y lealtad
comercial.
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FECHA'Y FIRMA DE LAS PARTES

Vendedor

Firma

Comprador

Firma






Capitulo 4

Contrato Internacional de Suministro de Mercaderias

a Largo Plazo

Este Contrato Modelo tiene por objetivo establecer un marco legal para las
operaciones comerciales entre un Proveedor y un Cliente para el suministro a
largo plazo de mercaderias a ser manufacturadas.

1.

El objetivo es que este contrato sea utilizado para mercaderias que habrin
de ser manufacturadas y no para materias primas ¢ insumos, que poseen sus
propias caracteristicas especiales, y que por lo regular son vendidos
utilizando formularios estandarizados redactados por las asociaciones
de productores o comercializadores.

El Proveedor podra ser el fabricante de las Mercaderias o no serlo.

No se pretende que este contrato sea utilizado cuando las Mercaderias
sean para su reventa a través de un distribuidor (vea el Contrato Modelo
ITC para la Distribucién Internacional de Mercaderias).

Este contrato puede compararse con el Contrato Modelo para la
Compraventa Comercial Internacional de Mercaderias, cuya finalidad
es una compraventa singular, o cuando no exista una continuidad en el
compromiso entre las Partes.

Uno de los objetivos principales del contrato es establecer el nivel de
obligacion de una parte hacia la otra — sea que esto involucre Mercaderias
ordenadas ocasionalmente, o para cantidades fijas o minimas. Se
incluyen opciones para estas posibilidades (Articulo 1). Adicionalmente,
puede incluirse una disposicién fijando cantidades minimas o maximas
a ser ordenadas.

Otra finalidad es establecer el procedimiento para ordenar y entregar las
Mercaderias, para asi maximizar el nivel de certeza para cada parte
(Articulo 2).

Un tercer objetivo es proveer un mecanismo para establecer precios a los
cuales las Mercaderias van a ser vendidas durante la vigencia del periodo
contractual. De nueva cuenta, se incluyen varias opciones para fijar el
precio, asi como para el pago (Articulos 3 y 4).

Un contrato de este tipo también puede abordar temas de responsabilidad,
sujeto a (o quizd dejando sin efecto) las disposiciones legales que
resultarian aplicables ante la omisién de las partes (Articulos 5 y 7).
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10.

I1.

Este contrato también aborda la wvigencia. Dado el ntmero de
consideraciones que podrian tomarse en cuenta, no es posible prever
todas las posibilidades. Cominmente un contrato como éste sera por
varios anos, y es comdn que una o ambas partes conserven el derecho
de darlo por terminado a su conveniencia, ya sea por incumplimiento
del contrato o por insolvencia de la otra parte. Un periodo maximo de
duracién del contrato puede ser obligatorio conforme a la legislacion
aplicable, dependiendo de las circunstancias (Articulo 8).

Las disposiciones estandar han sido incluidas, incluyendo una sobre
el cambio de circunstancias (excesiva onerosidad sobreviniente)
(Articulo 9), y otra sobre la fuerza mayor (Articulo 10).

En algunos casos, los contratos de suministro a largo plazo se utilizan
junto con los Términos Estandarizados de venta del Proveedor o incluso
con los Términos de compra del Cliente. Para aquellos casos en los que
éstos no existan o no sean de aplicacién, se incluye adicionalmente un
conjunto sencillo de Términos del suministro (anexo 4).
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CONTRATO MODELO ITC PARA EL
SUMINISTRO INTERNACIONAL DE
MERCADERIAS A LARGO PLAZO

PARTES:

Proveedor

Nombre (razén social)

Representado por (nombre y apellido, domicilio, cargo, titulo legal de la
representacion)

Cliente

Nombre (razén social)

Representado por (nombre y apellido, domicilio, cargo, titulo legal de la
representacion)

Conjuntamente “las partes”

[Agregar cualquier informacion adicional requerida, por ejemplo, identidad fiscal de las
Partes.]
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A. El Proveedor se dedica al negocio de [manufactura y — suprimir si no es

apropiado] suministro de [especificar Mercaderias].

B. El Cliente desea adquirir ciertas Mercaderias [fabricadas y — suprimir si
no es aplicable] suministradas por el Proveedor, cuyas caracteristicas se
detallan en el anexo 1 (las “Mercaderias”) y el Proveedor esta dispuesto
a vender dichas Mercaderias al Cliente, bajo los términos de este
contrato.

Suministro de Mercaderias

1.1 Durante el plazo de vigencia de este contrato (el “Plazo”) el Proveedor
vendera al Cliente y el Cliente comprara las Mercaderias ordenadas por el
Cliente, sujeto a las siguientes disposiciones.

1.2 La especificacion de las Mercaderias es la descrita en el anexo 1, pero el
Proveedor se reserva el derecho de hacer cualquier cambio a las especificaciones
de las Mercaderias que sean necesarias para se conformen con las leyes
aplicables, debiendo el Proveedor siempre dar aviso inmediato al Cliente por
escrito de esos cambios que propone realizar.

1.3 El Cliente informara al Proveedor de cualquier cambio propuesto que
sea necesario a las especificaciones de las Mercaderias para que se conformen
con cualquier ley aplicable en el territorio del Cliente, en cuyo caso el Proveedor
notificard al Cliente sobre si esta dispuesto a cambiar las especificaciones y (en
su caso) cualquier cambio en el precio de las Mercaderias que resulte. Si el
Proveedor no especifica al Cliente por escrito dentro de un plazo razonable (que
no exceda [treinta (30) dias — especificar cualquier otro periodo]) que estd de acuerdo
con el cambio de las especificaciones, o si lo hace el Cliente omite notificar
al Proveedor por escrito dentro de un plazo razonable (que no exceda [treinta
(30) dias — especificar cualquier otro periodo]) que esta de acuerdo con el cambio
del precio de las Mercaderias propuesto por el Proveedor, dichas Mercaderias
dejaran de ser objeto de este contrato, y en el caso de que las Mercaderias en
cuestion formen el total o una parte sustancial de las Mercaderias cubiertas
por este contrato, cualquier parte podra darlo por terminado mediante aviso
por escrito a la otra parte.

[Elegir entre la Alternativa 1 o 2: Obligacion de compras minimas:

“Cada ario [ajio — especificar cualquier otro periodo] de Vigencia del presente contrato
el Cliente, a menos que fuere impedido por fuerza mayor, ordenard del Proveedor no
menos que la cantidad minima de Mercaderias especificadas en el anexo 2 del presente
contrato. Si el Proveedor no logra cumplir debido a fuerza mayor o cualquier otra razon
con la obligacién de suministrar la cantidad de Mercaderias ordenadas al Cliente, la
cantidad minima de Mercaderias a ser suministradas el afio [afio — especificar cualquier
otro periodo] en cuestion se verd reducida en la misma cuantia de Mercaderias que el
Proveedor incumplié en suministrar.”.|
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[Alternativa 2: Obligacion de porcentaje minimo de compra:

“Cada aiio [afio — especificar cualquier otro periodo] de Vigencia del presente contrato
el Cliente ordenard del Proveedor no menos que [especificar] % de los requerimientos de
Mercaderias del Cliente (u otras Mercaderias de la misma descripcion) calculadas por
referencia sobre las cantidades totales de Mercaderias (y cualquier otras Mercaderias de
la misma descripcion) que el Cliente ordene de cualquier otra persona durante ese [afio
— especificar cualquier otro periodo]. Si el Proveedor no logra cumplir con su obligacion
de suministrar al Cliente con cualquier cantidad de las Mercaderias ordenadas debido a
Sfuerza mayor o cualquier otra razon, la cantidad minima de mercaderias en cuestion a ser
suministradas para el [afio — especificar cualquier otro periodo] que ése Cliente hubiera
de cualquier otra forma se veria obligado a comprar se verd reducida por la cantidad que
el Proveedor incumplié en suministrar.”.]

1.4  El Proveedor proveera al Cliente con cualesquier instrucciones respecto
del uso de las Mercaderias que sean razonablemente requeridas o que el
Proveedor pueda razonablemente especificar, en cuyo caso el Cliente se obliga
a cumplir con esas instrucciones.

[1.5  Opcion 1: Términos Adicionales de Suministro

“Sujeto a las disposiciones de este contrato, el suministro de las Mercaderias se hard
sobre la base de los Términos de venta especificados en el anexo 4. En caso de conflicto
entre aquellos Términos y los Términos de este contrato, los Términos de este contrato
prevalecerdn.”]

[Opcion 2: Términos Estandarizados de Venta del Proveedor (0 Términos Estandarizados
de Compra del Cliente)

“Sujeto a las disposiciones de este contrato, el suministro de Mercaderias se efectuard
sobre la base de los Términos Estandarizados de Venta del Proveedor (o los Términos
Estandarizados de Compra del Cliente), cuya copia se adjunta a este contrato.”.]

Procedimiento para ordenar y entregar las Mercaderias

2.1  El Cliente, por lo menos [quince (15) — especificar cualquier otro periodo]
dias antes del inicio de cualquier [mes — especificar cualquier otro periodo], enviara
al Proveedor su orden escrita para las Mercaderias a ser entregadas al Cliente
durante ese [mes — especificar cualquier otro periodo].

2.2 Cada orden de Mercaderias debera hacerse por escrito y estara sujeta a la
confirmacién por escrito del Proveedor. El Proveedor confirmara por escrito al
Cliente dentro de [quince (15) dias — especificar cualquier otro periodo] luego de que
haya sido entregada a menos de que exista una razén valida para no hacerlo. Una
vez confirmada por el Proveedor cada orden sera definitiva, pero el Proveedor
podra aceptar a su discrecién una modificacién a una orden dentro de los [quince
(15) dias — especificar cualquier otro periodo] luego de haber sido entregada.

2.3 [Cada orden de Mercaderias confirmada por el Proveedor serd un contrato
separado, y por lo tanto cualquier incumplimiento por parte del Proveedor con relacion a
una o mds drdenes no dardn derecho al Cliente a terminar el contrato en su totalidad. —
suprimir si no es aplicable.]

24  El Cliente notificard al Proveedor por escrito sobre:

24.1 El ntmero estimado de 6rdenes de Mercaderias para cada afo
[especificar cualquier otro periodo] durante la Vigencia del contrato,
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dentro de los [especificar periodo] meses previos a ese [especificar
aito — especificar cualquier otro periodof; y

24.2 Cualquier revisiéon a estas estimaciones, tan pronto como sea
posible luego de que se hagan.

2.5  El Cliente sera responsable ante el Proveedor de:

2.5.1 Asegurarse de la precision de cada orden de Mercaderias
entregada por el Cliente;

2.5.2  Dar pronto aviso al Proveedor de toda la informacién necesaria
respecto de las Mercaderias que sea razonablemente solicitada
por el Proveedor para que el éste pueda cumplir con cada orden
de conformidad con los Términos; y

2.5.3 Obtener cualquier permiso de importaciéon u otro documentos
requeridos (salvo aquellos que se acordé serian obtenidos por
el Proveedor de conformidad con el anexo 4), y de cumplir
con cualquier legislaciéon o regulaciones aplicables respecto la
importacion de las Mercaderias, y de pagar todos los impuestos,
derechos y cargos respecto a la importaciéon de las Mercaderias
y su reventa (a menos que estén exentos).

2.6 Luego de la confirmacién de cada orden por el Proveedor y tan pronto
como sea posible [y en cualquier caso dentro de [especificar] dias — suprimir si no es
apropiado] el Proveedor informara al Cliente del tiempo estimado de entrega de
las Mercaderias al Cliente.

2.7 El Proveedor [hari esfuerzos comercialmente razonables para — suprimir de no
ser apropiado] entregar las Mercaderias [dentro [especificar] dias de — suprimir si no
es apropiado] de la fecha estimada de entrega para cada orden.

2.8 [Opcion 1: “Daiios Liquidados por demora:

Si existe alguna demora en la entrega de las Mercaderias [de mds de especificar dias]
posteriores a la fecha estimada de entrega] entonces, a menos que la demora se deba a
Juerza mayor, el precio de las Mercaderias serd reducido por [especificar cantidad en
dinero] por cada dia de demora hasta que las Mercaderias sean entregadas, sujeto a un
mdximo de [especificar| % del precio.”

Opcién 2: “Ausencia de responsabilidad por la demora imputable al Cliente:

El Proveedor no tendrd responsabilidad por cualquier demora en la entrega de las
Mercaderias que se deba cualquier conducta o hecho imputable al Cliente en proveer
cualquier informacion requerida oportunamente.”.|

2.9  El Proveedor hard esfuerzos comerciales razonables para fabricar y
mantener un inventario suficiente de las Mercaderias para cumplir con sus
obligaciones conforme a este contrato, pero podra [luego de consultar con el Cliente
— suprimir si no es apropiado] descontinuar la fabricacién de todas o cualquiera de
las Mercaderias, en cuyo caso el Proveedor dara al Cliente [treinta (30) dias —
especificar cualquier otro periodo] de previo aviso por escrito de la descontinuacion,
y el Proveedor cumplird con todas sus érdenes pendientes de entrega de
Mercaderias en cuestién que hubieran sido ordenadas por el Cliente antes de
la fecha del aviso.

2.10 Si las 6rdenes del Cliente por las Mercaderias exceden (o si parece que
cualquier estimacion o estimacion revisada entregada por el Cliente que excedan)
su capacidad de produccién o disponibilidad de inventario del Proveedor:
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2.10.1
2.10.2

2.10.3

El Proveedor notificara tan pronto como sea posible al Cliente;

El Cliente tendra derecho de obtener de cualquier otra persona
la cantidad de Mercaderias que el Proveedor fue incapaz de
suministrar de conformidad con las 6rdenes del Cliente hasta
cuando el Proveedor de aviso al Cliente por escrito (junto como
evidencia de apoyo como el Cliente pueda considerar razonable)
que estara capacitado y dispuesto de continuar con el suministro
de las Mercaderias de conformidad con las érdenes del Cliente
y el Cliente hubiera tenido un tiempo razonable para terminar
cualquier acuerdo alterno de suministro que pudiera haber
celebrado con cualquier otra persona; y

[La cantidad se considerard para los fines del Articulo 1.4 como si
hubiera sido ordenada al Proveedor — suprimir si no existe obligacion de
compra minima.|

2.11  [Opcion (donde existe una obligacion minima de compra):

“Dentro de los [sesenta (60) dias — especificar algiin otro periodo] luego del final de
cada [ario — especificar cualquier otro periodo] durante la Vigencia el Cliente entregard al
Proveedor un informe escrito que contenga:

2111

2112

La cantidad total de Mercaderias (o cualesquier otras Mercaderias de
la misma descripcion) que el Cliente haya recibido de cualquier persona
(incluyendo el Proveedor) en ese asio, y

El porcentaje de la cantidad total que en ese aiio hubiera ordenado el
Cliente del Proveedor.” [Suprimir si no existe una obligacion de porcentaje
minimo de compra conforme al Articulo 1.4.].]

Precio de las Mercaderias

3.1 Salvo acuerdo en contrario por escrito entre el Proveedor y el Cliente, los
precios de todas las Mercaderias a ser suministradas conforme a este contrato
seran los precios de lista que el Proveedor elabore de vez en cuando [En fibrica/
FOB — especificar cualquier otra base].

3.2  El Proveedor debera:

3.2.1

3.2.2

Suministrar al Cliente copias de la lista de precios vigentes
de las Mercaderias del Proveedor [En fibrica/FOB — especificar
cualquier otra basef; y

Entregar al Cliente un aviso por escrito y con una anticipacién
de por lo menos [especificar periodo] meses sobre cualquier
modificacién a los precios, y que los precios modificados
aplicaran alas Mercaderias entregadas en la fecha del incremento
y en lo sucesivo, incluyendo las 6rdenes pendientes.

Alternativa al Articulo 3.2.2: Entregar el Cliente un aviso por
escrito y con una anticipacion de por lo menos [especificar periodo]
meses de cualquier alteracion de los precios, y que los precios
modificados se aplicardn a las Mercaderias ordenadas con
posterioridad a la fecha de aplicacién del aumento.

[Opcion: Incremento del precio relacionado al costo

“3.3  El Proveedor se reserva el derecho de incrementar el precio de las Mercaderias para
reflejar cualquier aumento sustancial en el costo al Proveedor de [ fabricar — suprimir si no
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es aplicable] o suministrar Mercaderias previo aviso de por lo menos [especificar periodo]
al Cliente, [sujeto a que el Proveedor no incremente el precio de las Mercaderias por mds
de [especificar] % en un aiio [especificar cualquier otro periodo] de la Vigencia — suprimir
si no es apropiado], y los precios asi modificados aplicardn a todas las Mercaderias
ordenadas con posterioridad a la fecha en que el incremento surta efecto.”.]

[Opcion: Derecho del cliente a terminar el contrato por un incremento en el precio

“3.4  Siconforme al Articulo 3.2 0 3.3 el Proveedor incrementa o propone incrementar
el precio de las Mercaderias [por mds de [especificar] % durante un afio [especificar
cualquier otro periodo], el Cliente podrd terminar este contrato mediante previo aviso por
escrito con una antelacion de por lo menos [especificar periodo] al Proveedor.”.]

[Opcion: Comparacion de Precio

“3.5  Siencualquier momento el Cliente puede probar que el precio cobrado por el Proveedor
por cualquier Mercaderia excede el precio por el queque a un tercero de buena fe el Proveedor
suministra Mercaderias de especificaciones similares en cantidades comercialmente similares
y de manera regular en el territorio del Cliente, el precio de las Mercaderias, a solicitud
escrita del Cliente, serd reducido para igualar el otro precio. Si el Proveedor no acepta por
escrito dicha solicitud dentro de un plazo razonable (que no excederd de treinta (30) dias
— especificar cualquier otro periodo]), las Mercaderias dejardn de considerarse como objeto
de este contrato, y si las Mercaderias en cuestion conforman la totalidad o una proporcion
sustancial de las Mercaderias cubiertas por este contrato, cualquier parte podrd terminar
este contrato mediante aviso por escrito a la otra parte.”.]

3.6 Los precios de las Mercaderias [incluyen/excluyen — suprimir como sea
apropiado] cualquier impuesto al valor agregado o impuesto similar sobre la
venta, por el cual el Cliente esté obligado a pagar de manera adicional al precio.

3.7 Siel Proveedor acuerda entregar las Mercaderias de una manera distinta
a [En fibrica/ FOB — especificar como sea apropiado], el precio excluye los gastos
del Proveedor de transporte, empaque y seguro hasta el punto de entrega, los
cuales el Cliente estard obligado a pagar de manera adicional al precio.

Pago

4.1  El precio de las Mercaderias sera pagadero dentro de los [treinta (30)
dias — especificar cualquier otro periodo] siguientes a la facturacién por el Proveedor
(que podra enviarse en cualquier momento posterior a que las Mercaderias
hubieran sido despachadas) o como las Partes puedan acordarlo por escrito.

4.2 Todos los pagos se efectuaran mediante transferencia bancaria a una
cuenta bancaria especificada por escrito por el Proveedor, sin derecho a
ninguna compensacién, deduccién o retencién con la excepcion de cualquier
impuesto que el Cliente pueda estar obligado a deducir o a retener.

4.3 [Opcion 1: Pago por adelantado

“El Proveedor podri facturarle al Cliente el Precio de las Mercaderias en cualquier
momento antes de su entrega, y el Cliente pagard dicha suma en fondos disponibles al
banco designado por el Proveedor al momento de la entrega o antes.”.|

[Opcion 2: Otros métodos de pago

“El Proveedor podrdi requerir que el Cliente pague el precio de cualesquier Mercaderia
mediante [especificar el método de pago, por ejemplo, pago por cobro documentario/pago
mediante carta de crédito irrevocable.”.]



Capitulo 4 — Contrato Internacional de Suministro de Mercaderias a Largo Plazo 73

44  Lafecha de pago del precio de las Mercaderias serd un elemento esencial
para este contrato — [suprimir si no es apropiado].

4.5  Si el Cliente omite pagar el precio de las Mercaderias de conformidad
con este contrato de Suministro el Proveedor podra (sin limitar ningan otro
derecho o remedio):

4.5.1 Cancelar o suspender cualquier entrega futura al Cliente
conforme a cualquier orden;

4.5.2  Vender o de cualquier otra manera disponer de las Mercaderias
que sean objeto de cualquier orden del Cliente, hayan sido
identificadas a la orden o no, y aplicar el producto de la venta al
pago pendiente; y

4.5.3 Cobrar al Cliente intereses sobre el monto adeudado (previo asi
como posterior a cualquier sentencia) a razén de [especificar] %
de la fecha del adeudo hasta que el monto hubiera sido pagado
en su totalidad.

[Comentario: Las Partes deberdn de tomar en consideracion que en algunos
sistemas legales el pago de intereses es ilegal, o estd sujeto a una tasa legal mdxima,
o existe una disposicion legal sobre intereses sobre pagos extemporineos.]

b. Garantias respecto de las Mercaderias

5.1 Sujeto a las siguientes disposiciones, el Proveedor garantiza al Cliente
que:

5.1.1 El Proveedor tendra buen titulo sobre las Mercaderias
suministradas al amparo de este contrato;

5.1.2  [El uso o reventa de Mercaderias suministradas conforme a este contrato
no infringird ningiin derecho de patente, diseiio, derecho de autor, marca
u otro derecho de propiedad intelectual de cualquier tercero — suprimir si
no es apropiadof; y

5.1.3  Sujeto al Articulo 5.2, las Mercaderias suministradas conforme
a este contrato cumplirdn con cualquier especificacion
acordada respecto de ellas y que estaran libres de defectos en
sus materiales o de fabricacién por un periodo de [noventa (90)
dias — especificar cualquier otro periodo] a partir de la entrega al
Cliente.

5.2 El Proveedor no tendra responsabilidad respecto de ningin defecto
en las Mercaderias que surja por su uso y desgaste justo, ni por cualquier
dano intencional, negligencia, o sometimiento a condiciones anormales de
operacion, incumplimiento de las instrucciones escritas del Proveedor, uso
indebido o alteracion de las Mercaderias sin la autorizacion del Proveedor, o
cualquier otro acto u omisién por parte del Cliente, sus empleados o agentes
ni por parte de cualquier tercero.

5.3 [En el caso de un incumplimiento del Proveedor con su garantia conforme al
Articulo 5.1.3 la responsabilidad del Proveedor se limitard a]:

5.3.1 Repararo (siello no resulta practico) reemplazar las Mercaderias
en cuestion; o
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5.3.2 Reembolso de cualquier parte del precio de las Mercaderias en
cuestion que se hubiere pagado [suprimir si no es apropiado].

54  [Opcion: “En el caso de que el Proveedor no sea el fabricante de las Mercaderias, el
Proveedor, sin limitar ninguna otra de sus obligaciones, extenderd al Cliente el beneficio de
cualquier garantia u otro Término otorgado por el fabricante.” [suprimir si no es apropiado].]

[Opcion (en sistemas de derecho comiin):

“5.5 lodas las demds garantias u otros Términos, expresos o implicitos por ley o de
cualquier otro tipo, quedan excluidos en la medida mds amplia permitida por la ley.”.|

Confidencialidad

6.1  Ambas partes comprenden y reconocen que, en virtud de este contrato,
podran recibir o enterarse de tecnologia asi como de informacién que
pertenezca o se relacione con la otra parte, su negocio, sus planes de negocio,
asuntos o actividades, informaciéon que podra ser confidencial y propiedad de
la otra parte y/o de sus Proveedores y/o Clientes ante quienes estin sujetos a
un estricto deber de confidencialidad (“Informacién Confidencial”).

6.2  Considerando que dicha Informacién Confidencial ha sido revelada o de
cualquier manera compartida con la otra parte para efectos del cumplimiento
con este contrato, ambas partes se comprometen, sea durante la vigencia o a la
terminacién de este contrato, directa o indirectamente, a no revelar, divulgar,
o hacer un uso no autorizado de cualquier Informacién Confidencial, salvo en
la medida en que dicha Informacién Confidencial:

6.2.1  Seadel dominio publico al momento de ser revelada o entregada;

6.2.2 Luego de ser revelada o compartida, se vuelva de dominio
publico por un medio distinto que a través de la violacién de
esta disposicion;

6.2.3 Deba ser revelada en virtud de una ley, reglamento u orden
de autoridad competente (incluyendo cualquier 6rgano
regulatorio o gubernamental o bolsa de valores) por una de
las Partes, debiendo siempre que resulte factible dar aviso
anticipado razonable a la otra parte, de la intencién de revelar
la informacion.

6.3 A solicitud de la otra parte o a la terminaciéon de este contrato, cada
parte devolvera o destruird todos los documentos o registros que consten en
cualquier medio o formato que contenga Informacién Confidencial que tenga
en su posesién o control y no conservara copia alguna de ellas.

6.4  Las disposiciones de este articulo 6 continuaran sin limite de tiempo,
no obstante la terminacién de este contrato por cualquier razén.

Responsabilidad

[Opcion: Limitacion de Responsabilidad del Proveedor

“Salvo lo que respecta la muerte o la lesion corporal sufrida por la negligencia del Proveedor,
el Proveedor no serd responsable ante el Cliente por ninguna declaracion (a menos que sea
[fraudulenta), o cualquier garantia implicita, condicion u otro Término, por cualquier lucro
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cesante, 0 cualquier dafio indirecto, especial o consecuencial o dafio (sea causado por la
negligencia del Proveedor, sus sirvientes o agentes o cualquier otro) con relacion al suministro
de las Mercaderias (o cualquier incumplimiento en suministrarlas) o su reventa por el
Cliente, 0 que de cualquier otra manera tenga conexion con este contrato.”

Comentario: Las Partes deberdn tomar en consideracion que en algunos sistemas legales
las limitaciones o exclusiones de responsabilidad podrin no ser efectivas, o podrin estar
sujetas a restricciones, y que el lenguaje de dichas disposiciones deberd en caso contrario
reflejar el derecho aplicable al contrato.|

Vigencia, resolucidn y consecuencias de la resolucion

8.1  Este contrato iniciard su vigencia en la fecha de su firma por ambas
partes, o si la firma no ocurre de manera simultanea cuando la dltima firma
sea otorgada. A menos sea terminado antes conforme a los Articulos 8.2, 8.3 u
8.4, este contrato continuara vigente por un periodo de [especificar periodo].

[Comentario: La vigencia del contrato podri estar limitado por razones del derecho
aplicable (por ejemplo, podrd estar limitado a 5 ajios cuando la exencion de la UE para
impedir acuerdos verticales por categoria sea relevante).|

[Opcion: Terminacion por conveniencia

“8.2  Cualquiera de las partes tendri el derecho de terminar este contrato en cualquier
momento mediante previo aviso por escrito de por lo menos de [especificar periodo] a la
otra.”.]

8.3  El Proveedor podra (sin limitar sus derechos conforme al Articulo 4.5)
resolver este contrato con efecto inmediato mediante aviso por escrito al Cliente,
si éste altimo omite pagar cualquier suma exigible a éste de acuerdo con este
contrato dentro de los [especificar periodo] dias de la fecha de vencimiento del

pago.

8.4  Cualquier parte podrd (sin limitar ningin otro remedio) en cualquier
momento dar por terminado este contrato mediante un aviso por escrito a la
otra, si:

84.1 La otra parte comete un incumplimiento esencial de este
contratoy (de ser remediable) omite remediar el incumplimiento
dentro de los [treinta (30) especificar cualquier otro niimero] dias
luego de ser requerido por escrito para hacerlo; o

8.4.2 La otra parte entra en liquidacién, entra en bancarrota, inicia
un arreglo voluntario con sus acreedores o le es designado un
interventor o administrador.

[Comentario: Las referencias a las situaciones de insolvencia deberin adaptarse para
cada sistema legal en cuestion.|

8.5  Para los fines del Articulo 8.4.1, un incumplimiento con cualquier
disposicién de este contrato serd considerado como capaz de ser remediado si
la otra Parte puede cumplir con la disposicién del contrato en todo su alcance
salvo lo relativo al momento de cumplimiento.

[Comentario: En algunos sistemas legales quizd se preferible no incluir una disposicion
sobre la resolucion del contrato en caso de incumplimiento, o incluir disposiciones mds
detalladas respecto los derechos y remedios de las Partes.|
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8.6  La terminacién de este contrato por cualquier razén no afectara:

8.6.1 Los derechos adquiridos de las partes, remedios o
responsabilidades incluyendo pagos pendientes a la fecha en
que surta efectos la terminacién; o

8.6.2 Laentrada en vigor o que contintie en vigor cualquier disposicion
de este contrato que expresamente o por implicacién se pretende
que inicie su vigencia o que esta continde luego de la resolucion.

Cambio de circunstancias (excesiva onerosidad sobreviniente)

[Comentario: Las Partes deberdn tener libertad para consultar entre ellas en caso de
existir un cambio de circunstancias — especialmente una que torne excesivamente oneroso
el cumplimiento para una de las partes. Sin embargo, una PYME solo debe incluir la
opcion del Articulo 9.4 (derecho de referir a los juzgados/tribunal arbitral para hacer
una revision o dar por terminado el contrato) si i) la PYME considera poco probable que
vaya a ser utilizada en su contra por una parte ubicada en una posicion tdctica superior
0 ii) el derecho de referir a un juzgado/tribunal arbitral ya es un derecho existente bajo la
ley aplicable en el caso de existir excesiva onerosidad. |

9.1  Siel cumplimiento con este contrato se torna mas oneroso para una de
las Partes, esa parte continuara obligada a cumplir sus obligaciones sujeto a las
siguientes disposiciones sobre el cambio de circunstancias (excesiva onerosidad
sobreviniente).

9.2 Sin embargo, si después del momento de la celebracion de este contrato,
ocurrieran eventos que no hubieran sido contemplados por las Partes y que
alteren de modo fundamental el equilibrio de este contrato, poniendo una
excesiva carga en una de las Partes en el cumplimiento de sus obligaciones
contractuales (excesiva onerosidad sobreviniente), esa parte tendra derecho a
solicitar la revision de este contrato siempre que:

9.2.1 Los eventos no pudieran haberse tomado en cuenta
razonablemente por la parte afectada al momento de Ia
celebracion de este contrato;

9.2.2  Los eventos estan mas alla del control de la parte afectada; y

9.2.3 El riesgo de los sucesos no es de los que, conforme a este
contrato, la Parte afectada hubiera tenido que soportar.

9.3 Cada parte de buena fe considerard cualquier propuesta para una
revisién enviada por la otra parte en el interés de la relacion entre las Partes.

[Opcion (suprimir si no es aplicable o no es exigible de acuerdo con la ley del contrato —
ver comentario al inicio del Articulo 9):

“9.4  Silas Partes no logran un acuerdo sobre la revision solicitada dentro de [especificar
tiempo limite de ser apropiado], una parte podrd acudir al procedimiento de solucién
de controversias previsto en el Articulo 18. El [juzgado/tribunal arbitral] tendrd la
Sacultad de hacer cualquier revisién a este contrato que considere justo y equitativo en las
circunstancias o de terminar este contrato en una fecha y bajo los términos a seiialarse.”.]
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10.

11.

Fuerza mayor - excusa por el incumplimiento

10.1 Se entenderd por “fuerza mayor™ guerra, emergencia, accidente,
incendio, sismo, inundacién, tormenta, huelga industrial o cualquier otro
hecho o impedimento que la parte afectada pruebe que estuvo fuera de su
control y que no pudo haber razonablemente previsto los hechos al momento
de la celebracién del presente contrato, o de evitar o superar los hechos, o de
evitar o superar sus consecuencias.

10.2  No se considerara que la parte afectada por los hechos de fuerza mayor
ha incumplido con las obligaciones contractuales afectadas por los hechos de
fuerza mayor previstas en este contrato, ni serd responsable ante la otra, por
cualquier retraso en el cumplimiento o el incumplimiento de cualquiera de
sus obligaciones en la medida en que la demora o incumplimiento se deban
a hechos de fuerza mayor que hayan sido debidamente notificados a la otra
parte de conformidad con el Articulo 10.3. El momento para el cumplimiento
con esa obligaciéon se aplazara, sujeto a lo previsto en el Articulo 10.4.

10.3  Sise presenta un hecho de fuerza mayor que afecte o tenga la posibilidad
de afectar a las partes en el cumplimiento con cualquiera de sus obligaciones
contempladas en este contrato, la parte afectada notificara a la otra parte
dentro de un plazo razonable sobre la naturaleza del hecho en cuestion y el
efecto que tiene en su capacidad de cumplir.

10.4  Sicualquiera de las partes se ve impedida o retrasada en el cumplimiento
de cualquiera de sus obligaciones asumidas en el presente contrato por causa de
fuerza mayor por un periodo continuo superior a tres [especificar otra cantidad]
meses, la otra parte tendra derecho de terminar el contrato mediante aviso
fehaciente dado a la otra Parte afectada por la fuerza mayor.

[Alternativa: Si se prefiere, reemplace el Articulo 10.4 con la siguiente alternativa:

“10.4 Si cualquiera de las partes se ve impedida o retrasada en el cumplimiento de
cualquiera de sus obligaciones asumidas en el presente contrato por causa de fuerza
mayor por un periodo continuo superior a tres [especificar otra cantidad] meses, las
Partes negociardin de buena fe, y usardan sus mejores esfuerzos para acordar sobre las
modificaciones a este contrato o acuerdos alternativos que puedan resultar justos y
razonables con miras a aligerar sus efectos. Pero si no acuerdan sobre tales modificaciones
o arreglos dentro de un periodo de 30 [especificar cualquier otro niimero] dias, la otra
parte tendrd derecho de terminar este contrato dando aviso fehaciente a la Parte afectada
por la fuerza mayor.”.|

Garantias generales

11.1  Cada parte garantiza a la otra parte que:
11.1.1  Tiene autoridad para celebrar el presente contrato;

11.1.2  El firmante de este contrato por y a nombre de esa parte estd
autorizado y tiene plenos poderes para suscribir este contrato a
nombre de esa parte;

11.1.3  La celebracién y cumplimiento de este contrato por esa parte
no significard un incumplimiento contractual u otra obligacién
debida por una parte a cualquier otra persona, derechos de
ninguna otra persona o ninguna otra disposicion legal;
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12.

13.

14.

11.1.4  Le celebracion y cumplimiento de este contrato por esa parte no
requiere autorizacion gubernamental ni ningtn otra aprobacién
o, si tal aprobacion se requiere, esta ya ha sido obtenida; y

11.1.5 En todo momento durante la Vigencia de este contrato cumplird
con los Términos de cualquier otra autorizacion gubernamental
y mantendra vigente cualquier autorizacién, consentimiento,
notificaciones, registros u otra forma legal requerida u otros
requerimientos legales para el cumplimiento por esa parte de
sus obligaciones contempladas en este contrato.

Clausula de integracion

12.1 Este contrato establece el acuerdo completo entre las Partes. Ninguna
parte ha celebrado este contrato basindose en una declaracién, garantia o
promesa de la otra parte que no esté expresamente mencionada o referida en
este contrato. Este Articulo no excluira la responsabilidad por declaraciones
fraudulentas. [Opcion, agregar cuando sea relevante: “Este contrato reemplaza
cualquier acuerdo previo o entendimiento anterior entre las partes con respecto al objeto
del presente”.]

12.2  Este contrato no podrd ser variado salvo por acuerdo de las Partes
por escrito (que podra incluir correo electronico). [Agregar donde se incluye el
Articulo 9.4: “O de conformidad con el articulo 14.4”.]

Avisos y escritos

13.1 Cualquier aviso que se requiera conforme a este contrato se hara por
escrito (que podra incluir correo electrénico) y podra ser notificado dejandolo
o enviandolo al domicilio de la otra parte especificada en el Articulo 13.2
siguiente, de una manera que se asegure que pueda probarse la recepcion del
aviso.

13.2 Para los fines del Articulo 13.1, los detalles de notificacion son los
siguientes, a menos que otros detalles hayan sido debidamente notificados de
conformidad con este Articulo:

13.2.1 Para el Proveedor: [insertar detalles]

13.2.2 Para el Cliente: [insertar detalles]

No hay sociedad o agencia

Nada en este contrato i) se interpretard a manera de que se constituye una
sociedad de derecho entre las Partes, ii) que se designe a una parte agente
de la otra para cualquier propdsito o iii) dard derecho a cualquier parte para
comprometer o vincular a la otra (o ningin miembro de su respectivo grupo)
de manera alguna.
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15.

16.

17.

18.

Cesion y subcontratacion

15.1  Este contrato es personal a las Partes y, salvo en la medida necesaria para
el cobro de facturas vencidas y no pagadas a través de un agente de factoraje,
ninguna de las partes podra sin la autorizacién previa por escrito de la otra:

15.1.1 Ceder, hipotecar, gravar o de cualesquier manera transferir o
negociar con, o crear un fideicomiso sobre, cualquiera de sus
derechos; o

15.1.2 Subcontratar o de cualquier otra manera delegar en todo o en
parte sus derechos u obligaciones derivadas de este contrato
hacia otra persona.

Efecto de disposiciones invalidas o inejecutables

16.1  Si alguna disposicion de este contrato es declarado por un juzgado u
otra autoridad competente que es invalido o inejecutable en todo o en parte,
este contrato continuara valido respecto de sus demas disposiciones, a menos
que de las circunstancias se concluya que, sin la disposicién declarada nula e
invélida, las partes no hubieran celebrado este contrato.

16.2 Las Partes usaran todos sus esfuerzos razonables para reemplazar las
disposiciones declaradas nulas e invalidas por disposiciones que sean validas
conforme a la ley aplicable y se acerquen lo mas posible a su intencién original.

Autorizaciones

17.1  Este contrato estd condicionado a la obtencion previa de las siguientes
autorizaciones [especificar las autorizaciones u otras condiciones requeridas, por
ejemplo, de autoridades gubernamentales o regulatorias].

17.2  La parte responsable de obtenerla usara todo su esfuerzo razonable para
obtener tales autorizaciones y notificardn a la otra parte rdpidamente sobre
cualquier dificultad con la que se encuentren.

Procedimiento de solucion de controversias

18.1  Cualquier disputa, controversia o reclamacién que surja o se relacione
con este contrato, incluyendo su celebracion, interpretacion, cumplimiento,
incumplimiento, terminacién o invalidez, serd resuelto conforme a las reglas
de [especificar la institucion arbitral] por [especificar el niimero de drbitros, por ejemplo,
drbitro tinico, tres drbitros| designados de conformidad con dichas reglas. El lugar
del arbitraje sera [especificar]. El idioma del arbitraje sera [especificar].

[Las siguientes son alternativas a una institucion arbitral especifica conforme al
Articulo 18:

Alternativa 1: Arbitraje ad hoc

“Cualquier disputa, controversia o pretension que surja o se relacione con este contrato,
incluyendo su celebracion, interpretacion, cumplimiento, incumplimiento, terminacion o
invalidez, serd resuelto conforme a las reglas de UNCITRAL [especificar otras reglas]
por [especificar el nitmero de drbitros, por ejemplo, drbitro vinico, tres drbitros] designados
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19.

20.

por [especificar nombre de institucion nominadora o personal.El lugar del arbitraje serd
[especificar]. El idioma del arbitraje serd [especificar].”.]

[Alternativa 2: Tribunales estatales

“Cualquier disputa, controversia o reclamacion que surja o se relacione con este contrato,
incluyendo su celebracion, interpretacion, cumplimiento, incumplimiento, terminacion o
invalidez, serd resuelto por los tribunales de (especificar lugar y pais) los cuales tendrin
jurisdiccion exclusiva”.]

Idioma del contrato

Este contrato ha sido negociado y celebrado en [inglés|. Podra ser traducido a
cualquier otro idioma para fines practicos, pero en caso de duda sera la versiéon
en [inglés| la que prevalezca.

Derecho aplicable

[Elegir Alternativa 1 6 2]

[Alternativa 1: “Aquellas cuestiones relativas a este contrato que no estén expresamente
resueltas en sus disposiciones se regirdan por la Convencion de las Naciones Unidas sobre
los Contratos de Compraventa Internacional de Mercaderias (Convencion de Viena sobre
la Compraventa de 1980), en lo sucesivo, mencionada como la CISG) asi como por los
Principios UNIDROIT sobre los Contratos Comerciales Internacionales, y en la medida
en que dichas cuestiones no sean cubiertas por la CISG o por los Principios UNIDROIT,
por referencia a [especificar la ley nacional relevante]”.]

[Alternativa 2: “La ley de [especificar la ley nacional] se aplicard al presente contrato”.]
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Anexo 1: Las Mercaderias

Anexo 2: Cantidades minimas a comprar

Anexo 3: Cantidades minimas/maximas a ordenar

Anexo 4: Téerminos del suministro

1. Cantidad de Mercaderias

1.1 [Sujeto al Articulo 1.4 de este contrato — elimine si no es apropiado], 1a cantidad
de Mercaderias a ser suministradas por el Proveedor serdn las que se mencionen
en cada orden enviada por el Cliente (de ser confirmada por el Proveedor).

1.2 [Cada orden estari sujeta a las cantidades minimas/mdximas especificadas en el
anexo 3 — elimine si no resulta apropiado.]

1.3 [El Vendedor se reserva el derecho de entregar hasta [especificar] % mds
o [especificar] % menos que la cantidad ordenada sin ajuste de precio, y la cantidad
entregada serd considerada la cantidad ordenada — suprimir si no resulta apropiado.]

2. Entrega de las Mercaderias

2.1 Las Mercaderias serdn entregadas al Proveedor con base a los siguientes
términos (con referencia a los Incoterms mas recientes de la Cimara de
Comercio Internacional a la fecha de la celebracién de este contrato): En
tabrica/FOB [especificar si por mar o por aire] / otro [especificarlo].

[Comentario: Suprima o complete como resulte apropiado.]
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3. Inspeccion de las Mercaderias
[Opcion: Inspeccion previa a la entrega

“3.1 El Proveedor [a su propia costa — suprimir si no resulta apropiado] se hard cargo
de las pruebas e inspeccion de las Mercaderias en las instalaciones del Proveedor antes
del envio [por — especificar organizacion]. El Proveedor no tendrd responsabilidad por
reclamacion alguna por cualquier defecto en las Mercaderias que hubiera sido aparente
al momento de la inspeccion y que se descubra luego del envio — [suprima si no es
apropiado]”.]

[Opcion: Inspeccion posterior a la entrega

“3.2 El Cliente efectuard, dentro de los [siete (7) — especificar cualquier otro periodo]
dias después del arribo de cada entrega de Mercaderias en las instalaciones del Cliente,
la inspeccion de las Mercaderias a su propia costa y notificard al Proveedor por escrito de
cualquier defecto en las Mercaderias o cualquier otro asunto por el cual el Cliente alegue
que las Mercaderias entregadas no se conforman con este contrato, y que sea evidente a su
inspeccion.” [suprima si no es apropiado].]

4. Documentos

El Proveedor pondra a disposicion del Cliente (o presentard al banco
especificado por el Cliente) los siguientes documentos:

[Especificar documentos, por ejemplo lista de empaque / documentos de seguro / certificado
de origen / certificado de inspeccion / documentos de aduana / otros documentos.]

5. Transmisién del riesgo

5.1  Elriesgo por el daio o pérdida de las Mercaderias [y la propiedad sobre
las Mercaderias — suprimir si no es apropiado] pasara al Cliente de acuerdo con el
Incoterm aplicable o de cualquier otra forma al momento de la entrega de las
Mercaderias.

[Opcion: “6. Opcion: Reserva de dominio

6.1  No obstante la entrega y la transmision del riesgo de las Mercaderias, o cualquier
otra disposicion contenida en este contrato, la propiedad sobre las Mercaderias no pasard
al Cliente sino hasta que el Proveedor haya recibido el pago total de las Mercaderias.

6.2 Hasta que se transmita la propiedad de las Mercaderias al Cliente:

6.2.1  El Cliente conservard las Mercaderias para el Proveedor, y mantendri
las Mercaderias separadas de aquellas propiedad del Cliente y de
terceras personas, debidamente almacenadas, protegidas y aseguradas e
identificadas como la Propiedad del Proveedor;

6.2.2  Si ninguna de las circunstancias referidas en el Articulo 7.4.2 de este
contrato han acontecido con relacion al Cliente, el Cliente podrd revender
o usar las Mercaderias en el curso ordinario de su negocio (en cuyo caso
la propiedad en las Mercaderias se considerard que pasa al Cliente);

6.2.3 A menos que las mercaderias hubieran sido vendidas o consumidas, el
Proveedor podri en cualquier momento requerirle al Cliente que entregue
al Proveedor las Mercaderias por las que el Proveedor no ha recibido el
pago total, y si el Cliente omite hacerlo, el Proveedor podri ingresar al
establecimiento del Cliente o de cualquier tercero en el que las Mercaderias
se encuentren almacenadas y tomar posesion de las Mercaderias; y
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6.2.4  El Cliente no podrd otorgar en prenda o dar en garantia de cualquier otra
manera las Mercaderias que continiien siendo propiedad del Proveedor,
pero si el Cliente lo hace todas las sumas que adeude el Cliente al
Proveedor se volverdn exigibles y pagaderas.”.]

[Comentario: Las Partes deberdn tomar en cuenta que en algunos sistemas legales las
clausulas sobre la reserva de dominio no son permitidas, o podrian ser ineficaces en caso de
insolvencia del Cliente, o que quizd no sea posible ingresar al establecimiento del Cliente u
obtener la posesion de las Mercaderias sin obtener previamente una orden judicial. Una
clausula sobre la reserva de dominio no serd apropiada si el contrato requiere que el pago
se efectiie a la entrega de las mercaderias o antes.|

FECHA'Y FIRMA DE LAS PARTES

Proveedor Cliente

Firma Firma






Capitulo b

Contrato Internacional de Manufactura de Mercaderias

Este Contrato Modelo es un marco para el llamado contrato de manufactura
de mercaderias, por ejemplo, cuando un Cliente desea que el Fabricante
disefie, manufacture y entregue mercaderias que el Cliente pretende integrar
a su propio producto final o servicios, y por lo tanto deben satisfacer ciertos
requisitos especificos del Cliente.

1.

Como la mayor parte de los Contratos Modelo de este manual, este
Contrato Modelo prevé una serie o “menii” de posibilidades dependiendo de
los antecedentes y la naturaleza de la producciéon. Muchas disposiciones
podran no ser relevantes al contrato en lo particular, y en su caso,
deberan eliminarse.

El Contrato Modelo provee un esquema bdsico y dos opciones principales.
El esquema basico se basa en el supuesto de que ¢l Fabricante estd totalmente
equipado y que cuenta con la tecnologia para producir mercaderias
conformes al contrato, dada su calidad de parte mas especializada.

Las opciones, que no excluyen el esquema basico pero que pueden ser
combinadas con €l y entre ellas, fueron redactadas para casos en los que:
i) el Cliente ha proporcionado al Fabricante ciertos equipos o herramientas
(Articulo 1.5) yii) el Cliente tiene que transferir parte de su propia tecnologia
al Fabricante que le permita fabricar las mercaderias (Articulo 1.4).

El contrato modelo también cubre la situacién/opcion en la que las Partes
han acordado que el Fabricante presentard muestras al Cliente antes de
iniciar la produccién (Articulo 1.6).

Estas opciones iniciales podran adaptarse a las necesidades especificas de
las Partes, o suprimirse. No son excluyentes entre si y podran combinarse.

Los Articulos 1.4, 5 y 6 tratan asuntos de propiedad intelectual. Se
asume que los derechos de propiedad intelectual estin adecuadamente
protegidos por estar debidamente registrados. Mas adn, el Articulo 9
impone un deber de confidencialidad a las partes, que deberd aportar
proteccion adicional si un conocimiento técnico es compartido con la
otra parte. Se sugiere verificar si el régimen establecido en el Articulo 6
para mejoras y modificaciones es aceptable a la luz de la legislacién
antimonopolios aplicable.
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6. La cooperaciéon entre las Partes podrd hacer de este un contrato
duradero. Por lo tanto es importante establecer la vigencia de la alianza
(vea Articulo 7.1). Una opcién (no contemplada en el modelo) podria
ser que el contrato tenga una vigencia especifica con una renovacién
subsecuente que requiera el consentimiento mutuo.

7. Por lo que hace al derecho aplicable (Articulo 19), se sugiere recordar
expresamente que la Convenciéon de las Naciones Unidas sobre los
Contratos de Compraventa Internacional de Mercaderias (CISG) no se
aplicard a los contratos “en los que la parte principal de las obligaciones
de la parte que proporcione las mercaderias consista en suministrar
mano de obra o prestar otros servicios.” (Articulo 3 (2) CISG).

Este Contrato Modelo es un marco general y debe adecuarse a las circunstancias
especificas.



Capitulo 5 — Contrato Internacional de Manufactura de Mercaderias 87

CONTRATO MODELO ITC PARA
LA MANUFACTURA INTERNACIONAL
DE MERCADERIAS

PARTES:

Fabricante

Nombre (razén social)

Representada por (nombre y apellido, domicilio, cargo, titulo de la
representacion)

Cliente

Nombre (razén social)

Representada por (nombre y apellido, domicilio, cargo, titulo de la
representacion)

Colectivamente “las Partes”
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A. El Cliente lleva a cabo negocios en el [drea/provision/suministro de —
especificar].
B. El Fabricante se dedica como parte de su negocio a la produccion/

manufactura y el suministro de [— especificar las Mercaderias/productos].

C. El Fabricante tiene experiencia y especializacion en el disefo,
ingenieria y manufactura de mercaderias y el Cliente, confidndose en
dicha afirmacién, desea contratar al Fabricante para que le fabrique
y suministre mercaderias relacionadas al negocio del Cliente, y el
Fabricante desea fabricar y suministrarle mercaderias al Cliente,
conforme a los términos de este contrato.

D. En la medida que requiera para dar cumplimiento a este contrato, las
Partes intercambiaran informacién sobre su respectiva tecnologia y
equipo [si no es necesaria, elimine ésta subseccion D).

E. [De ser necesario, inclupa una explicacion breve adicional de la razén del contrato.
De no ser necesaria, elimine esta subseccion EJ.

Fabricacion y suministro de las Mercaderias

1.1 Sujeto alos condiciones generales de este contrato y a las especificaciones
contenidas en el anexo 1, el Fabricante fabricara y suministrara las siguientes
mercaderias al Cliente (en lo sucesivo: “la Mercaderia” o “las Mercaderias”):
[proporcione una descripcion breve de la(s) Mercaderia(s) — las especificaciones técnicas
detalladas se adjuntardn en el anexo 1]:

1.2 La(s) Mercaderia(s) a ser fabricadas y suministradas al Cliente por el
Fabricante de acuerdo con este contrato serdn entregadas en [especificar lugar(es)
de entrega — suprima el subarticulo 1.2 si no es relevante]:

1.3 La(s) Mercaderia(s) a ser fabricadas y suministradas al Cliente por el
Fabricante de acuerdo con este contrato seran entregadas el [especificar fecha/
hora de cumplimiento].

[Alternativa 1: Si la(s) Mercaderia(s) serdn suministradas durante un tiempo

(limitado):

“1.3.1 Las Mercaderia(s) a ser fabricadas y suministradas al Cliente por
el Fabricante al amparo de este contrato serdn entregadas entre
............................... P cvrecerneeneneenenenn.. [€Specificar calendario /plazo
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para el cumplimiento], con los siguientes intervalos .............................
[especificar si es necesario — suprimir si no es relevante].”.]

[Alternativa 2: Si la(s) Mercaderia(s) serdn suministradas en intervalos regulares,
sin ninguna limitacion de tiempo:

“1.3.1

La(s) Mercaderia(s) a ser fabricadas y suministradas al Cliente por
el Fabricante al amparo de este contrato serdn entregadas a partir
Ae e, [especificar fecha de la primera entrega], en
los siguientes intervalos ...............cccce..... [especificar calendario o
intervalos].”.]

[Alternativa 3: Si la(s) Mercaderia(s) han de ser fabricadas y suministradas con
base a las drdenes del Cliente:

“1.3.1

La(s) Mercaderia(s) a ser fabricadas y suministradas al Cliente por
el Fabricante al amparo de este contrato serdn entregadas dentro de
............................... dias/semanas [especificar niimero de dias/semanas]
siguientes a las ordenes del Cliente. Las ordenes del Cliente serdn enviadas
al Fabricante no menos de ..........cocccovveeune. semanas [especificar
niimero de semanas| previo al inicio de cualquier trimestre /mes [elegir
el que sea relevante], y abarcard todas las mercaderias a ser fabricadas
y suministradas al Cliente durante ese trimestre / mes [elegir el periodo
relevante]. Cada una de las érdenes del Cliente serdn definitivas, pero
el Fabricante hard una consideracion razonable a cualquier solicitud del
Cliente para modificar una orden solicitada antes del inicio del trimestre/
mes para el cual la orden fue enviada. Las drdenes serdn entregadas por
escrito o, si se hace verbalmente, serdan confirmadas por el Cliente por
escrito dentro de un plazo razonable.”.]

1.4 [Solo para contratos/situaciones en las que el Cliente ha tenido que revelar al
Fabricante su tecnologia en la medida de lo necesario para permitir al Fabricante fabricar
las Mercaderias de acuerdo con las especificaciones enlistadas en el anexo 1. Si este
Articulo 1.4 aplica, verificar si el Articulo 5 también aplica — este subarticulo 1.4, o
partes del mismo, podrdn suprimirse si son irrelevantes/inaplicables.]

Tan pronto como sea posible luego de la firma de este contrato el Cliente
a su propia costa revelard tanto de su tecnologia como sea necesario para
permitirle al Fabricante que fabrique las Mercaderias de conformidad con las
especificaciones descritas en el anexo 1.

1.4.1

1.4.2

Cualquier revelaciéon de tecnologia estard sujeta a las
disposiciones sobre confidencialidad del Articulo 9, pero nada
en este contrato requerird que el Cliente desarrolle alguna
tecnologia especial o que se involucre en la investigacion o el
desarrollo para el Fabricante.

A expensas del Fabricante, el Cliente permitira que el Fabricante
envie empleados calificados del Fabricante para visitar las
instalaciones del Cliente para que sean capacitados en la
tecnologia utilizada por el Cliente. El nimero de empleados del
Fabricante que habran de visitar las instalaciones del Cliente
y el momento para realizar las visitas, asi como cualquier otro
aspecto relevante como seguridad, prevencién, e indemnizacién
en caso de negligencia, etc., serdn acordados por el Cliente y el
Fabricante previo a tal visita.
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1.4.3  El Fabricante no suministrard Mercaderias producidas con la
tecnologia del Cliente a ninguna persona distinta al Cliente.

L5  [Solo para contratos/situaciones en las que el Cliente tiene que proporcionar al
Fabricante ciertos equipos — el Subarticulo, o partes del mismo serdn suprimidos si son
irrelevantes/inaplicables.|

Tan pronto como sea posible luego de la firma de este contrato, el Cliente a su
propia costa proporcionara al Fabricante cualquier equipo que sea necesario
para la manufactura de las Mercaderias, y lo instalara en el establecimiento
del Fabricante.

1.5.1  El Cliente garantiza que, al momento de la instalacién en el
establecimiento del Fabricante, que el equipo estara en buen
estado funcional y serd apto para su propésito por un periodo
de .o, horas de produccion [especificar niimero de horas],
sujeto a su desgaste normal salvo en casos de mantenimiento
inapropiado o cualquier otro incumplimiento por parte del
Fabricante.

1.5.2  El equipo continuara siendo la propiedad absoluta del Cliente
pero mientras esté en posesién o control del Fabricante, el riesgo
sera solo del Fabricante. El Fabricante se asegurara de que esté
sea almacenado e identificado como propiedad del Cliente de
una manera apropiada y segura, y no se despojara e su posesion,
ni lo pondra disposicién de ninguna tercera persona.

1.5.3  El Fabricante obtendra de una aseguradora de buena reputacién
un seguro para cubrir el costo de reemplazo o reparacién del
equipo y por dafos, y en la péliza serd anotado el interés del
Cliente.

1.54 El Cliente, de vez en cuando y durante la vigencia el presente
contratoy luego de un requerimiento debidamente documentado
por el Fabricante, reembolsard al Fabricante por el costo de
cualquier repuesto que se requiera para el mantenimiento
y la reparacion o reemplazo del equipo, salvo en el caso de
incumplimiento imputable al Fabricante.

1.5.5 El Fabricante no usara el equipo del Cliente excepto para los
propdsitos de suministrar las Mercaderias al Cliente de acuerdo
con este contrato, y no suministrara las Mercaderias producidas
con el equipo del Cliente a ninguna persona distinta al Cliente.

1.6 [Solo para contratos/situaciones en las que el Cliente ha solicitado que el Fabricante
le proporcione muestras antes de arrancar la produccion — todo este Subarticulo serd
suprimido si resulta irrelevante/inaplicable.] E1 Fabricante, dentro de .........c..c..c.........
dias/semanas [especificar niimero de dias/semanas] luego de la suscripcion de este
contrato [Alternativa: Tan pronto como sea posible luego de que el Cliente revele su
tecnologia y que proporcione e instale el equipo conforme al Articulo 1.4] presentara
al Cliente para su aprobacién muestras previo a iniciar la produccién de la(s)
Mercaderia(s). El Fabricante no comenzar4 la fabricacién de las Mercaderias
sino hasta que el Cliente haya comunicado su aprobacién de las Mercaderias
al Fabricante por escrito. La aprobacion no sera retenida injustificadamente
ni retrasada por el Cliente y, una vez otorgada, constituird una confirmacién
irrevocable de que las Mercaderias fabricadas de conformidad con las
muestras (o que difieran Gnicamente dentro de los limites normales de la
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industria) cumplirdn con las especificaciones del anexo 1 y cumplirdan con los
requerimientos de calidad especificados en el Articulo 4, salvo los defectos que
no puedan apreciarse luego de una inspeccién razonable por el Cliente.

1.7 Cualquiera de las partes podrad en cualquier momento solicitar que las
Mercaderias sean adaptadas/modificadas para que cumplan con cualquier
disposicion reglamentaria de seguridad u otro requisito legal.

Siloscambiosinducidos porlaadaptaciéon/modificaciénafectansustancialmente
la naturaleza o calidad de las Mercaderias, las Partes renegociaran de buena fe
los parametros relevantes de este contrato y cualquier anexo relevante.

Pago del precio

2.1  Todas las ventas de las Mercaderias contempladas en este contrato seran:
2.1.1  Alos precios calculados conforme al anexo 2; y

2.1.2  Sujeto a los términos de venta establecidos en el anexo 4,
excluyendo cualquier otro término, salvo lo previsto en este
contrato o acuerdo por escrito entre las Partes.

2.2 El Fabricante facturara al Cliente el precio de las Mercaderias
suministradas al amparo de este contrato al momento de la entrega o en
cualquier otro momento después de cada entrega al Cliente.

2.3 Sujeto a los derechos establecidos en el Articulo 4, el Cliente pagara
el precio establecido en cada factura que someta el Fabricante conforme al
Articulo 2.2 dentro de los 30 dias de la fecha de la factura.

Retraso en el pago e intereses

Si el pago no se hace en la fecha de vencimiento, el proveedor tendra derecho,
sin limitar ningan otro derecho que pueda tener, a cobrar un interés sobre el
momento adeudado (antes y después de sentencia) a la tasa de [especificar] %
por ano.

[Comentario: Las Partes deberdn tomar en consideracion que en algunos sistemas legales
el pago de intereses es ilegal, o sujeto a una tasa mdxima, o existen disposiciones sobre una
tasa legal sobre pagos fuera de plazo.]

Calidad de las mercaderias

4.1 Al celebrar este contrato, el Cliente se fia en la experiencia del Fabricante
para fabricar las Mercaderias, y el Fabricante garantiza al Cliente que las
mercaderias suministradas al amparo de este contrato:

4.1.1  Seran conformes respecto a las especificaciones indicadas en el
anexo 1;

4.1.2  Por un periodo de [especificar duracion] luego de de la entrega,
seran de la calidad requerida por el contrato y libres de defectos
en el diseno, de fabricacion y de los materiales; en caso de
que se efectie una entrega de mercaderfas defectuosas o no
conformes, el Fabricante remediara el defecto o la falta de
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conformidad dentro de los 30 dias luego de recibir un aviso
escrito detallando los particulares del defecto o de la falta de
conformidad y requiriendo que sean remediados. Si el defecto
o la falta de conformidad se equiparan a un incumplimiento
esencial con las disposiciones de este contrato y el Fabricante
omite remediar dentro de los 30 dias siguientes a la recepcién
de dicho aviso, el Cliente tendra derecho a dar por terminado
este contrato de conformidad con el Articulo 7.2.1.

4.1.3  Cumplirdn con todos los estdndares .............. y leyes aplicables
y regulaciones relacionadas con las Mercaderias [especificar el tipo
de estdndares/regulaciones — suprimir el Subarticulo si no es aplicable].

4.2 [Solo si las muestras son presentadas al Cliente] Sujeto al Articulo 1.6, el
Cliente podra rechazar cualquiera de las Mercaderias que no cumplan con el
Articulo 4.1.

4.3 Con la finalidad de asegurar al Cliente la calidad de las Mercaderias
solicitadas al amparo de este contrato el Fabricante permitird que un
representante debidamente autorizado del Cliente, en cualquier momento
durante las horas normales de trabajo y mediando un aviso razonable,
inspeccione el establecimiento del Fabricante o de cualquier otro tercero
donde cualquier parte de las Mercaderias, o cualquier etiquetado o empacado
de ellas, sean fabricadas o almacenadas por o para el Fabricante.

44  Si se presenta cualquier demanda en contra del Cliente como resultado
o en conexion con la manufactura o por cualquier defecto en las Mercaderias,
el Fabricante, salvo en la medida de que el reclamo se deba a un defecto en lo
especifico hecho por el Cliente o por la tecnologia o el equipo proporcionado por
el Cliente, indemnizara al Cliente por los dafios y perjuicios u otra compensacion
al que hubiera sido condenado el Cliente relacionada con el reclamo o pago u otra
compensacion decretada en contra del Cliente en conexién con la pretension, o
pagada o que se hubiera acordado que serd pagada por el Cliente en el caso
de transaccion de demanda asi como todos los demas gastos legales incurridos
por el Cliente relativos a la defensa en juicio o arreglo de la controversia. El
Cliente notificara al Fabricante tan pronto como sea posible luego de que tenga
conocimiento de la demanda, y tomara toda accién razonablemente solicitada
por el Fabricante para impedir, comprometer o defenderse de la demanda y de
cualquier procedimiento relacionado a la demanda, en el entendimiento de que
el Cliente serd indemnizado y sera garantizado a su satisfacciéon razonable por
todos los gastos y costas en los que pueda incurrir al hacerlo.

4.5  No obstante cualquier disposicién en contrario en el presente contrato,
el Fabricante no serd responsable ante el Cliente, a menos que se trata de
muerte o lesion corporal causada por el Fabricante, de cualquier lucro cesante
o por los dafos perjuicios y especiales, consecuenciales, gastos, expensas o
cualquier otra reclamacion (sea ocasionada por la negligencia del Fabricante o
por sus empleados o agentes o cualquier otro) que resulte de la fabricacion o
suministro de las Mercaderias o relacionado con ellas (incluyendo cualquier
retraso en el suministro o cualquier incumplimiento en suministrar las
Mercaderias de conformidad con este contrato o de cualquier otra forma),
con su uso o reventa por el Cliente o con su uso por cualquier consumidor del
Cliente, y la total responsabilidad del Fabricante por cualquier pérdida, dano,
gasto, costo o cualquier otro reclamo que asi surja no excedera el precio de las
Mercaderias en cuestion.
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Propiedad intelectual y marcas

[Solo para aquellos contratos/situaciones en los que el Cliente ha revelado tecnologia al
Fabricante (vea Subarticulo 1.4 arriba), que esté protegida como un derecho de propiedad
intelectual — el Articulo, o partes del mismo deberdn suprimirse si son irrelevantes/

inaplicables.]

5.1 El Cliente autoriza al Fabricante, con la finalidad de que ejerza sus
derechos y cumpla con sus obligaciones derivados de este contrato:

5.1.1 A wusar la tecnologia revelada conforme el Articulo 1.4 y
cualquier otra propiedad intelectual del Cliente respecto de la
tecnologia; y

5.1.2 A colocar las marcas del Cliente en las Mercaderias.

5.2 Salvo lo previsto en el Articulo 5.1, el Fabricante no tendra derechos
sobre la tecnologia revelada conforme al Articulo 1.4, ni a cualquier otra
propiedad intelectual del Cliente relacionada a ella o a cualquiera de sus
marcas, y el Fabricante no hara uso de la tecnologia o propiedad intelectual
salvo la identificada para los fines previstos en el Articulo 5.1 o de cualquier
otra manera que sea acorde con este contrato.

5.3 El Fabricante hara uso de las marcas de las Mercaderias o relacionadas
con ellas, en la forma y manera que el Cliente pueda especificar de vez en
cuando, y no de alguna otra forma.

54  Todo el material grafico que proporcione el Cliente de vez en cuando
para ser usado con las Mercaderias, sus etiquetas o empaquetado, y toda la
propiedad intelectual con respecto a ellas, pertenecerdn exclusivamente al
Cliente.

5.5  El Fabricante a solicitud y expensas del Cliente tomara todas aquellas
medidas que el Cliente considere razonables para mantener la validez y
exigibilidad de su propiedad intelectual referida en los Articulos 5.1 0 54y
las marcas, y celebrara aquellos contratos formales de licencia como el Cliente
pueda de manera razonable solicitar para este propésito. El Fabricante no se
ostentara como poseedor de titulo o derecho alguno de propiedad respecto de
cualquiera de las marcas o hacer o soportar que se realice cualquier acto o cosa
que pueda impedir los derechos del Cliente sobre cualquiera de las marcas o
que ponga en tela de juicio la validez de su registro.

5.6  El Fabricante notificard inmediata y completamente al Cliente de
cualquier infraccién o amenaza de infraccion de cualquiera de sus derechos de
propiedad intelectual referidos en los Articulos 5.1 o 5.4 o de las marcas que
lleguen al conocimiento del Fabricante, o que el Fabricante sospeche que se
esté realizando.

5.7 En caso de que surja algn reclamo en contra del Fabricante de que la
manufactura o venta de las Mercaderias infringe la propiedad intelectual u
otros derechos de un tercero, el Cliente, salvo en la medida en que la pretensioén
se deba a un incumplimiento del Fabricante, indemnizard al Fabricante
de todos los dafnos u otra compensacion otorgada en contra del Fabricante
en relacién con la pretensién o pagada o que hubiera sido acordada por el
Fabricante en una negociacion respecto de tal pretension y de todos los demas
gastos y costas incurridos por el Fabricante respecto a la defensa o transaccion
de dicha pretension o con relacién a ella. Luego de que tenga conocimiento
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de dicha pretension, el Fabricante notificara al Cliente, y tomara todas las
medidas razonablemente solicitadas por el Cliente para evitar, comprometer o
defender la pretension y cualesquier procedimientos respecto de la pretension,
con la condicién de que el Fabricante serd indemnizado y garantizado a su
satisfaccién razonable por todos los gastos y costas en que pueda incurrir al
hacerlo.

Cooperacion de las Partes para mejoras y modificaciones

6.1  El Cliente y el Fabricante se reunirdn una vez cada trimestre para
revisar los asuntos relativos a la manufactura, venta, uso o desarrollo de las
Mercaderias que puedan ser relevantes.

6.2  Sin limitarse al alcance general del Articulo 6.1:

6.2.1  El Cliente proporcionara al Fabricante los detalles de cualquier
mejora que pertenezca al Cliente que desea que se incorpore a
las Mercaderias o cualquier otra modificacién que desee se haga
a las Mercaderias de vez en cuando; y

6.2.2 El Fabricante proporcionara de vez en cuando al Cliente los
detalles de lo que el Fabricante hubiera hecho, desarrollado o
adquirido.

6.3 Una mejora como se menciona en esta secciéon significa cualquier
desarrollo, mejoramiento o derivado de la Mercaderia, o su disefio o proceso de
manufactura que harfa a la Mercaderia mas econémica, efectiva, ttil o valiosa,
o que de cualquier manera pudiera hacer a la Mercaderia mas codiciada en el
comercio.

6.4 La titularidad de todos los derechos de propiedad intelectual sobre
cualquier mejora efectuada, desarrollada o adquirida por cualquier parte
pertenecera a esa parte, pero el Cliente podra hacer uso de dicha mejora que sea
efectuada, desarrollada o adquirida por el Fabricante, y de cualquier derecho
de propiedad intelectual aplicable del Fabricante, para sus propios fines y a
manera de una licencia, no exclusiva, libre de regalias y sin limite de tiempo.

6.5  El Fabricante no retendra injustificadamente su consentimiento a que
se incorporen a las Mercaderias cualquier mejora que pertenezca al Cliente
o cualquier otra modificacion a las Mercaderias referida en el Articulo 6.2.1,
o de cualquier mejora que pertenezca al Fabricante de las referidas en los
Articulos 6.2.2 y 6.4.

6.6  Enlamedida en que sea necesario, la incorporacién de cualquier mejora
o cualquier otra modificacion a las Mercaderias, acordada entre el Cliente y el
Fabricante, sera hara constar por escrito en el anexo 1 como una modificacién
contractual a las especificaciones de las Mercaderias.

Vigencia y terminacion

7.1  Este contrato iniciara su vigencia en la fecha en que sea firmado por
ambas partes o, si las partes no concurren simultineamente a su firma,
cuando la dltima firma sea otorgada. A menos que este contrato termine
anticipadamente conforme a los Articulos 7.2 o0 7.3, este contrato permanecera
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vigente por un periodo de [especificar — verificar que esta disposicion concuerde con
el Articulo 1.3].

7.2 Cualquiera de las partes tendra derecho a terminar este contrato
mediante aviso por escrito enviado a la otra, si:

7.2.1  La otra parte comete un incumplimiento esencial y contintia en
él respecto de cualquiera de las disposiciones de este contrato y
omite remediarlo dentro de los 30 dias luego de recibir un aviso
detallando el incumplimiento y requiriendo que el mismo sea
subsanado.

7.2.2  Un acreedor garantizado toma posesion o si se designa a un
depositario sobre cualquiera de los bienes de la otra parte;

7.2.3  Laotra parte hace un convenio con sus acreedores o es sujeto de
una orden para designar a un administrador;

7.24 Laotra parte entra en un procedimiento de liquidacién (excepto
en caso de que sea con la finalidad de fusionar, reconstruir o
reorganizar y de tal manera que la compania que resulte de
dicha reorganizacion efectivamente acuerde continuar obligada
o a asumir las obligaciones impuestas sobre esa parte al amparo
de este contrato); o

7.2.5 La otra parte cesa, o amenaza con cesar sus actividades
comerciales.

7.3 [Solo si se han sometido muestras al Cliente conforme el Articulo 1.6] — si no,
suprima este Articulo 7.3.]

El Cliente podra a su discrecién terminar este contrato mediante aviso al
Fabricante, si éste ultimo omite presentar muestras de la(s) Mercaderia(s) de
acuerdo con el Articulo 1.6 que sean conformes con las especificaciones y
a la satisfaccion razonable del contratista a mas tardar el ..o,

[especificar fechal.

74  La renuncia de una parte a ejercer un derecho en contra de la otra
parte debido al incumplimiento con una disposicién de este contrato no
serd considerada como una renuncia a ejercer su derecho por cualquier
incumplimiento subsecuente de la misma disposicién o de cualquier otra.

7.5  Los derechos para resolver este contrato otorgados conforme a este
Articulo no afectan ningin otro derecho o remedio de cualquier parte respecto
del incumplimiento (si lo hay) o cualquier otro incumplimiento.

Consecuencias de la resolucion

8.1 A la resolucién de este contrato por cualquier razoén, el Fabricante de
las mercaderias ofrecera vender al Cliente las mercaderias que hubieran sido
tabricadas por el Fabricante pero que no hubieran sido entregadas al Cliente a
la fecha de la resolucion, asi como todos los inventarios de etiquetas y empaques
con las marcas para las Mercaderias no utilizados, a un precio igual al costo del
Fabricante.

8.2 Sujeto al Articulo 8.1, a la terminacion de este contrato por cualquier
razon el Fabricante hara lo siguiente:
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8.2.1  Sujeto al Articulo 1.4, dejara de fabricary vender las Mercaderias
o de usar, sea directa o indirectamente, cualquier tecnologia
mencionada en el Articulo 14 o la propiedad intelectual
mencionada en el Articulo 5 e inmediatamente regresara al
Cliente cualquier documento en su poder que pudiera contener
o documentar cualquier parte de su propiedad intelectual;

8.2.2 Cesara en el uso de las marcas;

8.2.3 Consentiré en la cancelacién de cualquier licencia formal que
le hubiese sido otorgada, o de cualquier anotacién de ella en
un registro, respecto de cualquier propiedad intelectual o
cualquiera de las marcas; y

8.24  Asupropio costo regresard inmediatamente el equipo al Cliente;

8.3 Sujeto a lo dispuesto en este Articulo y salvo lo que se refiere a derechos
acumulados, ninguna parte tendra mas obligaciones hacia la otra.

8.4  Las disposiciones de los Articulos 9, 18 y 19 continuardn en plena
vigencia de acuerdo con sus términos, aun y cuando este contrato termine por
cualquier razén.

8.5 La terminacion de este contrato no afectard la entrada en vigor de
cualquier disposicién de este contrato que se pretenda que expresamente o por
implicacion entre en vigor o continte en vigor a la resolucién de este contrato
o con posterioridad a ello.

Confidencialidad

9.1  Ambas partes comprenden y reconocen que, en virtud de este contrato,
podran recibir o enterarse de tecnologia asi como de informacién que
pertenezca o se relacione a la otra parte, su negocio, sus planes de negocio,
asuntos o actividades, informacién que podra ser confidencial y propiedad de
la otra parte y/o de sus fabricantes, proveedores y/o clientes ante quienes estan
obligados a un estricto deber de confidencialidad (“Informacién Confidencial”).

9.2 Como consecuencia de ello, ninguna de las partes, sea durante la
vigencia del contrato o en cualquier momento subsecuente a ello, podra revelar
a ninguna otra persona cualquier tecnologia u otra Informacién Confidencial
revelada a ella por la otra parte al amparo de este contrato, y usara sus mejores
esfuerzos para mantener tal tecnologia o informacién confidencial (sefialada
como tal o no), con la salvedad prescrita en los Articulos 9.3 0 9.4.

9.3  Cualquier tecnologia u otra Informacién Confidencial referida en el
Articulo 9.1 podra ser revelada a:

9.3.1 Cualquier contratista o proveedor de cualquier equipo o
producto de la otra parte;

9.3.2  Cualquier autoridad gubernamental u 6rgano regulatorio; o

9.3.3  Cualquier director o a empleados de cualquiera de las partes
en cuestion; en la medida en que sea necesario para los fines
de este contrato y como pueda ser legalmente requerido, y
condicionado en todos los casos (distintos al caso previsto en
el Articulo 9.3.2) a que la parte en cuestiéon primero obtenga
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10.

(v presente copia a la otra parte) un compromiso escrito de la
persona a quien se revelard informacién, tan pronto y como
sea posible bajo los términos de este Articulo, de mantenerla
confidencial y de que la usara Gnicamente para el propésito
para lo cual la informacién fue revelada.

94  Cualquier tecnologia u otra Informacién Confidencial de la descrita en
el Articulo 9.1 podra ser usada por la parte para cualquier propésito, o revelada
por esa persona a cualquier otra persona, solo si la informacién o una parte de
ella es a la fecha de la celebracién de este contrato o en un momento posterior,
del dominio publico sin culpa de la parte en cuestién, debiendo dicha parte al
hacerlo abstenerse de revelar tecnologia u otra informacién confidencial que
no sea de dominio publico.

9.5  Este compromiso y las obligaciones aqui contenidas permaneceran
vigentes indefinidamente.

Fuerza mayor - excusa por incumplimiento

10.1 Se entenderd por “fuerza mayor™ guerra, emergencia, accidente,
incendio, sismo, inundacién, tormenta, huelga industrial o cualquier otro
hecho o impedimento que la parte afectada pruebe que estuvo fuera de su
control y que no pudo haber razonablemente previsto los hechos al momento
de la celebracién del presente contrato, o de evitar o superar los hechos, o de
evitar o superar sus consecuencias.

10.2  No se considerara que la parte afectada por los hechos de fuerza mayor
ha incumplido con las obligaciones contractuales afectadas por los hechos de
fuerza mayor previstas en este contrato, ni sera responsable ante la otra, por
cualquier retraso en el cumplimiento o el incumplimiento de cualquiera de
sus obligaciones en la medida en que la demora o incumplimiento se deban
a hechos de fuerza mayor que hayan sido debidamente notificados a la otra
parte de conformidad con el Articulo 10.3. El momento para el cumplimiento
con esa obligacion se aplazara, sujeto a lo previsto en el Articulo 10.4.

10.3  Sise presenta un hecho de fuerza mayor que afecte o tenga la posibilidad
de afectar a las partes en el cumplimiento con cualquiera de sus obligaciones
contempladas en este contrato, la parte afectada notificara a la otra parte
dentro de un plazo razonable sobre la naturaleza del hecho en cuestiéon y el
efecto que tiene en su capacidad de cumplir.

10.4 Sicualquiera de las partes se ve impedida o retrasada en el cumplimiento
de cualquiera de sus obligaciones asumidas en el presente contrato por causa de
fuerza mayor por un periodo continuo superior a tres [especificar otra cantidad]
meses, la otra parte tendra derecho de terminar el contrato mediante aviso
fehaciente dado a la otra Parte afectada por la fuerza mayor.

[Alternativa: Si se prefiere, reemplace el Articulo 10.4 con la siguiente alternativa:

“10.4 Si cualquiera de las partes se ve impedida o retrasada en el cumplimiento de
cualquiera de sus obligaciones asumidas en el presente contrato por causa de fuerza
mayor por un periodo continuo superior a [seis| meses, las Partes negociardin de buena
fe, y usardn sus mejores esfuerzos para acordar sobre las modificaciones a este contrato
o acuerdos alternativos que puedan resultar justos y razonables con miras a aligerar sus
efectos. Pero si no acuerdan sobre tales modificaciones o arreglos dentro de un periodo de
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1.

12.

30 dias, la otra parte tendrd derecho de terminar este contrato dando aviso fehaciente a
la Parte afectada por la fuerza mayor.”.]

Cambio de circunstancias (excesiva onerosidad sobreviniente)

[Comentario: Las Partes deberdn tener la libertad para consultar entre ellas en caso de
existir un cambio de circunstancias — especialmente una que torne excesivamente oneroso
el cumplimiento para una de las partes. Sin embargo, una PYME solo debe incluir la
opcion del Articulo 11.4 (derecho de referir a los juzgados/tribunal arbitral para hacer
una revision) si i) la PYME considera que no es probable que vaya a ser utilizado en su
contra por una parte ubicada en una posicion tdctica superior o ii) el derecho de referir a
un juzgado/tribunal arbitral ya es un derecho existente bajo la ley aplicable en el caso de
existir excesiva onerosidad.]

11.1  Cuando el cumplimiento de este contrato se torne mas oneroso para
una de las Partes, esa parte continuara obligada a cumplir con sus obligaciones
sujeto a las siguientes disposiciones sobre el cambio de circunstancias (excesiva
onerosidad sobreviniente).

11.2  Sin embargo, si después del momento de la celebracién de este contrato,
ocurrieran eventos que no hubieran sido contemplados por las Partes y que
alteren de modo fundamental el equilibrio de este contrato, poniendo una
excesiva carga en una de las Partes en el cumplimiento de sus obligaciones
contractuales (excesiva onerosidad sobreviniente), esa parte tendra derecho a
solicitar la revision de este contrato siempre que:

11.2.1 Los eventos no pudieran haberse tomado en cuenta
razonablemente por la parte afectada al momento de la
celebracién de este contrato;

11.2.2 Los eventos estan mas alla del control de la parte afectada; y

11.2.3  El riesgo de los sucesos no es uno que, conforme a este contrato,
la Parte afectada hubiera tenido que soportar.

11.3 Cada parte de buena fe considerard cualquier propuesta para una
revisiéon enviada por la otra parte en el interés de la relacion entre las Partes.

[Opcion: Agregar si asi se desea, de lo contrario suprimir si no es aplicable o no es exigible
conforme al derecho que rige al contrato — ver comentario al inicio del Articulo 11.

“11.4 Si las Partes omiten lograr un acuerdo sobre la revision solicitada dentro de
[especificar tiempo limite de ser apropiado], una parte podrd acudir al procedimiento de
solucion de controversias previsto en el Articulo 8. El [juzgado/tribunal arbitral] tendri
la facultad de hacer cualquier revision a este contrato que considere justa y equitativa
en las circunstancias o de terminar este contrato en una fecha y bajo los términos a
serialarse.”.]

No hay sociedad o agencia

Nada en este contrato i) se interpretard a manera de que se constituye una
sociedad de derecho entre las Partes, ii) que cualquiera de las partes sea agente
del otro para cualquier propésito o iii) dara derecho a cualquier parte para
comprometer o vincular a la otra (o ningin miembro de su respectivo grupo)
de manera alguna.
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13.

14.

15.

16.

Cesion y subcontratacion

13.1  Este contrato es personal a las Partes y [incluir solo cuando sea relevante,
solo en la medida necesaria para la cobranza de facturas vencidas y no pagadas a través
de un agente de factoraje] ninguna de las partes podra sin la autorizacion previa
por escrito de la otra:

13.1.1 Ceder, hipotecar, gravar o de cualesquier manera transferir o
negociar con, o crear un fideicomiso sobre, cualquiera de sus
derechos; o

13.1.2 Subcontratar o de cualquier otra manera delegar en todo o en
parte sus derechos u obligaciones derivadas de este contrato
hacia otra persona.

Avisos

14.1 Cualquier aviso que se requiera conforme a este contrato se hara por
escrito (que podra incluir correo electrénico) y podra ser notificado enviandolo
o transmitiéndolo al domicilio de la otra parte especificada en el Articulo 14.2
siguiente, de una manera que se asegure que pueda probarse la recepcion del
aviso.

14.2 Para los fines del Articulo 14.1, los detalles de notificacion son los
siguientes, a menos que otros detalles hayan sido debidamente notificados de
conformidad con este Articulo:

Clausula de integracion

15.1 Este contrato establece el acuerdo completo entre las Partes. Ninguna
parte ha celebrado este contrato basindose en una declaracién, garantia o
promesa de la otra parte que no esté expresamente mencionada o referida en
este contrato. Este Articulo no excluird la responsabilidad por declaraciones
fraudulentas. [Opcidn, agregar cuando sea relevante: “Este contrato reemplaza
cualquier acuerdo previo o entendimiento anterior entre las partes con respecto a cualquier
materia”.]

15.2 Este contrato no podra ser variado salvo por acuerdo escrito de las
Partes (que podra incluir correo electrénico) [agregar cuando se incluya el Articulo
11.4 0 un equivalente: “o ¢ conformidad con el Articulo 11.47].

Efecto de disposiciones invalidas o inejecutables

Si alguna disposiciéon de este contrato es declarado por un juzgado u otra
autoridad competente que es invalido o inejecutable en todo o en parte, este
contrato continuara valido respecto de sus demas disposiciones, a menos que
se pueda concluir de las circunstancias que (sin la disposicion declarada nula
e invalida) las partes no hubieran celebrado este contrato. Las Partes usaran
todos sus esfuerzos razonables para reemplazar las disposiciones declaradas
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17.

18.

19.

nulas e invélidas por disposiciones que sean validas conforme a la ley aplicable
y se acerquen lo mas posible a su intencion original.

Autorizaciones

17.1  Este contrato estd condicionado a la obtencion previa de las siguientes
autorizaciones [especificar las autorizaciones u otras condiciones requeridas, por
ejemplo, de autoridades gubernamentales o regulatorias].

17.2  La parte responsable de obtenerla usara todo su esfuerzo razonable para
obtener tales autorizaciones y notificardn a la otra parte rdpidamente sobre
cualquier dificultad con la que se encuentren.

Procedimiento de solucion de controversias

Cualquier disputa, controversia o reclamacién que surja o se relacione con
este contrato (incluyendo su celebracién, interpretaciéon, cumplimiento,
incumplimiento, terminacién o invalidez) sera resuelto conforme a las reglas
de [especificar la institucion arbitral] por [especificar el niimero de drbitros, por ejemplo,
drbitro tinico, tres drbitros| designados de conformidad con dichas reglas. El lugar
del arbitraje sera [especificar]. El idioma del arbitraje sera [especificar].

[Las siguientes son alternativas a una institucion arbitral especifica conforme al Articulo

21.2:
Alternativa 1: Arbitraje ad hoc

“Cualquier disputa, controversia o pretension que surja o se relacione con este contrato,
incluyendo su celebracion, interpretacion, cumplimiento, incumplimiento, terminacion o
invalidez, serd resuelto conforme a las reglas de UNCITRAL [especificar otras reglas]
por [especificar el niimero de drbitros, por ejemplo, drbitro inico, tres drbitros] designados
por [especificar el nombre de la institucion o persona nominadora].El lugar del arbitraje
serd [especificar]. El idioma del arbitraje serd [especificar].”.]

[Alternativa 2: Tribunales estatales

“Cualquier disputa, controversia o reclamacion que surja o se relacione con este contrato,
incluyendo su celebracion, interpretacion, cumplimiento, incumplimiento, terminacion o
invalidez, serd resuelto por los tribunales de (especificar lugar y pais) los cuales tendrin
jurisdiccion exclusiva.”.]

Derecho aplicable

El derecho [especificar derecho nacional] se aplicard al presente contrato. La
aplicacion de la Convenciéon de las Naciones Unidas sobre los Contratos de
Compraventa Internacional de Mercaderias (Convenciéon de Viena de 1980
sobre la Compraventa — CISG) queda excluida.



Capitulo 5 — Contrato Internacional de Manufactura de Mercaderias 101

Anexo 1: Especificaciones de las Mercaderias a fabricarse

Este anexo describe las Mercaderias a ser fabricadas y suministradas por el

Fabricante al Cliente, junto con todos los datos técnicos necesarios, tolerancias,
etc.

Anexo 2: Precio
1) EI precio por las Mercaderias serd un precio por entrega calculado como
SIGUE ..o (especificar la divisa)
2)  Especificar método de facturaciéon (periodicidad, etc.)

3)  [De ser aplicable] El precio por las Mercaderias excluye cualquier impuesto
al valor agregado.

Anexo 3: Equipo

[De ser aplicable (ver Articulo 1.5), especificar el equipo del Cliente que se pondri a
disposicion del Fabricante]

Anexo 4: Términos de venta

FECHA Y FIRMA DE LAS PARTES

Fabricante Cliente

Firma Firma






Capitulo 6

Distribucion Internacional de Mercaderias

Este Contrato Modelo es para la distribucién internacional de Mercaderias
manufacturadas, entre un Proveedor y un Distribuidor.

1.

El contrato presentado en este capitulo, al igual que el Contrato Modelo
ITC para el Suministro Internacional de Mercaderias a Largo Plazo, ha
sido elaborado para que sea utilizado en conexién con el suministro de
mercaderias manufacturas, sea o no el Proveedor el fabricante de las
mercaderias. Frecuentemente (aunque no siempre) las mercaderias en
cuestion son para su reventa.

La principal razén para designar a un Distribuidor es que el Proveedor
es incapaz de llevar a cabo la distribucion en un Territorio particular por su
propia cuenta, o no desea invertir en la infraestructura de distribucion
que se requiere para hacerlo. El Proveedor deseara asegurarse que la
distribucién de las mercaderias se llevara cabo de una manera eficiente
y vigorosa. El Distribuidor normalmente buscard que se le asegure que sus
esfuerzos serdn protegidos de alguna manera, posiblemente siendo designado
como Distribuidor tUnico, o como Distribuidor exclusivo, en un
Territorio determinado. Por otra parte, un Proveedor deseard que los esfuerzos
del Distribuidor se concentren en el Territorio en cuestioén. Estos puntos se
abordan en el Articulo 1.

Las restricciones territoriales para cualquiera de las partes puede tener
consecuencias conforme a la ley aplicable, y estos aspectos deben ser
cuidadosamente considerados.

La creciente importancia del comercio electronico es un aspecto adicional
que debe abordarse en el contrato.

Las disposiciones del contrato que tratan del suministro de las mercaderias
(Articulo 2), el procedimiento para ordenar las mercaderias (Articulo 3),
el precio de las mercaderias (Articulo 4), el pago del precio (Articulo 5),
garantias relacionadas a las mercaderias (Articulo 6) y otros términos
de suministro (anexo 4) son esencialmente los mismos que en el Contrato
Modelo ITC para el Suministro Internacional de Mercaderias a Largo Plazo.

El Articulo 7 trata el tema central de cémo las mercaderias han de ser
distribuidas, y qué nivel de esfuerzo se requiere. A su vez el Articulo 8 se
refiere al apoyo y capacitacion a ser otorgado por el Proveedor.
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Es frecuente que las mercaderias a ser distribuidas estén protegidas
por varias formas de Propiedad Intelectual, en particular Marcas, que
el Distribuidor necesitard usar en el curso de sus actividades de
comercializacién y distribucion, éstas se abordan en el Articulo 9.

El resto de las disposiciones son similares a aquellas que se encuentran
en el Contrato Modelo ITC para el Suministro Internacional de
Mercaderias a Largo Plazo, excepto el Articulo 13 que se refiere a las
consecuencias de terminacion, en los términos de la recompra de inventarios
y asuntos relacionados.
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CONTRATO MODELO ITC PARA LA
DISTRIBUCION INTERNACIONAL DE
MERCADERIAS

PARTES:

Proveedor

Nombre (razén social)

Representado por (nombre y apellido, domicilio, cargo, titulo legal de la
representacion)

Distribuidor

Nombre (razén social)

Representado por (nombre y apellido, domicilio, cargo, titulo legal de la
representacion)

Conjuntamente “las Partes”

[Agregar cualquier informacion adicional requerida, por ejemplo, la identidad fiscal de
las Partes]
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A. El Proveedor lleva a cabo negocios en la [manufactura y —suprimir de no ser

aplicable] suministro de [especificar Mercaderias].

B. El Proveedor desea designar al Distribuidor como el Distribuidor del
Proveedor en el Territorio de [especificar Territorio] (el “Territorio”) para
la reventa de ciertas Mercaderias [ fabricadas y — suprimir si no es aplicable]
provistas por el Proveedor, cuyos detalles se describen en el anexo 1
(las “Mercaderias”), y el Distribuidor estd dispuesto a aceptar dicha
designacién, conforme a los términos de este contrato.

Nombramiento de Distribuidor

I.I  ElProveedor designa al Distribuidor como el Distribuidor del Proveedor
para la reventa de Mercaderias en el Territorio durante la vigencia de este
contrato (la “Vigencia”), sujeto a las siguientes disposiciones.

1.2 La designacién del Distribuidor es exclusiva/no-exclusiva [suprimir como
sea apropiado].

[Comentario: Las Partes deberdn tomar en consideracion que en algunos sistemas legales
la exclusividad puede tener implicaciones en el derecho de la competencia.]

1.3 Mientras dure la designacién del Distribuidor exclusivo, el Proveedor
no podra:

1.3.1  Designar a cualquier otra persona como su Distribuidor para la
venta de Mercaderias en el Territorio; o

1.3.2  Suministrar (sea por si o a través de un agente) cualquiera de las
Mercaderias a cualquier otra persona en el Territorio; o

1.3.3  Suministrar cualquiera de las Mercaderias a cualquier otra
persona fuera del Territorio si el Proveedor sabe, o era razonable
que conociera, que se pretendia que fueran para su reventa en el
Territorio [— suprima si la designacion es no exclusiva.

1.4 ElProveedor se reserva el derecho de publicitar y vender sus mercaderias
(incluyendo las Mercaderias a través de su pagina de Internet (actualmente
wWww [especificar nombre de dominio]) a clientes en el Territorio [pero el Proveedor
pagard al Distribuidor una comision del [diez (10) % — especificar cualquier otra suma]
sobre el valor neto de las ventas recibido por el Proveedor por cualquier venta
de las Mercaderias vendidas a través de su pagina de Internet a clientes dentro
del Territorio [— a suprimirse si no es apropiadal.

1.5 El Distribuidor se abstendra de:

1.5.1  Obtener cualquiera de las Mercaderias (o cualquier Mercaderias
que compitan con las Mercaderias) para su reventa de cualquier
otra persona distinta al Proveedor;
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1.5.2  Ocuparse o adquirir un interés, directa o indirectamente, en
la manufactura o distribucién en el Territorio de cualquier
Mercaderia que compita con cualquiera de las Mercaderias;

1.5.3  Buscar clientes, establecer una bodega o punto de distribucién
para cualquiera de las Mercaderias o de cualquier manera
comercializar activamente las Mercaderias fuera del Territorio;
0

1.54  Vender cualquiera de las Mercaderias a cualquier persona fuera
del Territorio, o dentro del Territorio si el Distribuidor sabe, o
debe razonablemente saber, que la persona pretende revender
las Mercaderias fuera del Territorio. [Suprimir si no es apropiado.]

[Comentario: Las Partes deberdn tomar en consideracion que en algunos sistemas legales
las restricciones a las ventas efectuadas por el Distribuidor podria ser ilegal.]

[Opcion: “1.6 [El Distribuidor no venderd las Mercaderias por correo o cualquier sistema
similar, o por Internet o cualquier medio electronico, a clientes que se encuentren dentro o
fuera del Territorio. [— suprimir si no es apropiado].|

[Comentario: Las Partes deberdn tomar en consideracion que en algunos sistemas legales
una restriccion a las ventas a través del Internet o de cualquier otra manera podria ser

ilegal.]
[Alternativa 1:

“1.6  El Distribuidor tendrd derecho de revender las Mercaderias por Internet,
correo electronico o cualquier otro medio electronico, bajo la condicién de que los medios
utilizados para ese fin no estardn enfocados especificamente hacia clientes ubicados fuera
del Territorio.”.]

[Alternativa 2:

“1.6  El Distribuidor no venderd ninguna de las Mercaderias a través de un agente o
a subdistribuidores dentro del lerritorio sin el previo consentimiento del Proveedor, pero
el Proveedor no retendrd ni retrasard el otorgar dicho consentimiento.” [suprimir si no es

aplicable].]

Suministro de las Mercaderias

2.1~ Durante la Vigencia el Proveedor vendera y el Distribuidor comprara
las Mercaderias ordenadas por el Distribuidor para la reventa, sujeto a los
Términos de este contrato.

2.2 Laespecificacion de las Mercaderias serd la indicada en el anexo 1, pero
el Proveedor se reserva el derecho de hacer cambios a las especificaciones de
las Mercaderias que sean necesarias para que ellas se conformen a las leyes
aplicables, teniendo el Proveedor el deber de siempre informar rapidamente al
Distribuidor por escrito de cualquier cambio que pretenda hacer.

2.3 El Distribuidor informara lo antes posible al Proveedor de cualquier
cambio propuesto a las especificaciones de las Mercaderias que sean necesarias
para que se conformen con cualquier ley aplicable en el Territorio, en cuyo caso
el Proveedor notificara por escrito lo antes posible al Distribuidor sobre si est4
dispuesto a cambiar la especificacion y (en cuyo caso) si resultara en un cambio
en el precio de las Mercaderias. Si el Proveedor no notifica al Distribuidor
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por escrito dentro de un plazo razonable (que no excedera [treinta (30) dias —
especificar cualquier otro periodo]) que acepta cambiar la especificacion, o silo hace
pero el Distribuidor no notifica al Proveedor por escrito dentro de un plazo
razonable (que no excedera [treinta (30) dias — especificar cualquier otro periodo]) de
que acepta cualquier cambio en el precio de las Mercaderias propuesto por el
Proveedor, las Mercaderias en cuestion dejardn de considerarse cubiertas por
este contrato, y cualquier parte podrd terminar este contrato mediante aviso
por escrito a la otra parte.

[Opcion: Obligacion minima de compra

“2.4  Durante cada [afio — especificar cualquier otro periodo] de Vigencia el Distribuidor,
a menos que se vea impedido por fuerza mayor, ordenard del Proveedor no menos que la
cantidad minima de Mercaderias especificadas en el anexo 2. Si el Proveedor incumple
por razén de fuerza mayor o por cualquier otra razon suministrar al Distribuidor con esa
cantidad de Mercaderias, la cantidad minima de Mercaderias para el [afio — especificar
cualquier otro periodo] en cuestion se verd reducido en la cantidad de Mercaderias que el
Proveedor ha incumplido suministrar.”.]

2.5 Sujeto a las disposiciones de este contrato, el suministro de las
Mercaderias se hara sobre la base de los términos de venta senalados en el
anexo 4. En caso de conflicto entre aquellos términos y los términos de este
contrato, los términos de este contrato prevaleceran.

Procedimiento para ordenar las Mercaderias

3.1 El Distribuidor, entregara por lo menos [quince (15) — especificar cualquier
otro periodo] dias antes del inicio de cada [mes — especificar algiin otro periodo],
una orden por escrito al Proveedor de las Mercaderias a ser entregadas al
Distribuidor durante ese [mes — especificar cualquier otro periodo].

3.2 Cada orden para las Mercaderias debera ser por escrito y estara sujeta
a la confirmacién por escrito del Proveedor. El Proveedor confirmara la orden
por escrito al Distribuidor dentro de los [quince (15) dias — especificar cualquier
otro periodo] luego de entregada, a menos que el Proveedor tenga una razén
vélida para no hacerlo. A la confirmacién por el Proveedor cada orden serd
definitiva, pero el Proveedor podra a su discrecién aceptar una modificacién a
una orden [quince (15) dias — especificar algiin otro periodo] luego de ser entregada.

[Opcion: “3.3 [Cada orden de las Mercaderias una vez confirmada por el Proveedor
serd considerada un contrato separado, y por lo tanto un incumplimiento por parte del
Proveedor respecto de una orden no dard el Derecho a terminar este contrato en su
totalidad” [— suprimir si no es aplicable].]

34  El Distribuidor notificara al Proveedor por escrito de:

34.1  Sus érdenes estimadas de Mercaderias para cada [ajio — especificar
cualquier otro periodo] durante la Vigencia del contrato, dentro de
[especificar periodo] meses previos a ese [afio — especificar cualquier
otro periodo[; y

3.4.2 Cualesquier revisiéon a dichas estimaciones tan pronto y como
se factible luego de que hayan sido hechas.

3.5  El Distribuidor sera responsable ante el Proveedor de:
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3.5.1 Asegurarse de la precision de cada orden de Mercaderias
entregada por el Distribuidor;

3.5.2 Entregar lo antes posible al Proveedor toda la informacién
necesaria de las Mercaderias que sea razonablemente solicitada
por el Proveedor para permitir al Proveedor cumplir con cada
orden de conformidad con sus términos; y

3.5.3 Obtener cualquier permiso de importacién u otro documentos
requeridos (salvo aquellos que se acord6 serian proveidos por
el Proveedor de conformidad con el anexo 4), y de cualquier
manera cumplir con cualquier legislacion aplicable o regulaciones
respecto la importacién de las Mercaderias al Territorio, y por
pagar todos los impuestos aplicables de importacion, impuestos
y derechos respecto de la importacion de las Mercaderias hacia
el Territorio y su reventa en el Territorio(a menos que estén
exentos).

3.6 Luego de la confirmaciéon de cada orden el Proveedor informar lo
antes posible [y en cualquier caso dentro de [especificar| dias — suprimir si no es
apropiado] al Distribuidor de la fecha estimada de entrega por el Proveedor de
las Mercaderias.

3.7 El Proveedor [harid esfuerzos comercialmente razonables para — suprimir de no
ser apropiado] entregar las Mercaderias [dentro de [especificar| dias de — suprimir si
no es apropiado] de la fecha estimada de entrega para cada orden.

3.8 [Opcion 1: “Daiios Liquidos por retraso

Si existe algiin retraso en la entrega de las Mercaderias [de mds de [especificar dias]
posteriores a la fecha estimada de entrega] entonces, y a menos que la demora se deba
a fuerza mayor, el precio de las Mercaderias serd reducido por [especificar cantidad en
dinero] por cada dia hasta el dia en que las Mercaderias sean entregadas, sujeto a un
mdximo de [especificar] % del precio”.]

[Opcion 2: “Ausencia de responsabilidad por la demora imputable al Distribuidor

“El Proveedor no tendrd responsabilidad por cualquier retraso en la entrega de las
Mercaderias que se deba a un incumplimiento por parte del Distribuidor en proveer
cualquier informacion requerida oportunamente”.|

3.9  El Proveedor hara todos sus esfuerzos comercialmente razonables para
fabricar y mantener un inventario suficiente de las Mercaderias para cumplir
con sus obligaciones contempladas en este contrato, pero podra [luego de consultar
con el Distribuidor — suprimir si no es apropiado] descontinuar la fabricacién de todo
o cualquiera de las Mercaderias, en cuyo caso el Proveedor dara al Distribuidor
[treinta (30) dias — especificar cualquier otro periodo] de previo aviso por escrito de
la descontinuacion, y el Proveedor cumplird con todas sus 6érdenes pendientes
de entrega de Mercaderias en cuestion que sean ordenadas por el Distribuidor
antes de la fecha del aviso.

3.10 Silas 6rdenes del Distribuidor de Mercaderias exceden (o si parece que
de cualquier estimacién o revisiéon dada por el Distribuidor de que excedera)
su capacidad de produccién o disponibilidad de inventarios del Proveedor:

3.10.1 El Proveedor notificard tan pronto como sea factible al
Distribuidor;
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3.10.2 El Distribuidor tendra derecho de obtener de cualquier otra
persona la cantidad de Mercaderias que el Proveedor fue
incapaz de suministrar de conformidad con las 6rdenes del
Distribuidor hasta el momento en que el Proveedor haya dado
aviso al Distribuidor por escrito (junto como evidencia de apoyo
como el Distribuidor pueda considerar razonable) que estara en
capacitado y dispuesto de continuar con el suministro de las
Mercaderias de conformidad con las 6rdenes del Distribuidor
y el Distribuidor hubiera tenido un tiempo razonable para
terminar cualquier acuerdo alterno de suministro que pueda
tener con cualquier otra persona; y

3.10.3 [La cantidad se considerard para los fines del Articulo 2.4 como si
hubiera sido ordenada al Proveedor — suprimir si no existe obligacion de
compra minima conforme al Articulo 2.4.]

3.11  [Opcion (donde existe una obligacion minima de compra):

“Dentro de los [sesenta (60) dias — especificar algiin otro periodo] luego del final de cada
[afio — especificar cualquier otro periodo] durante la Vigencia el Distribuidor someterd
al Proveedor un informe por escrito que indique la cantidad total de Mercaderias (o
cualesquier otras Mercaderias de la misma descripcion) de las que el Distribuidor haya
recibido de cualquier persona (incluyendo el Proveedor) en ese ario”.]

Precio de las Mercaderias

4.1  Salvoacuerdo en contrario por escrito entre el Proveedory el Distribuidor,
los precios por todas las Mercaderias a ser suministradas al amparo de este
contrato seran los precios de lista del Proveedor de vez en cuando [En fibrica/
FOB — especificar cualquier otra base].

4.2  El Proveedor:

4.2.1  Suministrard al Distribuidor copias de la lista de precios vigente
de las Mercaderias del Proveedor vigentes [En fibrica/FOB -
especificar cualquier otra base|; y

4.2.2 Entregara al Distribuidor un aviso por escrito y con una
anticipacién de por lo menos [especificar periodo] meses de cualquier
modificacién de los precios, y que los precios modificados
aplicardn a las Mercaderias entregadas en la fecha del incremento
y en lo sucesivo, incluyendo las 6rdenes pendientes.

[Alternativa al Articulo 4.2.2: Dard al Distribuidor un aviso por
escrito y con una anticipacion de al menos [especificar periodo] meses
previo a cualquier alteracion en esos precios, y los precios modificados
aplicardan a todas las Mercaderias ordenadas con posterioridad a la
fecha del incremento.|

[Opcion: Incremento del precio relacionado al costo

‘4.3 El Proveedor se reserva el derecho de incrementar el precio de las Mercaderias
para reflejar cualquier aumento sustancial en el costo al Proveedor de [fabricar o —
suprimir si no es aplicable] o suministrar Mercaderias previo aviso de no menos de
[especificar periodo] al Distribuidor, [sujeto a que el Proveedor no incremente el precio de
las Mercaderias por mds de [especificar] % en unfajio especificar cualquier otro periodo]
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de la Vigencia — suprimir si no es apropiado], y los precios asi modificados aplicarin a
todas las Mercaderias ordenadas luego de la fecha del incremento.”.]

[Opcion: Derecho del Distribuidor a terminar el contrato por un incremento al precio

4.4 Siconforme al Articulo 4.2 [0 3.3] el Proveedor incrementa o propone incrementar
el precio de las Mercaderias [por mds de [especificar] % durante un afio [especificar
cualquier otro periodo], el Distribuidor podrd terminar este contrato mediante previo
aviso por escrito con una antelacion de no menos de [especificar periodo] al Proveedor.”.]

[Opcion: Comparacion del Precio

4.5  Si en cualquier momento el Distribuidor puede probar que el precio cobrado
por el Proveedor por cualquier Mercaderia excede el precio por el que a un tercero de
buena fe el Proveedor suministra Mercaderias de especificacion similar en cantidades
comercialmente similares y de manera regular en el territorio del Distribuidor, el precio
de las Mercaderias, a solicitud escrita del Distribuidor, serd reducido para igualar el
otro precio. Si el Proveedor no acepta por escrito dicha solicitud dentro de un plazo
razonable (que no excederd de [treinta (30) dias — especificar cualquier otro periodo]),
las Mercaderias en cuestion dejardn de considerarse como objeto de este contrato, y si
las Mercaderias en cuestion conforman la totalidad o una proporcién sustancial de las
Mercaderias cubiertas por este contrato, cualquier parte podrd terminar este contrato
mediante aviso por escrito a la otra parte.”.]

4.6 Los precios de las Mercaderias son [incluyen/excluyen — suprimir como sea
apropiado] cualquier impuesto al valor agregado o impuesto similar sobre la
venta, por el cual el Distribuidor estara obligado a pagarlo adicionalmente al
precio.

4.7  Si el Proveedor acuerda entregar las Mercaderias de manera distinta a
[En fibrica/ FOB — especificar como sea apropiado], el precio excluye los gastos del
Proveedor por el transporte, empaque y seguro hasta el punto de entrega, por
el cual el Distribuidor estard obligado a pagar un precio adicional.

Pago

5.1  Elprecio de las Mercaderias serd pagadero dentro de los [treinta (30) dias
— especificar cualquier otro periodo] a la facturacién por el Proveedor (que podra
enviarse en cualquier momento posterior a que las Mercaderias hubieran sido
despachadas) o como las Partes puedan acordarlo por escrito.

5.2 Todos los pagos se efectuardn mediante transferencia bancaria a
una cuenta bancaria especificada por escrito por el Proveedor, sin ninguna
compensacion, deduccion o retencién con la excepcion de cualquier impuesto
que el Distribuidor pueda estar obligado a deducir o a retener.

5.3 [Opcién 1: Pago por anticipado

“El Proveedor podri facturarle al Distribuidor el Precio de las Mercaderias en cualquier
momento antes de su entrega, y el Distribuidor pagard dicha suma en fondos disponibles
al banco designado por el Proveedor al momento de la entrega o antes.”.|

[Opcion 2: Otros métodos de pago

“El Proveedor podrd requerir que el Distribuidor pague el precio de cualesquier Mercaderia
mediante [especificar el método de pago, por ejemplo, pago por cobro documentario/pago
mediante carta de crédito irrevocable.”.]
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54  Lafecha de pago del precio de las Mercaderias serd un elemento esencial
para este contrato — [suprimir si no es apropiado].

5.5 Si el Distribuidor omite pagar el precio de las Mercaderias de
conformidad con este contrato de Suministro podra (sin limitar ningtn otro
derecho o remedio):

5.5.1 Cancelar o suspender cualquier entrega futura al Distribuidor
derivada de cualquier orden;

5.5.2  Vender o de cualquier otra manera disponer de las Mercaderias
derivadas de cualquier orden del Distribuidor, hayan sido
identificadas para la orden o no, y aplicar el producto de la
venta al pago pendiente; y

5.5.3 Cobrarle al Distribuidor intereses sobre el monto adeudado
(antes como posterior a cualquier sentencia) a razén de
[especificar] % de la fecha del adeudo hasta que el monto hubiera
sido pagado en su totalidad.

[Comentario: Las Partes deberdn de tomar en consideracion que en algunos sistemas
legales el pago de intereses es ilegal, o estd sujeto a una tasa legal mdxima, o existe una
disposicion legal sobre intereses sobre pagos extempordneos.|

Garantias respecto de las Mercaderias

6.1 Sujeto a las siguientes disposiciones, el Proveedor garantiza al
Distribuidor que:

6.1.1  El Proveedor tiene [o al momento de la entrega tendrd — suprimir
si no es apropiado] buen titulo respecto de las Mercaderias
suministradas al amparo de este contrato;

6.1.2  [El uso o reventa de las Mercaderias suministradas al amparo de este
contrato no infringird ningiin derecho de patente, disefio, derecho de
autor, marca u otro derecho de propiedad intelectual de cualquier tercero
— suprimir si no es apropiadof; y

6.1.3  Sujeto al Articulo 6.2, las Mercaderias suministradas al amparo
de este contrato [y su uso por cualquier cliente del Distribuidor
cumplird con las especificaciones acordadas para ellas y que estardn libres
de defectos en sus materiales o de fabricacion por un periodo de [noventa
(90) dias — especificar cualquier otro periodo] a partir de la entrega al
Distribuidor y cumplirdn con todos los requerimientos legales
aplicables sobre salubridad y seguridad.

6.2 El Proveedor no tendrad responsabilidad por ningin defecto en las
Mercaderias que surja por su uso y desgaste justo, ni por cualquier dafo
intencional, negligencia, o sometimiento a condiciones anormales de operacion,
incumplimiento de las instrucciones escritas del Proveedor, uso indebido o
alteracién de las Mercaderias sin la autorizacién del Proveedor, o cualquier
otro acto u omision por parte del Distribuidor, sus empleados o agentes ni por
parte de cualquier tercero.

[Opcion “6.3: En el caso de un incumplimiento del Proveedor con su garantia conforme
al Articulo 6.1.3 la responsabilidad del Proveedor se limitard a]:
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6.3.1  Reparar o (si ello no resulta prictico) reemplazar las Mercaderias en
cuestion; o

6.3.2  Reembolso de cualquier parte del precio de las Mercaderias en cuestion
que se hubiere pagado” [suprimir si no es apropiado].

[Opcion “6.4: En el caso de que el Proveedor no sea el fabricante de las Mercaderias,
el Proveedor, sin limitar ninguna otra de sus obligaciones, extenderd al Distribuidor el
beneficio de cualquier garantia u otro Término otorgado por el fabricante.” [suprimir si
no es apropiado].]

[Opcion (en sistemas de derecho comiin): “6.5 Todas las demds garantias u otros Términos,
expresos o implicitos por ley o de cualquier otro tipo, quedan excluidos en la medida mds
amplia permitida por la ley.”.]

Distribucion de las Mercaderias

7.1 El Distribuidor pondra todos sus esfuerzos comercialmente razonables
en promover, comercializar y distribuir las Mercaderias a lo largo del Territorio.

7.2 El Distribuidor pondra todo su esfuerzo comercial razonable en
distribuir la compraventa de Mercaderias de acuerdo con el Plan de Negocios
para la comercializacién y venta de las Mercaderias (el “Plan de Negocios”),
siendo el primer Plan de Negocios el que se incluye como anexo a este contrato.
El Distribuidor actualizara el Plan de Negocios anualmente, y en tanto no se
actualice el Plan de Negocios del afio anterior a éste seguira aplicando.

7.3 En relaciéon con la promocién, comercializacion y venta de las
Mercaderias el Distribuidor debera:

7.3.1  Dejar en claro en todas las operaciones con clientes y prospectos
de clientes de que estd actuando como Distribuidor de las
Mercaderias y no como agente del Proveedor;

7.3.2  Cumplir con todas las disposiciones legales aplicables;

7.3.3  (Sujeto al Articulo 3.10) mantener el nivel de inventario de
Mercaderias necesario para cubrir los requerimientos de los
clientes;

7.34 Mantener todos los inventarios de las Mercaderias que tenga
en condiciones apropiadas para su almacenaje y proporcionara
seguridad adecuada para las Mercaderias;

7.3.5 Asegurar a su propia costa con una compaiia aseguradora fiable
todos los inventarios de Mercaderias que tenga, por aquellos
riesgos en contra de los cuales normalmente asegurarian
comerciantes prudentes por lo menos hasta el valor reemplazo,
y exhibira a peticién del Proveedor informacion de este seguro
y el recibo actualizado de la prima;

7.3.6  [Proporcionar al Proveedor copias de sus listas de precios actualizadas —
suprimir si no es aplicable.]

[Comentario: Las Partes deberdn tomar en cuenta que en algunos
sistemas legales disposiciones como estas pueden tener implicaciones
legales en materia de competencia economica.|
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7.3.7  Proporcionar al Proveedor a su solicitud con copias de panfletos,
catalogos, manuales u otros materiales de promocién usados
por el Distribuidor con relacién a las Mercaderias;

7.3.8 Usar con relacion a las Mercaderias solo los materiales
publicitarios, promocionales y de mercadotecnia que sean
aprobados por escrito por el Proveedor;

739 Observar todas las direcciones e instrucciones que el
Proveedor le entregue razonablemente respecto a la promocién
y mercadotecnia de las Mercaderias, y no hard ninguna
afirmacion escrita u oral respecto de la calidad o adecuacién
de las Mercaderias sin el previo consentimiento por escrito del
Proveedor;

7.3.10 Emplear un namero suficiente de personal debidamente
calificado para cumplir con sus obligaciones conforme a este
contrato; y

7.3.11 Proporcionar un servicio posventa y de mantenimiento para los
clientes respecto a las Mercaderias a la satisfaccién razonable
del Proveedor durante la Vigencia y por un periodo de [seis (6)
meses — especificar cualquier otro periodo] luego de la terminacion de
este contrato.

7.4 El Distribuidor:

74.1  Mantendra libros completos y apropiados de todos los registros
que reflejen claramente toda la informacién, cotizaciones,
operaciones y proceder respecto de las Mercaderias, que
permitan al Proveedor, con un aviso anticipado, acceder a sus
cuentas y registros relativos a las Mercaderias para fines de su
inspeccion;

74.2  Proporcionar mensualmente al Proveedor un informe, en la
forma que el Proveedor pueda razonablemente requerir, de
todas las ventas de las Mercaderias que ha efectuado en el mes
previo y que contendra aquella informaciéon que el Proveedor
pueda razonablemente requerir;

74.3 Informara al Proveedor inmediatamente de cualquier cambio en
la propiedad o control del Distribuidor o de cualquier cambio en
su organizacion o método de hacer negocios que pueda afectar
el desempeno de los deberes del Distribuidor y de cualquier
otro cambio en su organizaciéon o método de hacer negocios que
pueda afectar el desempeno de las obligaciones del Distribuidor
conforme a este contrato; y

744 Consultar con los representantes del Proveedor de vez en
cuando para valorar el estado del Mercado en el Territorio, y
permitirles a ellos inspeccionar las instalaciones utilizadas por
el Distribuidor con relacion a la venta de las Mercaderias.

7.5  ElDistribuidordesempenarasusobligacionesrelativasalamercadotecnia,
promocién y venta de las Mercaderias y la prestaciéon de servicios posventa y
mantenimiento a su propia costa y con toda la debida habilidad, cuidado y
diligencia, y en todo momento actuara hacia el Proveedor diligentemente y de
buena fe en todos aquellos asuntos relacionados a este contrato.
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7.6 [Opcion 1: Aportacion del Proveedor hacia la mercadotecnia

“El Proveedor durante cada [aiio — especificar cualquier otro periodo] de la Vigencia
gastard no menos que [especificar monto] en mercadotecnia y promocion de las Mercaderias
en el Territorio.”.]

[Opcion 2: Aportacién del Distribuidor hacia la mercadotecnia

“El Distribuidor durante cada [afio — especificar cualquier otro periodo] de la Vigencia
gastard no menos que la cantidad especificada en el Plan de Negocios para ese [afio —
especificar cualquier otro periodo] en mercadotecnia y promocion de las Mercaderias en
el Territorio.”.]

8. Apoyo y capacitacion

8.1  El Proveedor de vez en cuando proporcionara al Distribuidor [sin costo
— suprimir si no es apropiado] muestras razonables de las Mercaderias, y los
folletos, catdlogos y manuales e informacion promocional actualizada respecto
de las Mercaderias como el Proveedor pueda considerar apropiado o como el
Distribuidor pueda razonablemente solicitar, para auxiliar al Distribuidor con
la venta de las Mercaderias en el Territorio.

8.2 El Proveedor procurara por todos los medios para responder como sea
factible cualquier pregunta técnica respecto las Mercaderias que se hagan
por el Distribuidor o sus clientes, y proporcionara al Distribuidor con apoyo
respecto a cualquier Mercaderia defectuosa.

[Opcion: “8.3 Durante el primer aiio de Vigencia:

8.3.1  El Proveedor pondrd a disposicion del Distribuidor (en el momento a ser
acordado y hasta por [especificar el nitmero] dias laborables) los servicios
de un empleado debidamente capacitado del Proveedor para auxiliar al
Distribuidor en la mercadotecnia de las Mercaderias; y

8.3.2  El Distribuidor podrd enviar al establecimiento del Proveedor (en el
momento a ser acordado por las partes y hasta por [especificar niimero]
dias laborables) hasta [especificar niimero] empleados del Distribuidor
debidamente calificados para recibir entrenamiento por el Proveedor
respecto de las Mercaderias y su mercadotecnia — suprimir si no es
apropiado.”.|

8.4  El Distribuidor:

8.4.1 Reembolsara al Proveedor por los gastos de traslado, hospedaje
y otros gastos razonablemente incurridos por los empleados del
Proveedor al proporcionar esos servicios; y

8.4.2 Respondera por los salarios y otros costos de empleo, gastos
de traslado, hospedaje y otros gastos incurridos por empleados
del Distribuidor que sean enviados al establecimiento del
Proveedor.” [Suprimir si no es apropiado.]

9. Propiedad Intelectual
9.1 El Proveedor concede al Distribuidor el derecho exclusivo/no-exclusivo

[suprimir como sea apropiado] para usar en el Territorio para la promocion,
mercadotecnia y venta de las Mercaderias las Marcas del Proveedor que se
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detallan en el anexo 5 y cualesquier otras Marcas usadas por el Proveedor con
relacion a las Mercaderias en cualquier momento durante la Vigencia que sean
notificadas por el Distribuidor (las “Marcas”) y cualquier patente, derecho de
autor, derecho sobre un disefio o cualquier otro derecho de Propiedad Intelectual
(“Propiedad Intelectual”) del Proveedor, en la medida necesaria para que ejerza
sus derechos y cumplir con sus obligaciones derivadas de este contrato.

9.2 El Distribuidor se asegurard que en cada referencia y uso que haga de
cualquiera de las “Marcas” por el Distribuir de las Mercaderias en cualquier
material de publicidad o mercadotecnia o de cualquier otra clase serd en la
manera aprobada por el Proveedor e incluird un reconocimiento, en la forma
aprobada por el Proveedor, de que es una Marca (o Marca Registrada) del
Proveedor.

9.3  El Distribuidor se abstendra de:

9.3.1 Modificar el empaque de las Mercaderias, salvo en la medida
que pudiera requerirse de acuerdo con la legislacion aplicable;

9.3.2  Alterar o remover las cualquiera de las Marcas a las Mercaderias,
o los nimeros u otra forma de identificacion utilizada o
relacionada con las Mercaderias;

9.3.3 Usar las Marcas de manera que pudieran modificarse de
cualquier modo sus rasgos distintivos o validez o la buena fama
del Proveedor;

934 Usar cualquier Marcas distintas a las Marcas para las
Mercaderias sin obtener la autorizacién previa y por escrito del
Proveedor;

9.3.5 Utilizar en el Territorio cualquiera de las Marcas u otros
nombres comerciales que puedan ser similares y puedan causar
confusion o engafo;

9.3.6  Usar cualquiera de las Marcas como parte del nombre
corporativo o del negocio del Distribuidor; o

9.3.7 Solicitar o registrar como una Marca o como nombre de
dominio en el Territorio o en cualquier otro lugar un nombre
o marca que sea igual o similar a cualquiera de las Marcas o
nombres de dominio del Proveedor, pero si el Distribuidor
solicita el registro cualquier Marca o dominio en violacién de
este Articulo, [detentard el beneficio de dicha solicitud o el registro en
depdsito para el Proveedor y — suprimir si no es apropiado] debera
transferirlo al Proveedor a su solicitud.

94  Salvo lo que esté previsto en este contrato, el Distribuidor no tendra
derechos respecto de ningin nombre comercial o Marcas utilizadas por el
Proveedor con relacién a las Mercaderias o con la buena fama mercantil
asociada a ellas, o respecto de cualquier otra Propiedad Intelectual del
Proveedor respecto de las Mercaderias.

9.5 El Distribuidor, a peticion y costa del Proveedor, suscribira un “contrato
formal de licencia” para al uso por el Distribuidor de las Marcas o cualquier
otra Propiedad Intelectual en el Territorio respecto de las Mercaderias, en la
forma que el Proveedor podra razonablemente requerir, bajo la condicién de
que las disposiciones de dicha licencia no sean mas onerosas o restrictivas que
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las contenidas en este contrato, y cuando sea apropiado auxiliard al Proveedor
en registrar dicha licencia en el Territorio.

9.6 El Distribuidor, a solicitud y expensas del Proveedor, tomard todos
aquellos pasos que el Proveedor pueda razonablemente requerirle para auxiliar
al Proveedor en conservar la validez y exigibilidad de las Marcas u otra
Propiedad Intelectual del Proveedor respecto de las Mercaderias.

9.7  El Distribuidor no llevara a cabo ni autorizara a ningan tercero a que
realice ningin acto que pueda o pudiera invalidar o ser incongruente con
cualquiera de las Marcas o cualquier otra Propiedad Intelectual del Proveedor
o de su licenciante respecto de las Mercaderias, y no autorizard a ningan
tercero a que lo haga.

9.8  El Distribuidor notificara de manera inmediata y completa al Proveedor
sobre cualquier infracciéon actual, inminente o sospecha de infraccién en el
Territorio de cualquiera de las Marcas u otra Propiedad Intelectual del
Proveedor respecto de las Mercaderias de la que tenga conocimiento el
Distribuidor, y de cualquier pretension o pretensiéon inminente de cualquier
tercero de que la importaciéon de las Mercaderias al Territorio, o su venta en
el Territorio, infringe la Marca u otros derechos de Propiedad Intelectual de
cualquier otra persona.

9.9 En el caso de un caso de infraccién o demanda:

99.1  El Distribuidor a solicitud y expensas del Proveedor tomara
todos los pasos necesarios para auxiliar al Proveedor en tomar
o defenderse de cualesquier procedimientos con relacién a la
infraccién o demanda; [y

9.9.2  El Proveedor tendrdi el control total de cualquier procedimiento o
negociacion relacionados con la infraccion o demanda — suprimir si no es

apropiado.]
[Opcion: Indemnizacion por infraccion de Propiedad Intelectual

“9.10 El Proveedor indemnizard al Distribuidor por cualquier pérdida, dasios y costas
a los que sea condenado o que sean incurridos por el Distribuidor como consecuencia de
cualquier demanda o amenaza de demanda planteada por cualquier tercero alegando que
la importacion de las Mercaderias al Territorio, o su venta el Territorio, o que el ejercicio
por el Distribuidor de cualesquier otros derechos otorgados por el Proveedor al amparo de
este contrato infringe la Marca u otra Propiedad Intelectual de cualquier otra persona,
sujeto a lo siguiente:

9.10.1  Salvo que se trate de una resolucion definitiva, el Distribuidor no pagard
ni aceptard tal reclamacion, ni comprometerd en ningiin procedimiento,
sin el consentimiento del Proveedor;

9.10.2  El Distribuidor no hard nada que pueda invalidar cualquier péliza
de seguro o cubertura que pueda tener con relacion a tal demanda o
amenaza de demanda, [y esta indemnizacion no aplicard en la medida
de que el Distribuidor recupere cualesquier suma conforme a dicha poliza
o cobertura (para lo cual el Distribuidor usard sus esfuerzos razonables
para lograr) — suprimir si no es apropiado];

9.10.3  El Distribuidor rendird cuentas al Proveedor por cualesquier dafios y
costas a los que sea condenado, o los que acepte pagar por, cualquier otra
persona respecto de tal demanda o amenaza; [y]
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10.

1.

9.10.4 El Distribuidor tomard cualesquier pasos que el Proveedor pueda
razonablemente requerir para atenuar o rveducir cualquier pérdida del
Distribuidor — suprimir si no es apropiado.”.|

Confidencialidad

10.1  Ambas partes comprenden y reconocen que, en virtud de este contrato,
podran recibir o enterarse de informacién que pertenezca o se relacione
con la otra parte, su negocio, sus Planes de Negocio, asuntos o actividades,
informacién que podra ser confidencial y propiedad de la otra parte y/o de
sus Proveedores y/o clientes ante quienes estan sujetos a un estricto deber de
confidencialidad (“Informacién Confidencial”).

10.2  Considerando que dicha Informacién Confidencial ha sido revelada o de
cualquier manera compartida con la otra parte para efectos del cumplimiento
con este contrato, cada parte se compromete, durante la vigencia, o con
posterioridad a la terminacion de este contrato, ya sea directa o indirectamente,
a no revelar, divulgar, o hacer un uso no autorizado de la cualquiera de la
Informacién Confidencial, salvo en la medida en que dicha Informacién
Confidencial:

10.2.1 Sea del dominio pablico al momento de ser revelada o entregada;

10.2.2 Luego de ser revelada o compartida, se vuelva del dominio
publico por un medio distinto a la violaciéon de esta disposicion;

10.2.3 Deba ser revelada en virtud de una ley, reglamento u orden de
autoridad competente (incluyendo cualquier 6rgano regulatorio
o gubernamental o bolsa de valores) por una de las Partes,
debiendo siempre que resulte factible, dar a la otra parte previo
aviso razonable a cualquier revelacién que se pretenda hacer.

10.3 A solicitud de la otra parte o a la terminacién de este contrato, cada
parte regresara o destruird todos los documentos o registros que consten en
cualquier medio o formato que contenga Informacién Confidencial que tenga
en su posesion o control y no conservara copia alguna de ellas.

104 Las disposiciones de este articulo 10 continuaran sin limite de tiempo,
no obstante la terminacién de este contrato por cualquier razén.

Responsabilidad

11.1  En caso de que los empleados de una parte visiten las instalaciones de
la otra parte para los fines de este contrato, la parte que los envia:

I1.I.I  Procurard que tales empleados cumplan con las regulaciones
en vigor en el establecimiento de esa parte en materia de
proteccion, seguridad y cualesquier otra regulacion vigente; y

11.1.2  Indemnizara por cualquier responsabilidad, costos, dafios y
expensas en la medida en que los mismos fueron causados por
cualquier acto u omisiéon negligente por cualquier empleado en
el establecimiento de la otra parte.

[Opcion: Limitacion de la responsabilidad del Proveedor
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12.

“11.2 Salvo lo que respecta la muerte o la lesion corporal sufrida por la negligencia del
Proveedor, el Proveedor no serd responsable ante el Distribuidor por ninguna declaracion
(a menos que sea fraudulenta), o cualquier garantia implicita, condicion u otro Término,
por cualquier lucro cesante, o cualquier daiio indirecto, especial o consecuencial o dario
(sea causado por la negligencia del Proveedor, sus sirvientes o agentes o cualquier otro) con
relacion al suministro de las Mercaderias (o cualquier incumplimiento en suministrarlas)
o su reventa por el Distribuidor, o que de cualquier otra manera tenga conexion con este
contrato.”|

[Comentario: Las Partes deberdn tomar en consideracion que en algunos sistemas legales
las limitaciones o exclusiones de responsabilidad podrin ser ineficaces, o podrin estar
sujetas a restricciones, y que el lenguaje de dichas disposiciones deberd en caso contrario
reflejar el derecho aplicable al contrato.|

Vigencia y terminacion

12.1  Este contrato iniciara su vigencia el dia de la firma por ambas partes o,
si la firma no ocurre de manera simultanea, cuando se otorgue la Gltima firma.
A menos que se dé por terminado antes conforme a los articulos 12.2, 12.3 o
12.4, este contrato continuara por un periodo de [especificar periodo].

[Comentario: La vigencia del contrato podrd verse limitada por razon de la ley aplicable
(por ejemplo, quizd tenga que limitarse a 5 aiios cuando la exencién de la UE a acuerdos
verticales sea relevante)].

[Opcidn: Terminacion por conveniencia

“12.2 Cualquier parte tendrd derecho a terminar este contrato en cualquier momento
mediante aviso por escrito dado con no menos de [especificar periodo] al otro.”.]

12.3  El Proveedor podra (sin limitar sus derechos conforme al Articulo 5.5)
dar por terminado este contrato con efectos inmediatos mediante aviso por
escrito al Distribuidor, si éste Gltimo omite pagar cualquier suma adeudada
por ella conforme a este contrato dentro de los [especificar plazo] dias de la fecha
de pago.

124  Cualquier parte (sin limitar ningin otro remedio) podra en cualquier
momento dar por terminado este contrato mediante aviso por escrito a la otra,
si:

12.4.1 La otra parte comete cualquier incumplimiento a este contrato
(v de ser remediable) omite remediar el incumplimiento dentro
de los [treinta (30) — especificar cualquier otro nitmero] dias luego de
ser requerido por escrito del cumplimiento para hacerlo; o

12.4.2 Laotra parte inicia un proceso de liquidacién, cae en bancarrota,
o hace un acuerdo con sus acreedores o le es designado un
interventor o administrador.

Comentario: Referencias a situaciones de insolvencia deberan
adaptarse para cada sistema legal en cuestion.

12.5 Para los fines del Articulo 12.4.1, un incumplimiento con cualquiera de
las disposiciones de este contrato seran considerados capaces de ser remediados
si la parte en incumplimiento puede cumplir con la disposicién en todos sus
aspectos distinto al momento de cumplimiento.
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[Comentario: En algunos sistemas legales podri ser conveniente no incluir una disposicion
sobre el incumplimiento, o incluir disposiciones mds detalladas respecto los derechos y
remedios de las Partes en estos casos.]

12.6 La terminacién de este contrato por cualquier razén no afectara:

12.6.1 Los derechos acumulados de cualquier parte, remedios,
responsabilidades incluyendo pagos pendientes a la fecha de la
terminacién; o

12.6.2 Laentradaen vigor o que continte en vigor cualquier disposicién
de este contrato que expresamente o por implicaciéon inicie o
continte su vigencia a la terminacion o con posterioridad.

13. Consecuencias de la terminacion

13.1 Las siguientes disposiciones cobrardn eficacia a la terminacién de este
contrato por cualquier a razon.

13.2  El Proveedor tendra derecho de recomprar del Distribuidor todo o parte
de los inventarios de las Mercaderias que detente el Distribuidor a su valor
factura o al valor con que aparezcan en los libros del Distribuidor, el que sea
menor, sujeto a las siguientes disposiciones:

13.2.1 El Proveedor serd responsable de contratar y pagar la
transportacion y el seguro;

13.2.2 El Distribuidor podra vender inventarios para los cuales hubiera
aceptado 6rdenes previo a la fecha de terminacién, o respecto
del cual el Proveedor, luego de haber recibido aviso por escrito
del Distribuidor dentro de [especificar periodo] posteriores a la
fecha de terminacién, no ejercite su derecho a la recompra; y

13.2.3 Para estos fines y en la medida necesaria, las disposiciones de
este contrato continuardn en plena vigencia.

13.3  El Distribuidor a su propia costa dentro de [especificar periodo] enviara al
Proveedor o dispondra de cualquier otra manera conforme a las instrucciones
del Proveedor de las muestras de las Mercaderias y cualquier material
publicitario, de mercadotecnia o ventas relativos a las Mercaderias que estén
en posesion del Distribuidor.

134 Las facturas pendientes enviadas por el Proveedor respecto de las
Mercaderias serdn pagaderas inmediatamente por el Distributor y las facturas
por mercaderias ordenadas previo a la terminacién por las cuales una factura
no se hubiera generado serdn pagaderos inmediatamente a la presentacion de
la factura.

13.5 El Distribuidor cesard en la promocién, mercadotecnia y publicidad
de las Mercaderias o en el uso de cualquiera de las Marcas o cualquier
otra Propiedad Intelectual del Proveedor salvo para los fines de vender las
Mercaderias respecto de las cuales el Proveedor no ejerza su derecho a la
recompra.

13.6 El Distribuidor a su propia costa cooperara con el Proveedor para
obtener la cancelacién de cualquier registro conforme al Articulo 9.5.

[Opcion: Acuerdo de no competir concluido el contrato
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14.

“13.7 Por un periodo de [un aiio — especificar otro menos| luego de la terminacién de este
contrato El Distribuidor no se ocupard, sea directa o indirectamente, en la manufactura
o distribucion en el lerritorio de cualquier mercaderias que puedan competir con alguna
de las Mercaderias.”

Comentario: Las implicaciones en las leyes de competencia deben ser revisadas conforme
a la ley aplicable. Esta redaccion se pretende que cumpla con la exencion a los acuerdos
verticales de la UE.]

Cambio de circunstancias (excesiva onerosidad sobreviniente)

[Comentario: Las Partes deberdn tener libertad para consultar entre ellas en caso de
existir un cambio de circunstancias — especialmente una que torne excesivamente oneroso
el cumplimiento para una de las partes. Sin embargo, una PYME solo debe incluir la
opcion del Articulo 14.4 (derecho de referir a los juzgados/tribunal arbitral para hacer
una revisién o dar por terminado el contrato) si i) la PYME considera poco probable que
vaya a ser utilizada en su contra por una parte ubicada en una posicion tdctica superior
0 ii) el derecho de referir a un juzgado/tribunal arbitral es ya un derecho existente bajo la
ley aplicable en el caso de existir excesiva onerosidad.|

14.1 Cuando el cumplimiento de este contrato se torne mas oneroso para
una de las Partes, esa parte continuara obligada a cumplir sus obligaciones
sujeto a las siguientes disposiciones sobre el cambio de circunstancias (excesiva
onerosidad sobreviniente).

14.2  Sin embargo, si después del momento de la celebracién de este contrato,
ocurrieran eventos que no hubieran sido contemplados por las Partes y que
alteren de modo fundamental el equilibrio de este contrato, poniendo una
excesiva carga en una de las Partes en el cumplimiento de sus obligaciones
contractuales (excesiva onerosidad sobreviniente), esa parte tendrd derecho a
solicitar la revision de este contrato siempre que:

14.2.1 Los eventos no pudieran haberse tomado en cuenta
razonablemente por la parte afectada al momento de la
celebracion de este contrato;

14.2.2 Los eventos estan mas alla del control de la parte afectada; y

14.2.3 El riesgo de los sucesos no es uno que, conforme a este contrato,
la Parte afectada hubiera tenido que soportar.

14.3 Cada parte de buena fe considerara cualquier propuesta seria de revisién
enviada por la otra parte en el interés de la relacion entre las Partes.

[Opcion (agregar si se desea; de lo contrario suprima si no es aplicable o exigible conforme
a la ley que rige al contrato —vea comentario al inicio del articulo 14):

“14.4 Si las Partes no logran un acuerdo sobre la revision solicitada dentro de
[especificar tiempo limite de ser apropiado], una parte podrd acudir al procedimiento de
solucion de controversias previsto en el Articulo 23. El [juzgado/tribunal arbitral] tendrd
la facultad de hacer cualquier revision a este contrato que considere justo y equitativo en
las circunstancias o de dar por terminado este contrato en una fecha y bajo los términos
a sefialarse.”.|
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15.

16.

Fuerza mayor

151 Se entenderd por “fuerza mayor™ guerra, emergencia, accidente,
incendio, sismo, inundacién, tormenta, huelga industrial o cualquier otro
hecho o impedimento que la parte afectada pruebe que estuvo fuera de su
control y que no pudo haber razonablemente previsto los hechos al momento
de la celebracion del presente contrato, o evitar o superar los hechos 6 de evitar
0 superar sus consecuencias.

15.2  No se considerara que la parte afectada por los hechos de fuerza mayor
ha incumplido con las obligaciones contractuales afectadas por los hechos de
fuerza mayor previstas en este contrato, ni serd responsable ante la otra, por
cualquier retraso en el cumplimiento o el incumplimiento de cualquiera de
sus obligaciones en la medida en que la demora o incumplimiento se deban
a hechos de fuerza mayor que hayan sido debidamente notificados a la otra
parte de conformidad con el Articulo 15.3. El momento para el cumplimiento
con esa obligacién se aplazara, sujeto a lo previsto en el Articulo 15.4.

15.3 Sise presenta un hecho de fuerza mayor que afecte o tenga la posibilidad
de afectar a las partes en el cumplimiento con cualquiera de sus obligaciones
contempladas en este contrato, la parte afectada notificara a la otra parte
dentro de un plazo razonable sobre la naturaleza del hecho en cuestion y el
efecto que tiene en su capacidad de cumplir.

154 Sicualquiera de las partes se ve impedida o retrasada en el cumplimiento
de cualquiera de sus obligaciones asumidas en el presente contrato por causa de
fuerza mayor por un periodo continuo superior a tres [especificar otra cantidad]
meses, la otra parte tendra derecho de terminar el contrato mediante aviso
fehaciente dado a la otra Parte afectada por la fuerza mayor.

[Alternativa: Si se prefiere, reemplace el Articulo 15.4 con la siguiente alternativa:

“15.4 Si cualquiera de las partes se ve impedida o retrasada en el cumplimiento de
cualquiera de sus obligaciones asumidas en el presente contrato por causa de fuerza
mayor por un periodo continuo superior a tres [especificar otra cantidad] meses, las
Partes negociardn de buena fe, y hardn sus mejores esfuerzos para acordar sobre las
modificaciones a este contrato ¢ acerca de posibles acuerdos alternativos que puedan
resultar justos y razonables con miras a aligerar sus efectos; pero si no acuerdan sobre
tales modificaciones o arreglos dentro de un periodo de 30 dias [especificar cualquier otra
cantidad], la parte no afectada por los hechos de fuerza mayor tendrd derecho a terminar
este contrato dando aviso fehaciente a la Parte afectada por la fuerza mayor.”.]

Garantias generales

16.1 Cada parte garantiza a la otra parte que:
16.1.1 Tiene autoridad para celebrar el presente contrato;

16.1.2 El firmante de este contrato estd autorizado para actuar a
nombre de esa parte y tiene plenos poderes para suscribir este
contrato a nombre de esa parte;

16.1.3 La celebracién y cumplimiento de este contrato por esa parte
no significarad un incumplimiento contractual u otra obligacién
debida por una parte a cualquier otra persona, derechos de
ninguna otra persona o ninguna otra disposicion legal;
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17.

18.

19.

16.14 Le celebracién y cumplimiento de este contrato por esa parte
no requiere de autorizacién gubernamental ni de ningtn otra
aprobacién o, si tal aprobaciéon se requiere, esta ya ha sido
obtenida; y

16.1.5 En todo momento durante la Vigencia de este contrato cumplira
con los Términos de cualquier otra autorizacién gubernamental
y mantendrd vigente cualquier autorizacién, consentimiento,
notificaciones, registros u otra forma legal requerida u otros
requisitos legales para el cumplimiento por esa parte de sus
obligaciones contempladas en este contrato.

Clausula de integracion

17.1  Este contrato establece el acuerdo completo entre las Partes. Ninguna
parte ha celebrado este contrato fidindose en una declaracion, garantia o
promesa de la otra parte que no esté expresamente mencionada o referida en
este contrato. Este Articulo no excluird la responsabilidad por declaraciones
fraudulentas. [Agregar cuando sea relevante: “Este contrato reemplaza cualquier acuerdo
previo o entendimiento anterior entre las partes con respecto al objeto del presente.”]

17.2  Este contrato no podra ser variado salvo por acuerdo de las Partes por
escrito (que podra incluir correo electrénico). [Agregar donde se incluye el Articulo
1.4: “O de conformidad con el articulo 14.4”.]

Avisos y escritos

18.1 Cualquier aviso que se requiera conforme a este contrato se hara por
escrito (que podra incluir correo electrénico) y podra ser notificado dejandolo
o enviandolo al domicilio de la otra parte especificada en el Articulo 18.2
siguiente, de una manera que se asegure que pueda probarse la recepcion del
aviso.

18.2 Para los fines del Articulo 18.1, los detalles de notificacion son los
siguientes, a menos que otros detalles hayan sido debidamente notificados de
conformidad con este Articulo:

a) Para el Proveedor:

b) Para el Cliente:

No hay sociedad o agencia

Nada en este contrato i) se interpretard a manera de que se constituye una
sociedad de derecho entre las Partes, ii) que se designa a una parte agente
de la otra para cualquier propésito o iii) dara derecho a cualquier parte para
comprometer o vincular a la otra (o ningtin miembro de su respectivo Grupo)
de manera alguna.
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20.

21.

Cesion y subcontratacion

20.1 Este contrato es personal a las Partes y ninguna de las partes podra sin
la autorizacién previa por escrito de la otra:

20.1.1 Ceder, hipotecar, gravar o de cualquier otra manera transferir
o negociar con, o crear un fideicomiso sobre, cualquiera de sus
derechos; o

20.1.2 Subcontratar o de cualquier otra manera delegar en todo o en
parte sus derechos u obligaciones derivadas de este contrato
hacia otra persona.

Efecto de disposiciones invalidas o inejecutables

21.1  Si alguna disposiciéon de este contrato es declarada por un juzgado u
otra autoridad competente que es invalida o inejecutable en todo o en parte,
este contrato continuara valido respecto de sus demas disposiciones, a menos
que se desprenda de las circunstancias que (sin la disposicion declarada nula e
invélida) las partes no hubieran celebrado este contrato.

21.2  Las Partes usaran todos sus esfuerzos razonables para reemplazar las
disposiciones declaradas nulas e invalidas por disposiciones que sean validas
conforme a la ley aplicable y se acerquen lo mas posible a su intencién original.

[Agregar cuando sea relevante:] 22. Autorizaciones

23.

22.1 Este contrato estd condicionado a la obtencion previa de las siguientes
autorizaciones [especificar las autorizaciones u otras condiciones requeridas, por
ejemplo, de autoridades gubernamentales o regulatorias].

22.2  La parte responsable de obtenerla hara todo su esfuerzo razonable para
obtener tales autorizaciones y notificardn a la otra parte rdpidamente sobre
cualquier dificultad con la que se encuentren.

Solucion de controversias

Cualquier disputa, controversia o demanda derivada o relacionada con el
presente contrato, incluyendo su celebracion, interpretacion, cumplimiento,
incumplimiento, terminaciéon o invalidez serd dirimido bajo las reglas de
[especificar la institucion de arbitraje] por [especificar el niimero de drbitros, por ejemplo,
drbitro tinico o, en caso de ser apropiado, tres drbitros| designados de conformidad
con tales reglas. El lugar del arbitraje sera [especificar]. El idioma del arbitraje
sera [especificar].

[Las siguientes son alternativas a designar a una institucion arbitral especifica conforme
al Articulo 23.
Alternativa 1: Ad hoc arbitraje

Cualquier disputa, controversia o demanda derivada o relacionada con el presente
contrato, incluyendo su celebracion, interpretacion, cumplimiento, incumplimiento,
terminacion o invalidez, serd dirimido definitivamente bajo las reglas de UNCITRAL
[especificar otras reglas] por [especificar el niimero de drbitros, es decir arbitro tinico o,
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24,

25,

en caso de ser apropiado, tres drbitros| designados por [especificar nombre de persona o
entidad que designa]. El lugar del arbitraje serd [especificar]. El idioma del arbitraje serd

[especificar].]
[Alternativa 2: Tribunales Estatales

Cualquier disputa, controversia o demanda derivada o relacionada con el presente contrato,
en particular su celebracion, interpretacion, cumplimiento, incumplimiento, terminacion
0 invalidez, serd dirimido de manera definitiva por los tribunales de [especificar lugar y
pais] los cuales gozardn de jurisdiccion exclusiva.]

Idioma del contrato

Este contrato ha sido negociado y celebrado en [inglés]. Podra ser traducido a
cualquier otro idioma para fines practicos, pero la version en [inglés| prevalecera
en caso de cualquier duda.

Derecho aplicable

[Alternativa 1: “Aquellas cuestiones relativas a este contrato que no estén expresamente
resueltas en las disposiciones del mismo se regiran por la Convencion de las Naciones
Unidas sobre los Contratos de Compraventa Internacional de Mercaderias (Convencion
de Viena de 1980 sobre la Compraventa), en lo sucesivo, mencionada como la CISG) ast
como por los Principios UNIDROIT sobre los Contratos Comerciales Internacionales, y
en la medida en que dichas cuestiones no sean cubiertas por la CISG o por los Principios
UNIDROIT, por referencia a [especificar la ley nacional relevante].”.]

[Alternativa 2: “El derecho [especificar la ley nacional] se aplicard al presente contrato.”]
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Anexo 1: Las Mercaderias

Anexo 2: Cantidades minimas a comprar

Anexo 3: Cantidades minimas/maximas a ordenar

Anexo 4: Téerminos de suministro

1. Cantidad de Mercaderias

L1 [Sujeto al Articulo 2.4 de este contrato — suprimir si no es apropiado], la
cantidad de Mercaderias a ser suministradas por el Proveedor seran las que se
mencionen en cada orden enviada por el Distribuidor (de ser confirmada por
el Proveedor).

1.2 [Cada orden estard sujeta a las cantidades minimas/mdximas especificadas en el
anexo 3 — suprimir si no resulta apropiado].

1.3 [El Vendedor se reserva el derecho de entregar hasta [especificar] % mds
o [especificar] % menos que la cantidad ordenada sin ajuste de precio, y la cantidad
entregada serd considerada la cantidad ordenada — suprimir si no resulta apropiado.|

2. Entrega de las Mercaderias

Las Mercaderias seran entregadas al Proveedor de acuerdo con los siguientes
términos (con referencia a los Incoterms mas recientes de la Ciamara de
Comercio Internacional a la fecha de la celebracién de este contrato): En
tabrica/FOB [especificar si por mar o por aire] / Otro [especificarlo].

[Comentario: Suprima o complete como resulte aplicable.]
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3. Inspeccion de las Mercaderias
[Opcion: Inspeccion previo a la entrega]

“El Proveedor [a su propia costa — suprima si no es aplicable] se hara cargo de las
pruebas e inspeccion de las Mercaderias en las instalaciones del Proveedor
antes del envio [por — especificar organizacion]. [El Proveedor no tendrd responsabilidad
por reclamacion alguna respecto a cualquier defecto en las Mercaderias que hubieran
sido aparentes al inspeccionarse y que se haga luego del envio — [suprimir si no resulta
apropiado].”|

[Opcion: Inspeccion posterior a la entrega

“El Distribuidor efectuard, dentro de los [siete (7) — especificar cualquier otro periodo] dias
después del arribo de cada entrega de Mercaderias a las instalaciones del Distribuidor,
inspeccionar las Mercaderias a su propia costa y notificar al Proveedor por escrito respecto
de cualquier defecto en las Mercaderias o cualquier otro asunto por razon el Distribuidor
alegue que las Mercaderias entregadas no se conforman con este contrato, y que sea
evidente a su inspeccion — suprima si no es aplicable”.]

4. Documentos

El Proveedor pondrd a disposicién del Distribuidor (o presentard al banco
especificado por el Distribuidor) los siguientes documentos:

[Especificar documentos, por ejemplo lista de empaque / documentos de seguro / certificado
de origen / certificado de inspeccion / documentos de aduana / otros documentos.]

5. Transmisién del riesgo

El riesgo por el dano o pérdida de las Mercaderias [y la propiedad sobre las
Mercaderias — suprimir si no es apropiado] pasara al Distribuidor de conformidad
con el Incoterm aplicable o de cualquier otra forma al momento de la entrega
de las Mercaderias.

[Opcion: “6.  Reserva de dominio

6.1  No obstante la entrega y la transmision del riesgo de las Mercaderias, o cualquier
otra disposicion en este contrato, la propiedad sobre las Mercaderias no pasard al
Distribuidor sino hasta que el Proveedor hubiera recibido el pago total del precio por las
Mercaderias.

6.2 Hasta que se transmita la propiedad de las Mercaderias al Distribuidor:

6.2.1  El Distribuidor cuidard las Mercaderias del Proveedor, y mantendri
dichas Mercaderias separadas de aquellas propiedad del Distribuidor y
de terceras personas, debidamente almacenadas, protegidas y aseguradas
¢ identificadas como Propiedad del Proveedor;

6.2.2  Si ninguna de las circunstancias referidas en el Articulo 7.4.2 de este
contrato han acontecido respecto al Distribuidor, el Distribuidor podrd
revender o usar las Mercaderias en el curso ordinario de su negocio (en
cuyo caso la propiedad en las Mercaderias se considerard que pasa al
Distribuidor);

6.2.3  Condicionado a que las Mercaderias no hubieran sido vendidas o
consumidas, el Proveedor podrd en cualquier momento requerirle al
Distribuidor que entregue al Proveedor aquellas Mercaderias por las que
el Proveedor no hubiera recibido el pago total, y si el Distribuidor omite
cumplir, el Proveedor podri ingresar a las instalaciones del Distribuidor
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6.2.4

o de cualquier otro tercero en donde las Mercaderias estén almacenadas
_y tomar posesion de las Mercaderias; y

El Distribuidor no dard en prenda ni gravard de manera alguna las
Mercaderias propiedad del Proveedor por cualquier endeudamiento, pero
si el Distribuidor lo hace todas las sumas que le adeude el Proveedor al
Distribuidor se vencerdn se tornardn inmediatamente exigibles.”.|

[Comentario: Las Partes deberdn tomar en consideracion que en algunos
sistemas legales una disposicion sobre la reserva de dominio no es factible,
0 puede resultar ineficaz en caso de insolvencia del Distribuidor, o que
quizd no se pueda ingresar a las instalaciones del Distribuidor sin contar
con una orden judicial. Una disposicion de reserva de dominio no serd
apropiada en aquellos casos en los que el contrato requiera que el pago se
haga antes o después de la entrega.|

Anexo 5: Marcas del Proveedor

FECHA'Y FIRMA DE LAS PARTES

Proveedor Distribuidor

Firma Firma



Capitulo 7

Agencia Comercial Internacional

Este Contrato Modelo incluye las disposiciones mas cominmente aceptadas
para regir las relaciones entre un Principal y un Agente Comercial.

1.

El Contrato Modelo presentado en este capitulo, ha sido elaborado para
que sea utilizado como herramienta juridica en operaciones comerciales
relativas a la introduccién, promocion, negociaciéon y celebracién
de ventas de mercaderias o servicios por un Agente independiente a
nombre de un Principal, dentro de un territorio definido.

La razén principal para designar a un Agente se presenta cuando el
Principal no puede llevar a cabo la introduccion, promocién, negociacion
y celebracién de ventas de bienes o servicios en un territorio particular
por su cuenta, o cuando no desea llevar a cabo las inversiones necesarias
que se requieran.

El Agente podra ser una persona fisica o una compania. Cuando el Agente
es una persona fisica, bajo ninguna circunstancia podrd considerarse a éste como
un empleado del Principal.

La fortaleza del Agente radica en sus contactos con los clientes y sus debilidades
derivan del hecho de que dichos clientes pertenecen al Principal. Esto explica
porqué, en muchos paises, como los paises de la UE, existen leyes de orden
publico que buscan proteger los derechos del Agente, especialmente a
partir de la terminacién del contrato.

Las Partes estin sujetas a leyes obligatorias de orden piiblico que seran de
aplicacion no obstante la eleccién de la ley aplicable al contrato que
puedan hacer las Partes. Tales disposiciones son obligatorias, lo que
significa que las Partes no pueden ignorarlas o decidir no aplicarlas.
Estas disposiciones pueden restringir la validez de ciertas disposiciones
del contrato, y podran permitir que un tribunal reduzca o amplie las
obligaciones de las Partes.

Por ello se recomienda que previo a que las Partes inicien cualquier
negociacién que primero verifiquen si el contrato de agencia que se
contempla pudiera ser afectado por dichas leyes de orden publico.

Cuando el contrato de agencia se refiere a mercaderias, puede darse el
caso que el Principal sea el fabricante de estas mercaderias o que no lo
sea. El Principal podria ser, por ejemplo, un distribuidor.
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10.

El propdsito principal del contrato es establecer el nivel de las obligaciones
de cada una de las partes hacia la otra, como la autoridad del Agente
para obligar al Principal (Articulo 2.2), o para recibir pagos a su
nombre (Articulo 2.3), la obligacién del Principal de aceptar las 6rdenes
transmitidas por el Agente (Articulos 3.4 y 3.5), la informacién que el
Principal debe transmitir al Agente, tales como las érdenes minimas,
cualquier cambio en la cantidad de mercaderias o servicios, precio, etc.
(Articulos 3.3, 3.7), el minimo de érdenes (Articulo 4), publicidad, ferias
y exposiciones (Articulo 5), ventas por Internet (Articulo 6), acuerdos
de no competencia (Articulo 7), marcas y derechos de propiedad
(Articulo 9), exclusividad (Articulo 10) comisiones (Articulos 11
y 12), consecuencias de la terminaciéon (Articulo 14 y 15) y cesiéon y
designacion de subagentes (Articulo 19).

Las Partes deberan revisar las alternativas y opciones propuestas y suprimir
aquellas que sean irrelevantes a la intencion coman de las Partes.

Las cldausulas estandarizadas han sido incorporadas, incluyendo la
responsabilidad financiera del Agente (clausula opcional 13), fuerza
mayor — excusa por el incumplimiento (Articulo 16) y cambio de
circunstancias (excesiva onerosidad sobreviniente) (Articulo 17).
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CONTRATO MODELO ITC PARA UNA AGENCIA
COMERCIAL INTERNACIONAL

PARTES:
Principal

Nombre (razén social)

Representada por (nombre y apellido, domicilio, cargo, titulo de la
representacion)

Referido como el “Principal”

Agente

Nombre (razén social)

Pais de constituciéon y (de ser apropiado) nimero de registro mercantil y de
licencia (de ser apropiado)

Representada por (nombre y apellido, domicilio, cargo, titulo de la
representacion)

[Afiadir cualquier informaciéon adicional requerida, por ejemplo la identidad fiscal de las
Partes]

Referido como el “Agente”

Colectivamente “las Partes”
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A. El Principal se dedica al negocio en el (campo/provisién/suministro) de
[especificar].
B. El Agente se dedica como parte de su negocio a la (introduccion y)

[suprimir si no es relevante] la promocién de la venta de mercaderias (o
servicios) con relacién a [especificar].

C. El Principal desea designar al Agente para (introducir y) [suprimir si

no es relevante] promover la venta de aquellas mercaderias (o servicios)
relacionados al negocio del Principal, y el Agente esta dispuesto a
promover la venta de dichas mercaderias (o servicios), en los términos
de este contrato.

Alcance de la designacion

1.1 El Principal nombra al Agente como su Agente comercial, para promover
la venta de producto(s) (o servicios) dentro del territorio (y en los canales de
promocion) que se definen mas adelante.

1.2 Producto(s) (o servicio(s)). El (los) siguientes producto(s) (o servicio(s)
seran promovidos por el Agente de conformidad con este contrato: [describir el

(los) producto(s)/servicio(s)]

1.3 Territorio. El (los) producto(s) (o servicio(s)) serdn promovidos por el
Agente de acuerdo con este contrato dentro del siguiente territorio: [describir el
territorio]

1.4  Canal(es) de promocion. [Suprimir si no es relevante] El (los) producto(s)
(o servicio(s)) seran promovidos por el Agente a través de los siguientes canales
de promocion: [describir los canales de promocion]

Comentario: Las Partes pueden limitar el alcance del contrato de agencia a ciertas
categorias de clientes. Respecto a la identificacion de los canales de promocion, las Partes
pueden hacer una lista de las categorias que caen dentro de este contrato (vendedores al
menudeo ¢ minoristas, usuarios industriales, distribuidores en masa), o hacer una lista
de las categorias a las cuales el contrato no se aplicard.
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2.

Obligaciones del Agente

2.1 En la ejecucién de sus actividades, el Agente actuard por los intereses
del Principal y actuara de manera diligente y de buena fe.

2.2 El Agente (introducird) [suprimir si no es relevante] el (los) producto(s)
(o servicio(s)) y promovera la venta de aquellos producto(s) (o servicios) en el
territorio (y en los canales de promocion) [suprimir si no es relevante] conforme
a los términos acordados en este contrato. El agente no tiene autoridad para
celebrar contratos a nombre del Principal o de obligarlo de manera alguna,
pero transmitird las ofertas que reciba al Principal.

[Alternativa (cuando el Agente tiene la autoridad para obligar al Principal): “2.2 El
Agente (introducird) el (los) producto(s) (o servicio(s)) [suprimir si no es relevante],
promoverd, negociard y concluird la venta de los producto(s) (o servicio(s)) en el territorio
(y en los canales de promocion) [suprimir si no es relevante] de conformidad con los
términos acordados en este contrato. El Agente transmitird cualquier orden recibida al
Principal.”.]

2.3 El Agente no tiene derecho a recibir pagos a nombre del Principal sin
su previa autorizacion por escrito. Si el Agente ha sido autorizado, debera
transmitir los pagos tan pronto como sea posible al Principal y hasta entonces
conservara el dinero en dep6sito y por separado a cuenta del Principal.

24 El Agente observard estrictamente las disposiciones contractuales
comunicadas por el Principal y llamara la atencién a los clientes sobre los
términos y condiciones de compraventa (particularmente el plazo para entrega,
precio y pago) comunicados por el Principal.

2.5  ElAgenteactuard con todadiligenciay mantendra al Principal informado
sobre su actividad, las condiciones del Mercado y el estado de la competencia.
El Agente proporcionara toda la informacién necesaria en [especificar idioma]
al Principal sobre las leyes y reglamentos vigentes dentro del territorio que
tenga a su alcance, aplicables al (los) producto(s) (o servicio(s)) asi como a su
actividad. Ademas, el Agente enviara cada (tres meses) [especificar cualquier otro
plazo] un informe de sus actividades.

2.6 El Agente desempenara sus actividades de manera independiente, y en
ningun caso, sera considerado como un empleado del Principal.

Obligaciones del Principal

3.1  En su relacion con el Agente, el Principal debe actuar con lealtad y de
buena fe.

3.2 El Principal remunerara al Agente conforme a los términos de comisién
y de pago que se contemplan en este contrato.

3.3 El Principal informara al Agente previo a que inicie a dar cumplimiento
con sus obligaciones mencionadas en el parrafo 2.2 de las 6rdenes minimas que
debera recibir el Principal para poder proveer el (los) producto(s) (o servicio(s)).

34  Adicionalmente el Principal informara sin demora al Agente de su
aceptacion, rechazo o no ejecucién de cualquiera de las ofertas/6rdenes
transmitidas por el Agente.

3.5  El Principal no rechazara las ofertas/6rdenes del Agente a menos que:



134

Capitulo 7 — Agencia Comercial Internacional

3.5.1  Existan dudas justificadas sobre la solvencia del cliente apoyada
por cualquier evidencia escrita.

3.5.2 La oferta no retina las expectativas del Principal en cuanto a la
imagen y estandares.

3.5.3 La suma de las érdenes recibidas por el Agente sean por un
ntimero menor a las érdenes minimas descritas en el parrafo
3.3.

3.6 Los rechazos injustificados del Principal a las ofertas/6rdenes seran
considerados como un incumplimiento del contrato por el Principal.

3.7  El Principal informara inmediatamente al Agente de cualquier cambio
en el rango de producto(s) (o servicio(s)) sus precios, condiciones de venta o
términos de pago asi como cualquier cambio a las especificaciones técnicas
o capacidad de suministro de los producto(s) (o servicio(s)). Si el Principal
considera que su capacidad de suministro sera significativamente menor que la
expectativa normal del Agente, informara al Agente sin demora.

3.8  El Principal proporcionara al Agente, de manera gratuita, toda la
informacién y documentacién requerida para la ejecucién de este contrato,
incluyendo, pero sin limitarse, a los términos y condiciones de venta, listas de
precios y a los documentos técnicos.

3.9  Ademas, el Principal mantendrd al Agente informado de cualquier
comunicacion relevante con o para la atencion de los clientes en el territorio.

Ordenes minimas

4.1  El Agente debera cumplir con los objetivos de 6rdenes minimas anuales
mencionadas en el anexo 1.

4.2 Estos objetivos se revisardn anualmente [especificar cualquier otro periodo].

4.3 Si al final del ano [especificar cualquier otro periodo], el Agente no cumple
con el nimero/volumen minimo de 6rdenes aplicables para tal afo, el Principal
tendra derecho, previo aviso de por lo menos un mes y no méas de dos meses
[especificar cualquier otro periodo] luego de concluir ese afno, a su eleccion:

43.1 A dar por terminado el presente contrato, conforme al
Articulo 14;

4.3.2 A cancelar la exclusividad del Agente (cuando ello resulte
aplicable); o

4.3.3 A reducir la extensién del territorio, mediante la exclusién de
territorios en los que el Agente ha hecho menos promocioén.

Publicidad, ferias y exposiciones
5.1  Las Partes han acordado sobre la campana de publicidad a realizarse en
el territorio.

5.2 El costo de toda la campana de publicidad acordada serd a cargo del
Principal.
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[Alternativa: “5.2 El costo de las campaiias acordadas serdn prorrateadas entre las
Partes como sigue:

Principal: ........cccooveveneinn %
AGENLE: e %]

5.3 El Principal proveera al Agente, sin costo, con cualesquier contenido
y materiales de publicidad relacionados a los producto(s) (o servicios(s))
necesarios para el cumplimiento de este contrato.

[Opcion: “5.4 El Principal también autorizard al Agente para que elabore contenidos y
materiales publicitarios para ser usados con relacion a los producto(s) o servicio(s) y no
para otros fines. Todos los contenidos y materiales preparados por el Agente relacionados
a los producto(s) (o servicio(s)) se conformarin estrictamente con los lineamientos del
Principal y sus politicas de mercadotecnia.”]

5.5 Entodo caso, el Agente se asegurara de que la campafa publicitaria asi
como el contenido y materiales de publicidad cumplan estrictamente con las
leyes y reglamentos locales.

5.6  Las Partes participaran en las ferias y exposiciones dentro del territorio
listado en el anexo 2.

5.7  El Principal soportara los gastos y expensas incurridos por la
participacién en la feria o exposicion.

[Alternativa: 5.7 El costo de la participacion acordada del Agente serd prorrateado entre
las Partes como sigue:

Principal: .........cccccoecvecnace. %
AGENLE: e %]

6. Internet

El Agente no esta autorizado para hacer mercadotecnia o publicidad para la
venta de las mercaderias o sus actividades como Agente del Principal en el
Internet sin la previa autorizacién escrita del Principal.

1.  No competencia

[Comentario: Las Partes quizd descen extender los términos de la cldusula de no
competencia hasta luego de terminado el contrato. En su caso, las partes deberdn tomar en
consideracion las disposiciones obligatorias de la Directiva de la CE, del 18 de diciembre
de 1986 y de otros sistemas legales que pudieran restringir la validez de dicha clausula y
permitir a un tribunal la reduccion de las obligaciones de las Partes.]

7.1 El Agente se compromete a no competir con el Principal y a no entrar
en una relacién comercial con competidores del Principal durante la vigencia
de este contrato.

7.2 En particular, el Agente se obliga a no representar, fabricar, proveer o
vender directa o indirectamente, en el territorio (y en los canales de promocién)
cualesquier producto(s) (o servicio(s)) idénticos a los producto(s) (o servicio(s))
que compitan con los producto(s) (o servicio(s)) sin el previo consentimiento
del Principal.
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[Opcion: “7.3 Sin embargo, el Agente podrd representar, fabricar, proveer o vender los
producto(s) (o servicio(s)) que no estén compitiendo con los producto(s) (o servicio(s)),
debiendo previamente informar al Principal de tal actividad.”.|

[Opcion: “7.4 El Agente informard al Principal acerca de la existencia de cualesquier
acuerdo previo, que vincule al Agente, respecto de cualesquier otro(s) producto(s) (o
servicio(s)), sea como fabricante, representante, Agente o vendedor al menudeo, y en lo
subsecuente mantendrd al Principal informado sobre de tal actividad. Respecto a esta
obligacion, el Agente declara que, a la fecha en que se firma el presente contrato, que
representa (ylo fabrica, distribuye, vende directa o indirectamente), las mercaderias (o
servicios(s)) detalladas en el anexo 3. El ejercicio de dicha actividad por el Agente de
ninguna manera causard perjuicio o impedird el cumplimiento de sus obligaciones hacia
el Principal en el presente contrato.”.]

[Opcion: “7.5 Esta obligacion permanecerd vigente por un periodo de dos [especificar otro
niimero] aiios luego de la terminacion de este contrato.”.]

Restriccion territorial

8.1  El Agente no solicitard 6rdenes (ni negociard ni celebrard contratos)
[suprimir si no es aplicable] fuera del territorio, a menos que sea expresamente
acordado con el Principal.

8.2 El Agente notificard al Principal de cualquier solicitud que provenga
de fuera del territorio. Tal notificacién no dara derecho al Agente a comisién
alguna.

Marcas y derechos de propiedad

9.1  EI Principal por medio del presente otorga al Agente el derecho de usar
las marcas, nombres comerciales o propiedad intelectual con relaciéon a los
producto(s) (o servicio(s)) para los fines de ejercer sus derechos y cumplir con
sus obligaciones derivadas de este contrato.

9.2 EI Agente usard las marcas del Principal, sus nombres comerciales y
propiedad intelectual con relacién a los producto(s) (o servicio(s)) en la forma
y manera especificada por el Principal y en el interés del Principal, y no de
manera distinta.

9.3  Cualquier uso de las marcas, nombres comerciales o propiedad
intelectual del Principal en el papel membretado, material publicitario u otros
materiales del Agente cuyo destinatario sean terceros o el Internet requeriran
del consentimiento previo del Principal.

94  El Agente acuerda que no registrard, ni permitir, ni favorecerd el
registro por terceros de cualquiera de las marcas en el territorio. El Agente
ademds acuerda en no incluir las marcas en su nombre comercial o en la
denominacién de la compaiia.

9.5  El Agente notificard al Principal de cualquier infraccién a las marcas del
Principal, nombres comerciales y simbolos u otros derechos de propiedad de la
que pueda tener conocimiento.



Capitulo 7 — Agencia Comercial Internacional 137

10.

11.

9.6 ElPrincipal garantiza al Agente que las mercaderias asi como las marcas,
nombres comerciales u otros simbolos del Principal no infringen la propiedad
intelectual ni derechos de propiedad de ningan tercero dentro del territorio.

9.7  En este sentido, el Principal se obliga a mantener libre al Agente de
cualquier gasto, pérdida, dafnos y responsabilidades que pudieran surgir por
la infraccion de marcas por el uso que haga el Agente de las marcas, nombres
comerciales u otros simbolos propiedad del Principal.

Exclusividad

[Suprimir la opcion y alternativa si no es relevante]

El Principal otorga la exclusividad al Agente, lo que significa es que asume la
obligacién de no designar a otros Agentes dentro del territorio (y en los canales
de promocién) durante la vigencia del presente contrato.

[Opcion (Ventas directas por el Principal): “Sin embargo, el Principal se reserva el derecho
de comercializar directamente o vender los producto(s) (o servicio(s)) en el territorio (y en
los canales de promocion), incluyendo via Internet.”.]

[Alternativa (No exclusividad): “El Principal no otorga exclusividad al Agente, lo que
significa es que se reserva el derecho a designar a mds Agentes dentro del territorio (y en
los canales de promocion) por la vigencia de este contrato.”.]

Comisidn del Agente - derecho a la comision

11.1  Salvoelcaso en el que el derecho ala comisién hubiera sido expresamente
excluido por las Partes, el Agente tiene derecho a la comisién que se establece
en el anexo 4 por todas las ventas de producto(s) (o servicio(s)) efectuadas
dentro del territorio durante la vigencia de este contrato, sea que la venta
hubiera sido generada por el Agente o no, de conformidad con el Articulo 10.

[Opcion (No hay comision por ventas directas): “Sin embargo, el Agente no tendrd derecho
a ninguna comision por cualquier venta directa del (de los) producto(s) (o servicio(s))
efectuados por el Principal dentro del territorio durante la vigencia de este contrato.”.]

[Alternativa (Cuando la exclusividad no ha sido otorgada al Agente): “11.1 A menos
que el derecho a la comision hubiera sido expresamente excluido por las Partes, el Agente
tiene derecho a percibir la comision prevista en el anexo 4 de todas las ventas de (los)
producto(s) (o servicio(s)) efectuados dentro del territorio durante la vigencia de este
contrato que hubieran sido generadas por el Agente.”.]

[Opcion 11.2 (Comision sobre ventas post contractuales): “El Agente también tendri
derecho a una comision sobre ventas concluidas en base a las ofertas/ordenes transmitidas
o recibidas por el Principal luego de la terminacion de este contrato, solo si el Agente
hubiere informado al Principal por escrito de la negociacion pendiente a la terminacion
del contrato.”.]

11.3  El Agente tendrd el derecho a una comisién tan pronto y como las
ordenes sean aceptadas por el Principal.

[Alternativa: “11.3 El Agente tendrd el derecho a una comision cuando el (los) cliente(s)
realicen el pago total por los producto(s) o servicio(s) facturados. En caso de pago parcial
por el (los) cliente(s), efectuado de acuerdo con el contrato de compraventa, el Agente
tendrd derecho a una comision proporcional.”.|
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12.

13.

11.4  En cualquier caso, no se pagard comision alguna respecto de ofertas/
6rdenes aceptadas por el Principal, que no pudieran ejecutarse por razones
fuera del control del Principal.

Método para calcular la comision y efectuar el pago

12.1 La comisioén sera calculada sobre el monto neto de la venta facturada por
el Principal a sus clientes, libre de cualesquier cargos adicionales e impuestos
de cualquier clase, debiendo siempre indicar dichos cargos adicionales e
impuestos por separado en la factura.

12.2 La comision cubrira todos los gastos y expensas incurridos por el Agente
en el cumplimiento de sus obligaciones conforme al presente contrato.

12.3 La comision serd calculada en la divisa del contrato de compraventa por
el cual debe pagarse la comisién, a menos que las partes acuerden lo contrario.

12.4  Cualquier impuesto exigible en el pais del Agente sobre su comisién
seran pagados por el Agente, incluyendo, cuando ello sea aplicable, cualquier
impuesto retenido pagadero por el Principal a cargo del Agente.

12.5 La comision serd pagada al Agente a mas tardar el dia ultimo del mes
siguiente a cada trimestre [especificar cualquier otro periodo] en el cual sea exigible
la comision.

12.6  Si el pago no se realiza el dia estipulado, el Agente tendra derecho, sin
limitar ningin otro derecho que pueda tener, a cobrar intereses sobre el saldo
insoluto (antes y después de cualquier sentencia) a razén de [especificar] % por
ano.

[Comentario: Las Partes deberdn tomar en cuenta que en algunos sistemas legales el pago
de intereses es ilegal, o queda sujeto a una tasa mdxima, o existe una disposicion sobre
intereses legales sobre pagos morosos.|

12.7  El Principal proporcionara al Agente un estado de cuenta sobre las
comisiones pagaderas por cada trimestre e indicara todas las operaciones
respecto de las cuales dichas comisiones son pagaderas.

12.8 El Agente tendrd derecho a exigir que se le proporcione toda la
informacién, en particular un extracto de los libros que tenga a su alcance el
Principal y que requiera para corroborar el monto de las comisiones por pagar.

Responsabilidad financiera (Opcion)

[Comentario: Si las Partes desean incluir una clausula Del Credere, deberin poner
atencion a las disposiciones legales aplicables en el pais en el que el Agente tiene su
establecimiento, ya que en algunos paises hay requisitos para las obligaciones Del Credere.]

13.1 El Agente, se cerciorar, con la debida diligencia, de la solvencia de
aquellos clientes cuyas 6rdenes sean transmitidas al Principal. El Agente no
tomara 6rdenes de aquellos clientes cuya situacién financiera y capacidad para
cumplir sus compromisos financieros hacia el Principal sean cuestionables sin
informar al Principal de este hecho.

[13.1 (Opcion) El Agente actuard como Agente Del Credere de acuerdo con las
condiciones establecidas en el anexo 5.
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14.

15.

Al respecto, el Agente se obliga a reembolsar al Principal todo (o parte) de las sumas
impagadas que el Principal tenga derecho a percibir de los clientes y que no hayan sido
pagadas por razones que no son responsabilidad del Principal.

La obligacion Del Credere no cubre los gastos incurridos por el Principal en recuperar
sus créditos.]

Vigencia, terminacion y consecuencias a la terminacion

14.1  Este contrato iniciard su vigencia en la fecha de su firma (o a la fecha de
la Gltima firma si fue firmado por las Partes en diferentes fechas) y continuara
por un periodo indefinido. Cada parte podra dar por terminado el presente
contrato en cualquier momento mediante previo aviso de [especificar tiempo]
meses a la otra parte.

[Alternativa (Fijar plazo): “14.1 Este contrato iniciard su vigencia en la fecha de su
firma (o en la fecha de la viltima firma si es firmada por las Partes en diferentes fechas)

y vencerd el [especificar fecha].”]

14.2 Si el Agente es una persona fisica, este contrato concluird
automaticamente a la muerte del Agente.

14.3  Cada parte podra dar por terminado este contrato con efectos inmediatos
mediante aviso por escrito en caso de:

14.3.1 Unincumplimiento esencial porla otra parte con sus obligaciones
que pueda calificarse como negligencia grave o dolo;

14.3.2 Circunstancias excepcionales més alla del control de las Partes,
que tornen imposible la continuacién con este contrato;

14.3.3 Omision por la otra parte en remediar cualquier incumplimiento
de sus obligaciones contempladas en este contrato, luego de
15 dias de haberle enviado un aviso escrito solicitando que se
remedie dicho incumplimiento.

144 La terminacién de este contrato por cualquier razén no afectara:

144.1 Los derechos acumulados, remedios o responsabilidades,
para cada parte, incluyendo pagos pendientes a la fecha de
terminacién; o

14.4.2 La aplicaciéon de disposiciones de este contrato que tengan la
finalidad de subsistir a la expiracién de este contrato.

14.5 Al finalizar este contrato, el Principal pagara todas y cada una de las
comisiones pendientes al Agente.

14.6 Al finalizar este contrato, el Agente regresard al Principal cualquier
material publicitario y cualquier otra documentacién entregada gratuitamente
al Agente asi como todas las mercaderias y muestras que estén en su poder.

Indemnizacion o compensacion a la terminacion

[Comentario: En algunas jurisdicciones existen disposiciones legales obligatorias de orden
piiblico que vinculan a las Partes. Tal es el caso de la Directiva CE 86/653/EEC del
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16.

18 de diciembre de 1986 de la Unién Europea, que otorga a los Agentes el derecho de
reclamar una indemnizacion por terminacion si se cumplen ciertas condiciones.|

15.1 Al terminar este contrato, el Agente tendrd derecho a recibir una
indemnizacién por tal terminaciéon que serd equivalente a las (comisiones por
uno o dos afos) [especificar] calculadas sobre la base de las comisiones anuales
promedio pagadas al Agente durante los 3 afnos anteriores.

15.1.1 Para recibir esta indemnizacién por terminacién, el Agente
debera notificar fehacientemente al Principal su intenciéon de
recibir la misma dentro del ano siguiente a la terminacién del
contrato. Ante el incumplimiento en realizar la intimacién en
tiempo, el Agente perdera su derecho a recibir la indemnizacién
por terminacion.

15.1.2 La indemnizacién por terminacién se pagara también en caso
de muerte del Agente y serd pagadera a los herederos del Agente.

15.1.3 El Agente no tendra derecho a recibir la indemnizacién por
terminacién en los siguientes casos:

- Cuando el Principal hubiera terminado el contrato por las
razones establecidas en el parrafo 14.3 anterior.

- Cuando el Agente de por terminado el contrato, a
menos que dicha terminacién hubiera sido causada por
el incumplimiento del Principal con sus obligaciones,
cuando el Agente hubiera terminado este contrato por
razones de edad, enfermedad o padecimientos del Agente,
que hagan imposible la continuacion con este contrato.

- Cuando, con acuerdo del Principal, el Agente ceda sus
derechos y obligaciones derivados de este presente
contrato a otra persona.

[Alternativa: “15.1 Exclusion del derecho a indemnizacion (incongruente con la Directiva
de la CE del 18 de diciembre de 1986 y normas obligaciones en aquellos paises que
hubieran implementado la Directiva de la CE o que hubieran adoptado disposiciones
similares): No se pagard indemnizacion por terminacion o compensacion al Agente al
finalizar este contrato.”.]

15.2 La anterior disposicion no afectara el derecho del Agente a demandar
al Principal por los dafos y perjuicios sufridos en caso de incumplimiento de
contrato.

Fuerza mayor - excusa por el incumplimiento

16.1 Se entenderd por “fuerza mayor™ guerra, emergencia, accidente,
incendio, sismo, inundacién, tormenta, huelga industrial o cualquier otro
hecho o impedimento que la parte afectada pruebe que estuvo fuera de su
control y que no pudo haber razonablemente previsto los hechos al momento
de la celebracién del presente contrato, o de evitar o superar los hechos, o de
evitar o superar sus consecuencias.

16.2  No se considerara que la parte afectada por los hechos de fuerza mayor
ha incumplido con las obligaciones contractuales afectadas por los hechos de
fuerza mayor previstas en este contrato, ni sera responsable ante la otra, por
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17.

cualquier retraso en el cumplimiento o el incumplimiento de cualquiera de
sus obligaciones en la medida en que la demora o incumplimiento se deban
a hechos de fuerza mayor que hayan sido debidamente notificados a la otra
parte de conformidad con el Articulo [16.3]. El momento para el cumplimiento
con esa obligacién se aplazard, sujeto a lo previsto en el Articulo [16.4].

16.3  Sise presenta un hecho de fuerza mayor que afecte o tenga la posibilidad
de afectar a las partes en el cumplimiento con cualquiera de sus obligaciones
conforme a este contrato, la parte afectada notificard a la otra parte dentro de
un plazo razonable sobre la naturaleza del hecho en cuestién y el efecto que
tiene en su capacidad de cumplir.

164  Sicualquiera de las partes se ve impedida o retrasada en el cumplimiento
de cualquiera de sus obligaciones asumidas en el presente contrato por causa de
fuerza mayor por un periodo continuo superior a tres [especificar otra cantidad]
meses, la otra parte tendra derecho de terminar el contrato mediante aviso
fehaciente dado a la otra Parte afectada por la fuerza mayor.

[Alternativa: “16.4 Si cualquiera de las partes se ve impedida o retrasada en el
cumplimiento de cualquiera de sus obligaciones asumidas en el presente contrato por causa
de fuerza mayor por un periodo continuo superior a tres [especificar otra cantidad] meses,
las Partes negociardn de buena fe, y usardn su mejor esfuerzo para acordar sobre las
modificaciones a este contrato o acuerdos alternos que puedan resultar justos y razonables
con miras a aligerar sus efectos. Pero si no acuerdan sobre tales modificaciones o arreglos
dentro de un periodo de 30 [especificar cualquier otra cantidad] dias, la otra parte tendrd
derecho de terminar este contrato dando aviso a la Parte afectada por la fuerza mayor.”.]

Cambio de circunstancias (excesiva onerosidad sobreviniente)

[Comentario: Las Partes deberdn tener libertad para consultar entre ellas en caso de
existir un cambio de circunstancias — especialmente una que torne excesivamente oneroso
el cumplimiento para una de las partes. Sin embargo, una PYME solo debe incluir la
opcion del Articulo 17.4 (derecho de referir a los juzgados/tribunal arbitral para hacer
una revision o dar por terminado el contrato) si i) la PYME considera poco probable que
vaya a Ser utilizada en su contra por una parte ubicada en una posicion tdctica superior
0 ii) el derecho de referir a un juzgado/tribunal arbitral es ya un derecho existente bajo la
ley aplicable en el caso de existir excesiva onerosidad.|

17.1  Si el cumplimiento con este contrato se torna mas oneroso para una de
las Partes, esa parte continuara obligada a cumplir sus obligaciones sujeto a las
siguientes disposiciones sobre el cambio de circunstancias (excesiva onerosidad
sobreviniente).

17.2 Sin embargo, si después del momento de la celebracién de este contrato,
ocurrieran eventos que no hubieran sido contemplados por las Partes y que
alteren de modo fundamental el equilibrio de este contrato, poniendo una
excesiva carga en una de las Partes en el cumplimiento de sus obligaciones
contractuales (excesiva onerosidad sobreviniente), esa parte tendra derecho a
solicitar la revision de este contrato siempre que:

17.2.1 Los eventos no pudieran haberse tomado en cuenta
razonablemente por la parte afectada al momento de la
celebracion de este contrato;

17.2.2 Los eventos estan mas alla del control de la parte afectada; y
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18.

19.

17.2.3 El riesgo de los sucesos no es uno que, conforme a este contrato,
la Parte afectada hubiera tenido que soportar.

17.3 Cada parte de buena fe considerard cualquier propuesta para una
revisiéon enviada por la otra parte en el interés de la relacion entre las Partes.
Sin embargo, ninguna revisién cobrara eficacia a menos que asi sea acordado o
ambas Partes de conformidad con el Articulo 25.2 [Opcién, agregar cuando la
opcion del Articulo 17.4 se incluya: “O establecida conforme al Articulo 17.4.”]

[Opcion: [suprima si no es aplicable o exigible conforme a la ley del contrato — ver
Comentario al inicio del Articulo 17]:

“174 Si las Partes omiten lograr un acuerdo sobre la revision solicitada dentro de
[especificar tiempo limite de ser apropiado], una parte podrd acudir al procedimiento de
solucion de controversias previsto en el Articulo 25; La [juzgado/tribunal arbitral] tendrd
la facultad de hacer cualquier revision a este contrato que considere justo y equitativo
en las circunstancias o de terminar este contrato en una fecha y bajo los términos a
senalarse.”.]

No hay sociedad

Nada de lo previsto en este contrato se interpretard a manera de que se
constituye una sociedad de derecho entre las Partes.

Cesion y designacion de Subagentes

[Comentario: En algunos paises existen requisitos obligatorios sobre la designacion de
Subagentes. Por lo tanto las Partes deben verificar la situacion conforme a la ley aplicable
antes de decidir sobre cual opcion habrin de elegir.|

19.1  Este contrato es personal a las Partes y [incluya solo cuando sea relevante,
excepto para el caso que sea necesario para cobrar las cuentas por facturas vencidas a
través de un Agente de factoraje,] ninguna parte sin la autorizacion previa por
escrito de la otra podra:

19.1.1  Ceder, hipotecar, gravar o de cualquier otra manera transferir
o negociar con, o crear un fideicomiso sobre cualquiera de sus
derechos; o

19.1.2  Subcontratar o de cualquier otra manera delegar en todo o en
parte cualquiera de las obligaciones conforme este contrato a
cualquier otra persona.

[Alternativa: 19.1 El Agente podri subcontratar o de cualquier forma delegar en todo en
parte sus actividades o cualquier otra de sus obligaciones contempladas en este contrato
a una tercera persona. El Agente serd responsable por las actividades de sus Subagentes
o delegados.|

19.2  Las Partes acuerdan que no subcontratardn a Subagentes, delegados y/o
empleados de la otra parte.



Capitulo 7 — Agencia Comercial Internacional 143

20.

21.

22.

23.

Avisos

20.1 Cualquier aviso que se requiera conforme a este contrato se hara por
escrito (que podra incluir correo electrénico) y podra entregarse dejandose o
envidndose al domicilio de la parte como se especifica en el Articulo 20.2, de
manera que se asegure que se podra probar la recepcion del aviso.

20.2 Para los fines del Articulo 20.1, los detalles para la notificacién son los
siguientes, a menos que otros detalles haya sido debidamente notificada de
conformidad con este Articulo:

Clausula de integracion

21.1  Este contrato establece el acuerdo completo entre las Partes. Ninguna
parte ha celebrado este contrato basandose en una declaracién, garantia o
promesa de la otra parte que no esté expresamente mencionada o referida en
este contrato. Este Articulo no excluird la responsabilidad por declaraciones
fraudulentas. [Opcion, agregar cuando sea relevante: “Este contrato reemplaza
cualquier acuerdo previo o entendimiento anterior entre las partes con respecto al objeto
del presente.”]

21.2  Este contrato no podrd ser variado salvo por acuerdo de las Partes
por escrito (que podra incluir correo electrénico). [Opcion, cuando la opcion del
Articulo [17.4] o equivalente (referencia al juzgado o al tribunal arbitral) haya sido
incluida, agregar a la oracion anterior: “O de conformidad con el Articulo [17.47].]

Efecto de disposiciones invalidas o inejecutables

Si alguna disposicién de este contrato es declarado por un tribunal u otra
autoridad competente que es invalido o inejecutable en todo o en parte, este
contrato continuara valido respecto de sus demas disposiciones, a menos que
se pueda concluir de las circunstancias que, sin la disposicion declarada nula
e invalida, las Partes no hubieran celebrado este contrato. Las Partes usaran
todos sus esfuerzos razonables para reemplazar las disposiciones declaradas
nulas e invélidas por disposiciones que sean validas conforme a la ley aplicable
y se acerquen lo mas posible a su intencion original.

Confidencialidad

23.1 Ambas partes comprenden y reconocen que, en virtud de este contrato,
podran recibir o enterarse de tecnologia asi como de informacién que
pertenezca o se relacione con la otra parte, su negocio, sus planes de negocio,
asuntos o actividades, informaciéon que podra ser confidencial y propiedad de
la otra parte y/o de sus proveedores y/o clientes ante quienes estan sujetos a un
estricto deber de confidencialidad (“Informaciéon Confidencial”).

23.2  Considerando que dicha Informacién Confidencial ha sido revelada o de
cualquier manera compartida con la otra parte para efectos del cumplimiento
con este contrato, ambas partes se comprometen a que durante la vigenciao ala
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24.

25,

terminacién de este contrato, directa o indirectamente, a no revelar, divulgar,
o hacer un uso no autorizado de cualquiera de la Informacién Confidencial,
salvo en la medida en que dicha Informacién Confidencial:

23.2.1 Seadel dominio publico al momento de ser revelada o entregada;

23.2.2 Luego de ser revelada o compartida, se vuelva del dominio
publico por un medio distinto que a través de la violacién de
esta disposicion;

23.2.3 Deba ser revelada en virtud de una ley, reglamento u orden de
autoridad competente (incluyendo cualquier 6rgano regulatorio
o gubernamental o bolsa de valores) por una de las Partes,
debiendo siempre que resulte factible, dar a la otra parte previo
aviso razonable a cualquier revelacién que se pretenda hacer.

23.3 A solicitud de la otra parte o a la terminacién de este contrato, cada
parte regresara o destruird todos los documentos o registros que consten en
cualquier medio o formato que contenga Informacién Confidencial que tenga
en su posesion o control y no conservard ninguna copia de ellas.

23.4 Este compromiso, y las obligaciones que aqui se incluyen, continuaran
vigentes sin limitaciéon de tiempo.

[Incluir cuando sea relevante:]

Autorizaciones

24.1 Este contrato estd condicionado a la obtencion previa de las siguientes
autorizaciones [especificar las autorizaciones u otras condiciones requeridas, por
ejemplo, de autoridades gubernamentales o regulatorias].

24.2  La parte responsable de obtenerla usard todo sus esfuerzos razonables
para obtener tales autorizaciones y notificardn a la otra parte rdpidamente
sobre cualquier dificultad con la que se encuentren.

Solucion de controversias

Cualquier disputa, controversia o demanda derivada o relacionada con el
presente contrato, incluyendo su celebracion, interpretacion, cumplimiento,
incumplimiento, terminaciéon o invalidez serd dirimido bajo las reglas de
[especificar la institucion de arbitraje] por [especificar el niimero de drbitros, es decir
arbitro tinico o, en caso de ser apropiado, tres drbitros| designados de conformidad
con tales reglas. El lugar del arbitraje sera [especificar|. El idioma del arbitraje
sera [especificar].

[Las siguientes son alternativas a designar a una institucion arbitral especifica conforme
al Articulo 25.

Alternativa 1: Arbitraje ad hoc

“Cualquier disputa, controversia o demanda derivada o relacionada con el presente
contrato, incluyendo su celebracion, interpretacion, cumplimiento, incumplimiento,
terminacion o invalidez, serd dirimido definitivamente bajo las reglas de UNCITRAL
[especificar otras reglas] por [especificar el niimero de drbitros, es decir arbitro tinico o,
en caso de ser apropiado, tres drbitros] designados por [especificar nombre de persona o
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26.

entidad que designa]. El lugar del arbitraje serd [especificar]. El idioma del arbitraje serd
[especificar].”.]

[Alternativa 2: Tribunales Estatales

“Cualquier disputa, controversia o demanda derivada o relacionada con el presente
contrato, en particular su celebracion, interpretacion, cumplimiento, incumplimiento,
terminacion o invalidez, serd dirimido de manera definitiva por los tribunales de
(especificar lugar y pais) los cuales gozardn de jurisdiccion exclusiva.”.]

Derecho aplicable

La ley [especificar derecho nacional] se aplicara al contrato.

[Agregar cuando sea relevante:] Si un Agente tiene su establecimiento y/o ejecuta
su actividad dentro de la Unién Europea, las disposiciones obligaciones de la
Directiva CE, del 18 de diciembre de 1986 seran aplicables.
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Anexo 1: Nimero minimo de ordenes

(Articulo 4.1)

Anexo 2: Ferias y exposiciones

(Articulo 5.2)

Las partes participardn en las siguientes ferias y/o exposiciones dentro del
territorio:

El agente El principal

Anexo 3: Lista de mercaderias (o servicios) representados,
fabricados o distribuidos o vendidos por el agente que no compiten

(Articulo 7.4)

Al momento de la celebracién de este contrato, el agente representa (fabrica,
distribuye o vende) los siguientes producto(s) (o servicios):

Anexo 4: Comision del Agente

(Articulo 11.1)
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Anexo 5: Del Credere (opcional)

(Articulo 13.1)

El agente asume una obligacién Del Credere de conformidad con los términos
y condiciones establecidos en el parrafo 1 siguiente.

1 En este sentido, el agente serd responsable de:
[Opcion 1: Cualquier operacion transmitida por el agente.

Opcion 2: Solo por las operaciones por las cuales la obligacion Del Credere
hubiera sido expresamente asumida caso por caso.]

2 En caso de falta de pago por los clientes, el agente asume la obligacion
de reembolsar al principal la siguiente cantidad:

[Opcion 1: El monto total de las sumas no recuperadas.

Opcion 2: No mds de ..............ccccuucec. % [especificar nitmero] de las
sumas no recuperadas.

Opcion 3: No mds que la comision a la que hubiera tenido derecho conforme
a dicha operacion.
Opcion 4: No mds de ......covvecevneennene. veces [especificar niimero] la

comision a la que tendria derecho por dicha operacién.]

3 La obligacion Del Credere no cubre gastos incurridos por el principal en
recuperar sus créditos.

4 El agente tendra derecho a una comision adicional de ..............c..c.c.c...... %
[especificar niimero] de todas las operaciones en las cuales el agente haya asumido
una obligacién Del Credere.

5 La obligaciéon Del Credere no es exigible si la pérdida se refiere a razones
por las cuales el principal es responsable.

FECHA'Y FIRMA DE LAS PARTES

Agente Principal

Firma Firma
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Suministro Internacional de Servicios

Este Contrato Modelo es un marco para el suministro de servicios, un
contrato bajo el cual un Cliente solicita que el proveedor de servicios (“El
Proveedor”) proporcione ciertos servicios.

L.

Como la mayoria de los Contratos Modelo de esta guia, este Contrato
Modelo prevé una serie o “ment” de posibilidades dependiendo de las
circunstancias y naturaleza de la produccién. Muchas disposiciones
podrian resultar irrelevantes para un contrato en lo particular, y en
cuyo caso, deberian ser suprimidas.

En lo que se refiere a la duracién de la ejecucién, el Contrato Modelo prevé
dos esquemas principales (Articulo 1.4): En la opcién principal, los
servicios deberan ser proporcionados en una fecha especifica. En las
alternativas, se contemplan que los servicios serdn proporcionados en
diferentes fechas y/o durante un cierto periodo de tiempo.

El Articulo 5 trata sobre la vigencia del contrato y debera ser adaptado
coherentemente al esquema previsto en el Articulo 1.4. Una opcién
(no abordada en el presente modelo) podria ser que el contrato tenga
un periodo especifico y que la renovacién subsecuente requiera del
consentimiento mutuo.

En lo relativo a los daiios y perjuicios (Articulo 4), las Partes quiza quieran
incluir la responsabilidad del Proveedor por el lucro cesante sufrido
por el Cliente como consecuencia de cualquier incumplimiento por el
Proveedor con sus obligaciones conforme al contrato. El Articulo 4.3
deberd modificarse de conformidad.

Este Contrato Modelo solo es un marco general y deberd adecuarse a las
circunstancias de la colaboracién en particular.
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CONTRATO MODELO ITC PARA EL
SUMINISTRO INTERNACIONAL DE SERVICIOS

PARTES:

Proveedor

Nombre (razén social)

Representado por (nombre y apellido, domicilio, cargo, titulo legal de la
representacion)

Cliente

Nombre (razén social)

Representado por (nombre y apellido, domicilio, cargo, titulo legal de la
representacion)

Conjuntamente “las Partes”
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El Cliente se dedica al negocio de [campo/provisién/suministro de— especificar].

B. El Proveedor se compromete como parte de su negocio a proveer

servicios con relacién a [especificar].

C. El Cliente desea contratar al Proveedor para proveer aquellos servicios

con relaciéon al negocio del Cliente, y el Proveedor estd dispuesto a
proveer tales servicios, en los términos de este contrato.

D. [De ser necesario, proporcione una breve explicacion adicional de las razones que

llevan a las partes a celebrar el presente contrato. Si no es necesario, suprima esta
subseccion D.]

Suministro del servicio - Calificaciones del Proveedor

1.1  EI Proveedor proveera el(los) siguiente(s) servicio(s) al Cliente, sujeto
a los términos acordados en este contrato y las especificaciones detalladas
contenidas en el anexo 1: [describir el (los) servicio(s)]

1.2 El Proveedor declara que tiene toda la capacidad y competencias
necesarias para proveer los servicios previamente mencionados.

1.3 El(los) servicio(s) a proporcionarse al Cliente por el Proveedor conforme
a este contrato serdn prestados en [especificar lugar(es) de ejecucion — suprimir
Subarticulo si no es relevante]:

1.4 El servicio(s) a ser proporcionado por el Cliente al Proveedor conforme
a este contrato sera prestado el [especificar fecha/hora de ejecucion].

[Alternativa 1: Si el servicio(s) serd prestado durante cierto tiempo:

“1.4  El servicio(s) a ser proporcionado al Cliente por el Proveedor conforme a este
contrato serd prestado entre ............ P e [especificar plazo/duracion de
ejecucion], en los siguientes intervalos ...............ccccc....... [especificar si es necesario].”.]

[Alternativa 2: Si hay diferentes momentos/plazos para la prestacion de varios servicios
a ser suministrados:

“1.4  El(los) servicio(s) a ser suministrado(s) al Cliente por el Proveedor conforme a este
contrato serd(n) prestado(s) de conformidad con el siguiente calendario:

1.4.1  El servicio [especificar] serd proporcionado el [especificar fecha/hora].
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1.4.2  El servicio [especificar| serd proporcionado entre .............ccovneeenn.
P s [especificar plazo/duracion de ejecucion] con los
siguientes intervalos. ... [especificar si es necesario].”.]

1.5  Elservicio sera proporcionado sujeto a los términos y condiciones de este
contrato y de conformidad con las especificaciones detalladas en el anexo 1, [y
de conformidad con el folleto del Proveedor u otro material que pueda publicar de vez en
cuando — a ser suprimido si no es relevante /no es aplicable].

1.6 El Proveedor podra en cualquier momento, sin notificar al Cliente,
hacer cualquier cambio al (a los) servicio(s) que sean necesarios para cumplir
con cualquier requerimiento de seguridad u otro requisito legal, que no afecte
sustancialmente la naturaleza o calidad del servicio(s).

1.7 ElCliente podr4 solicitar servicios adicionales o solicitar modificaciones/
alteraciones a los servicios ya acordados con el Proveedor, o dar instrucciones
al Proveedor que resulten en la modificacién, alteraciéon, reduccién o
extensién de los servicios ya acordados con el Proveedor. En su caso, los
servicios modificados, alterados, reducidos o extendidos deberan especificarse
expresamente en una modificacién al anexo I, y el posible impacto de las
6rdenes o instrucciones realizadas por el Cliente en los honorarios y gastos a
pagarse al Proveedor deberan acordarse expresamente entre las Partes en una
modificacion al anexo 2 antes de prestar los servicios.

[Alternativa: El alcance de los servicios acordados no podrd cambiarse, alterarse,
modificarse, reducirse o extenderse, y el Cliente no podrd dar ninguna instruccion al
Proveedor que resulte en tal modificacion, alteracion, reduccion o extension de servicios ya
acordados con el Proveedor.]

Pago de honorarios

2.1 El Cliente pagara los honorarios y costas acordados con el Proveedor,
como se especifica en el anexo 2, y cualquier suma adicional que sea acordada
entre el Proveedor y el Cliente para la provision del servicio o aquella suma
que, a la sola discrecién del Proveedor, se requieran como resultado de las
instrucciones adicionales o modificadas requeridas por el Cliente, o por la
falta, imprecision o impropiedad de cualquier material proporcionado por el
Cliente o por cualquier otra causa atribuible al Cliente.

2.2 El Proveedor tendra el derecho de facturar al Cliente al finalizar cada
mes en el cual el servicio se hubiere prestado, o en otros momentos como
pueda acordarse con el Cliente.

2.3 Los cargos estindares del Proveedor y cualesquier suma adicional
pagadera seran cubiertos por el Cliente (junto con cualquier impuesto al valor
agregado, y sin compensacién u otras deducciones) dentro de los 30 [especificar
cualquier otro plazo] dias de la fecha indicada en la factura del Proveedor.

Pago a destiempo e intereses

Si el pago no se realiza en la fecha de vencimiento, el Proveedor tendra derecho,
sin limitar ningan otro derecho que pueda tener, a cobrar intereses sobre el
monto no pagado (antes como posterior a cualquier sentencia) a una tasa de
[especificar] % por aio.
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[Comentario: Las Partes deberdn tomar en cuenta que en algunos sistemas legales el pago
de intereses es ilegal, o estd sujeto a una tasa mdxima, o existen disposiciones sobre un
interés legal sobre pagos efectuados tardiamente.]

Garantias y responsabilidad

4.1  El Proveedor garantiza al Cliente que el servicio se prestard con el
cuidado y utilizando las habilidades tal como puedan ser usuales en el
mercado del Cliente para servicios similares [Opcion: En el pais del Cliente]. El
servicio sera proporcionado de conformidad con las especificaciones acordadas
en el anexo 1, y al momento [Opcion: En los intervalos y dentro de los plazos|
expresamente acordados en el Articulo 2.3. Cuando el Proveedor suministre
en conexién con la prestacién de servicios bienes suministrados por un tercero,
el Proveedor no otorga ninguna garantia de ninguna naturaleza respecto de la
calidad de aquellos, su adecuacién para un fin determinado, pero, cuando ello
sea posible, cedera el Cliente el beneficio de cualquier garantia, afirmacién o
indemnizacién otorgada por la persona que proporcione los bienes al Proveedor.

4.2 El Proveedor no tendra responsabilidad hacia el Cliente por ninguna
pérdida, dano, costo, gasto u otro reclamo por compensaciéon que surja por
cualquier material o instrucciones proporcionados por el Cliente que sean
incompletos, incorrectos, imprecisos, ilegibles, fuera de secuencia o en la forma
equivocada, o que surjan por su arribo tardio o falta de arribo, o por cualquier
otro incumplimiento imputable al Cliente, siempre y cuando el Proveedor
haya debidamente notificado al Cliente dentro de [especificar plazo] dias luego
de recibir dichos materiales o instrucciones.

4.3 Salvo en caso de muerte o lesiéon corporal causada por la negligencia
del Proveedor, el Proveedor no sera responsable hacia el Cliente por ningan
lucro cesante ni por dafos consecuenciales, especiales, gastos, costas u otras
prestaciones (sean causadas por la negligencia del Proveedor, sus sirvientes
o agentes o cualquier otro) que surja de o en conexién con la prestacién de
servicios o su uso por el Cliente, y la responsabilidad del Proveedor conforme
o con relacién al contrato no excederd el monto de los honorarios pagados al
Proveedor por el suministro del servicio.

Vigencia, terminacion y consecuencias a la terminacion

5.1  Este contrato iniciard su vigencia el dia de la firma por ambas partes
o, si la firma no ocurre de manera simultidnea, cuando se otorgue la tltima
firma. A menos que se dé por terminado antes conforme a los Articulos 5.2,
5.3, este contrato continuara por un periodo de [especificar — debe ser acorde con el
Articulo 1.4].

5.2 El Proveedor podra dar por terminado este contrato mediante aviso por
escrito al Cliente, si éste altimo omite pagar cualquier suma exigible conforme
a este contrato dentro de los 7 [especificar cualquier otro plazo] dias luego de la
fecha para efectuar el pago.

5.3 Cualquier parte (sin limitar ningtn otro remedio) podra en cualquier
momento dar por terminado este contrato mediante aviso por escrito a la
otra, ante cualquier incumplimiento de la otra parte de cualquier obligacién
que surja de este contrato (y de ser remediable) incumple en dar remedio al
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incumplimiento dentro de los 10 [especificar cualquier otro niimero — considere
que algunos paises podrin exigir plazos mads largos] dias luego de ser requerido
por escrito para hacerlo; o si la otra parte inicia un proceso de liquidacion,
cae en bancarrota, o hace un acuerdo con sus acreedores o le es designado
un interventor o administrador. Para los fines de la presente subclausula,
un incumplimiento con cualquiera de las disposiciones de este contrato se
considerara susceptible de ser remediado si la parte en incumplimiento puede
cumplir con la disposicién en todos sus aspectos distintos al momento de
cumplimiento. [Verificar si esta clausula es vilida conforme a la ley aplicable al
contrato, y conforme a las leyes de cualquier pais donde pueda procurarse el cumplimiento
de este contrato.]

54  Laterminacién de este contrato por cualquier razén no afectara:

54.1 Los derechos acumulados de cualquier parte, remedios,
responsabilidades incluyendo pagos pendientes a la fecha de la
terminacién; o

5.4.2 Laentradaen vigor o que contintie en vigor cualquier disposicién
de este contrato que expresamente o por implicacién inicie
o contindie su vigencia a momento de la terminacién o con
posterioridad.

Confidencialidad

6.1  Ambas partes comprenden y reconocen que, en virtud de este contrato,

podran recibir o enterarse de informacion que pertenezca o se relacione con la

otra parte, su negocio, sus planes de negocio, asuntos o actividades, informacién

que podra ser confidencial y propiedad de la otra parte y/o de sus Proveedores

y/o clientes quienes estén sujetos a un estricto deber de confidencialidad
[13 .z . . 7

(“Informacion Confidencial”).

6.2  Considerando que dicha Informacién Confidencial ha sido revelada o de
cualquier manera compartida con la otra parte para efectos del cumplimiento
con este contrato, ambas partes se comprometen, sea durante la vigencia o a la
terminacién de este contrato, directa o indirectamente, a no revelar, divulgar,
o hacer un uso no autorizado de la cualquiera de la Informacién Confidencial,
salvo en la medida en que dicha Informacién Confidencial:

6.2.1  Seadel dominio publico al momento de ser revelada o entregada;

6.2.2 Luego de ser revelada o compartida, se vuelva de dominio
publico por un medio distinto que a través de la violacién de
esta disposicion;

6.2.3 Deba ser revelada en virtud de una ley, reglamento u orden de
autoridad competente (incluyendo cualquier 6rgano regulatorio
o gubernamental o bolsa de valores) por una de las Partes,
debiendo siempre que resulte factible, dar a la otra parte previo
aviso razonable de cualquier revelacién que se pretenda hacer.

6.3 A solicitud de la otra parte o a la terminacién de este contrato, cada
parte regresard o destruird todos los documentos o registros que consten en
cualquier medio o formato que contenga Informacién Confidencial que tenga
en su posesién o control y no conservara copia alguna de ellas.
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6.4  Las disposiciones de este articulo, y las obligaciones contenidas en el
mismo continuardn vigentes sin limites de tiempo.

Fuerza mayor - justificacion por incumplimiento

7.1 Se entenderd por “fuerza mayor” guerra, emergencia, accidente,
incendio, sismo, inundacién, tormenta, huelga industrial o cualquier otro
hecho o impedimento que la parte afectada pruebe que estuvo fuera de su
control y que no pudo haber razonablemente previsto los hechos al momento
de la celebracién del presente contrato, o de evitar o superar los hechos, o de
evitar o superar sus consecuencias.

7.2 No se considerara que la parte afectada por los hechos de fuerza mayor
ha incumplido con las obligaciones contractuales afectadas por los hechos de
fuerza mayor previstas en este contrato, ni sera responsable ante la otra, por
cualquier retraso en el cumplimiento o el incumplimiento de cualquiera de
sus obligaciones en la medida en que la demora o incumplimiento se deban
a hechos de fuerza mayor que hayan sido debidamente notificados a la otra
parte de conformidad con el Articulo 7.3. El momento para el cumplimiento
con esa obligacion se aplazara, sujeto a lo previsto en el Articulo 7.4.

7.3 Sise presenta un hecho de fuerza mayor que afecte o tenga la posibilidad
de afectar a las partes en el cumplimiento con cualquiera de sus obligaciones
contempladas en este contrato, la parte afectada notificara a la otra parte
dentro de un plazo razonable sobre la naturaleza del hecho en cuestiéon y el
efecto que tiene en su capacidad de cumplir.

74  Sicualquiera de las partes se ve impedida o retrasada en el cumplimiento
de cualquiera de sus obligaciones asumidas en el presente contrato por causa de
fuerza mayor por un periodo continuo superior a tres [especificar otra cantidad]
meses, la otra parte tendra derecho de terminar el contrato mediante aviso
fehaciente dado a la otra Parte afectada por la fuerza mayor.

[Si se prefiere, reemplazar el 7.4 con la siguiente alternativa:

“74  Si cualquiera de las partes se ve impedida o retrasada en el cumplimiento de
cualquiera de sus obligaciones asumidas en el presente contrato por causa de fuerza
mayor por un periodo continuo superior a tres [especificar otra cantidad] meses, las
Partes negociardn en buena fe, y usardn sus mejores esfuerzos para convenir sobre tales
modificaciones al presente contrato o arreglos alternativos que sean justos y razonables
con efectos de reducir sus efectos, pero si no llegasen a convenir sobre las modificaciones
o arreglos alternativos dentro de un periodo adicional de 30 [especificar cualquier otra
cifra] dias, la otra parte tendrd derecho de dar por terminado el presente contrato por
medio de aviso por escrito a la Parte afectada por el evento de fuerza mayor.”.]

Cambio de circunstancias (excesiva onerosidad sobreviniente)

[Comentario: Las Partes deberin tener la libertad para consultarse en caso de un
cambio mayor de circunstancias — especialmente una que torne excesivamente oneroso el
cumplimiento para una de las partes. Sin embargo, una PYME solo debe incluir la opcion
al final del Articulo 8.4 (derecho de referir a los tribunales/tribunal arbitral hacer una
modificacion o dar por terminado el contrato) si i) La PYME considera que no es probable
que sea usado en su contra por una parte ubicada en una posicion tdctica superior, o ii) el



Capitulo 8 — Suministro Internacional de Servicios 157

10.

derecho de referir a un juzgado/tribunal ya existe bajo la ley aplicable en caso de alguna
dificultad.]

8.1  En caso de que el cumplimiento de este contrato se torne mas oneroso
para una de las Partes, tal parte seguira obligada a cumplir sus obligaciones
sujeto a las siguientes disposiciones sobre el cambio de circunstancias (excesiva
onerosidad sobreviniente).

8.2 Sin embargo, en caso de que luego de la celebraciéon de este contrato,
ocurran eventos que no habian sido contemplados por las Partes y que de
manera fundamental alteren el equilibrio de este contrato, creando una
carga excesiva sobre una de las Partes en el cumplimiento de sus obligaciones
contractuales (excesiva onerosidad sobreviniente), tal parte tendra derecho a
solicitar una revisién de este contrato sujeto a:

8.2.1  Loseventos no pudieron haber sido tomados en consideracién de
manera razonable al momento de concluir el presente contrato;

8.2.2 Los eventos estan fuera del control de la parte afectada; y

8.2.3  Elriesgo de los eventos no es uno que, de acuerdo con el presente
contrato, la Parte afectada deberia asumir.

8.3 Cada parte actuando de buena fe considerard cualquier revision
seriamente propuesta por la otra parte en el interés de la relaciéon entre las
Partes.

[Opcion [suprimir si no es aplicable o no es exigible conforme a la ley que rige al contrato
— vea comentario al inicio del Articulo 8]:

“8.4  Si las Partes no logran lograr un acuerdo sobre la revision solicitada dentro de
[especificar plazo de ser apropiado], una parte podrd acudir al procedimiento de solucion
de controversias mencionado en el Articulo 15. El [juzgado/tribunal arbitral] tendrdi la
Sfacultad de hacer cualquier revision que estime justo y equitativo dadas las circunstancias,
o dar por terminado el contrato en la fecha y en las condiciones a ser fijadas.”.]

No hay sociedad o agencia

Nada en este contrato i) se interpretard a manera de que se constituye una
sociedad de derecho entre las Partes, ii) que constituye a cualquiera de las
partes como agente del otro para cualquier propésito o iii) dara derecho a
cualquier parte para comprometer o vincular a la otra (o ningin miembro de
su respectivo grupo) de manera alguna.

Cesion y subcontratacion

10.1  Este contrato es personal a las Partes y [incluir solo si resulta relevante, solo
en la medida necesaria para la cobranza de facturas vencidas y no pagadas a través de
un agente de factoraje,] ninguna de las partes podra sin la autorizacién previa por
escrito de la otra:

10.1.1 Ceder, hipotecar, gravar o de cualesquier manera transferir o
negociar con, o crear un fideicomiso sobre, cualquiera de sus
derechos; o
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1.

12.

13.

10.1.2  Subcontratar o de cualquier otra manera delegar en todo o en
parte sus derechos u obligaciones derivadas de este contrato
hacia otra persona.

Avisos

I1.I  Cualquier aviso que se requiera conforme a este contrato se hara por
escrito (que incluye correo electrénico) y podrd ser entregado dejandolo o
envidndolo al domicilio de la otra parte como se especifica en el Articulo 11.2
que sigue, de manera que se pueda verificar la entrega del aviso.

11.2  Para efectos del Articulo 11.1, los detalles para las notificaciones son
los siguientes, salvo que otros detalles sean debidamente notificados de
conformidad con este Articulo:

Clausula de integracion

El presente contrato describe la totalidad de acuerdo de voluntades entre las
Partes. Ninguna de las Partes ha celebrado el presente contrato sujeto a las
declaraciones, garantias o promesas de la otra parte que no sean expresamente
mencionadas en el presente contrato. El presente Articulo no excluye de
responsabilidad derivada de declaraciones o garantias fraudulentas. [Agregar
donde sea apropiado: “El presente contrato reemplaza a cualquier acuerdo previo o
entendimiento anterior entre las partes con respecto al objeto del presente”.]

El presente contrato no podra ser modificado salvo por acuerdo escrito de las
Partes (que puede incluir correo electrénico). [Agregar en caso de que se incluya el
Articulo 8.4 o su equivalente: “O de conformidad con el Articulo 8.4”.]

Efecto de disposiciones invalidas o no ejecutables

Si cualquier disposicion de este contrato fuese declarada, por cualquier juzgado
u otra autoridad competente como invédlida o no ejecutable, ya sea total o
parcialmente, el presente contrato continuara siendo valido en lo que se refiere
a las demas disposiciones, a menos que se desprenda de las circunstancias
que, a falta de la disposicién declarada como nula, las Partes no hubieran
celebrado o concluido el presente contrato. Las Partes usaran todos sus
esfuerzos razonables para reemplazar todas las disposiciones declaradas nulas
con disposiciones validas conforme a la ley aplicable y que mas se acerquen a
la intencién original.
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14.

15.

16.

Autorizaciones

14.1  Este contrato estd condicionado a la obtencion previa de las siguientes
autorizaciones [especificar las autorizaciones u otras condiciones requeridas, por
ejemplo, de una autoridad gubernamental o regulatoria].

14.2  La parte responsable de obtenerla usara todo su esfuerzo razonable para
obtener tales autorizaciones y notificara a la otra parte inmediatamente en
caso existir alguna dificultad.

Solucion de controversias

Cualquier disputa, controversia o demanda derivada o relacionada con el
presente contrato, incluyendo su celebracion, interpretaciéon, cumplimiento,
incumplimiento, terminaciéon o invalidez sera dirimido bajo las reglas de
[especificar la institucion de arbitraje] por [especificar el niimero de drbitros, es decir
arbitro tinico o, en caso de ser apropiado, tres drbitros| designados de conformidad
con tales reglas. El lugar del arbitraje serd [especificar]. El idioma del arbitraje
sera [especificar].

[Las siguientes son alternativas a designar a una institucion arbitral especifica conforme
al Articulo 15.

Alternativa 1: Arbitraje ad hoc “Cualquier disputa, controversia o demanda derivada
o relacionada con el presente contrato, inclupendo su celebracion, interpretacion,
cumplimiento, incumplimiento, terminacion o invalidez, serd dirimido definitivamente
bajo las reglas de UNCITRAL [especificar otras reglas] por [especificar el niimero de
drbitros, es decir arbitro iinico o, en caso de ser apropiado, tres drbitros| designados
por [especificar nombre de persona o entidad que designal. El lugar del arbitraje serd
[especificar]. El idioma del arbitraje serd [especificar].”.]

[Alternativa 2: Tribunales Estatales

“Cualquier disputa, controversia o demanda derivada o relacionada con el presente
contrato, en particular su celebracion, interpretacion, cumplimiento, incumplimiento,
terminacion o invalidez, serd dirimido de manera definitiva por los tribunales de
(especificar lugar y pais) los cuales gozardin de jurisdiccion exclusiva.”.]

Derecho aplicable

El derecho [especificar derecho nacional] se aplicara al presente contrato.
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Anexo 1: Especificaciones de los servicio(s) a ser prestados

Anexo 2: Honorarios y gastos

Los siguientes servicios serdn cobrados sobre la base del tiempo invertido por

el Proveedor en una cuota horaria a razon de ...........cccceeveennnne.e.

e e ;
e s ;
Los siguientes servicios seran cobrados por un monto total de ...........ccccccccceunee. ,
sin importar el tiempo invertido.
R 5
PR ;

El Proveedor no tendra derecho a variar los cargos estandar del Proveedor.

Alternativa: El Proveedor tendra derecho a variar las cargas estindar del
Proveedor de tiempo en tiempo, dando por lo menos [tres] meses de previo
aviso al Cliente.

Todos los cargos cotizados al Cliente para el suministro del servicio excluyen
el impuesto al valor agregado (IVA), por el cual el Cliente serd adicionalmente
responsable a la tasa que pueda ser vigente.

FECHA'Y FIRMA DE LAS PARTES

Proveedor Cliente

Firma Firma
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